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EINLEITUNG

Einleitung

Der EQUITY GUIDE &@gbt Ihnen einen Uberblick Giber den Beteiligungsmarkt im deutschsprachigen Raum.
dem Nachschlagewerk sin&achbeitrage Statistiken sowie Unternehrensprofile von Marktteilnehmern
aufgefihrt.

Der EQUITYUIDE 2P6 umfasstfolgende Kapitek

Kapitel 1:Fachbeitrage
Dasl. Kapitel des EQUITY GUBRE2 enthalt schwerpunktmaRig Fachbeitrdge von Marktteilnehmern. Erganzt
wird das Kapitebon Studien, Analysen und Marktkommentaren.

Kapitel2: Marktteilnehmer (Unternehmensprofile)

Einige Marktteilnehmer haben sich fir eine Buchung eines Abdrucks ihres eigenen Profils entschieden. Bei diesen
Profilen handelt es sich um kostenpflichtige Anzeigen, die von den Kundédtlisghhselbst gestaltet werderfir

den Inhalt samtlicher Anzeigen sind die jeweiligen Unternehmen allein verantwortlich.

Die Fachartikel, Marktkommentare, Meldungen zu Studien und Analysen basieren auf den von den jeweiligen Unternehmen bzw.
den betreuenden Kommunikationsagenturen tbermittelten Informationen. Zusétzlich wurde auf 6ffentlich zugangliche Quellen
zuriickgegriffa. Trotz sorgfaltiger Prufung kann keine Gewahr fur die Richtigkeit sowie fortdauernde Giltigkeit dieser
Informationen gegeben werden.

2026 | EQUITY GUIDE 7
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KAPITEL 1: FACHBEITRAGE

Unter dem Radar Buy & Build jenseits von GenAl:
Empirische Argumente und aktuelle Beispiele fur Buy & Build bei Hidden
Champions

Von Dr. Bernhard Schmid, CEO Global Value Management

>

Die aktuelle Kapitallandschaft liest sich wie ein Dualmarkt:

Offentliche Schlagzeilen (ber KI Megadeals und hohe Multiples stehen einem weniger medial beachteten
Mittelstand gegeniber. Dieser scheint mangels Econofrycale von der Wirtschaftsschwache in Deutschland
besonders betroffen, ist aber resilienter, alele Investoren denken.

Fur disziplinierte Private Equity Operatoren und strategische Kaufer entsteht dadurch ein attraktives Fenster fir
proprietare Buy & Build Plattformen in Low Tech Industrien und spezialisierten B2B Services. Diese bieten starker
planbare operative Hebelads oo ]Jv & ct §§ * p( vHypeRendited. Z

Marktbild: Kapital, Aktivitat und Sektorverschiebungen

« Po} o /VA «YY}veA}opu v ]Jv WE]JA § <«u]8C SEPP Jv v E*3Sv E ] Yu
hY'X Ju PE}% ]* Z v Z yu AuE v ]v v E+SVv vV uvDIvsv «:ZE +1ilA °
]v u sjouu v A}Jv Epv O0ioDE ESKNZPUE use Zov Vvi]ov ] dE ve IY}v v u

s}opu v A}v . 8A 86 DE X hZ ~<WD'U Wpoe }( WE]JA § <«p]8C Yi 111X
"I}ves Y ES JU D WIEA SE A E3 EIS }% E YA £El oo vl pv « IS}E o
% E]}E]*] E vU 0} PV uivr&gpPIlyss® JY}wGo v ~ Puvd v o}Zvv ~ 'U

S Op dZE}IUPZ K% E Y}v o ElSod Z w}d3X U 'o} o WE]JA § D EIl 8« Z %}ES T
D <]ve CU uP u ™~ ] Z o0} Y}v viZBWEIW KW ESEE® P] v A E« Z] VW c< %]8
v ZA]le E urs®pYW}s vY o pv AVIP Ev Z E EE YA v~rX
"% 1] 00 (°E p3es Zo wVvig@ewU ' «¢ 1iTdl1fD EIDJPu v8§ A] E v & ZES P Alv
puv ] Z o /AIEves E A] & o vPe u ,+v 3 pv WE]A 3 § «JA] N lv E] e v
P Alvv vX
WA §v oPv | D EIS§ EZ}ouvP I}VIE $VD &0R EE }o(dEvPiifi WZE JvA Y E
869 @& WE]A, Su GE]BE puss ZboyopE A}oov =« VP P uvs]v vv Zeidv (°
He BV ~WA WE]JA § <u]8C Z %} ES TitfieX
] PloSU e+« JP]§ 0]*] EuvPI</ v] Z§ <+ d EP 88U ¢}v EV Vv }% E YA v ,
] 18y oo ~&p ] ctvv e] Z ]P]8 o]*] EuvP E Zv 8~ + [veY3use E e Z
ee 0 (E 0I®9 (& D]O© 05 Vv OME}A v vZ ««3MA v 0+, H%SZ uuv]e (°E ]P]§ c
v vv vX
v o}P vpsl v 609 E tBR oS EEV/9A «3u v3 v 0Ce v pv 679 %0 v v ]P]§ o]] G
Jv WE2}o0] v ~-WA WE]JA § <pu]8C Z %} ES TiTh+X
]evA™r~Z31lpzZ vUA Ee%E] Z§ Z}Z ot E3+8 |P EUVP%}3 vi] oW <(t Z « (
E ul© 0*3 v ]eZvhvd Ev Zuvi]v VA EPVPVY E]:ZEvVv ]Jv ]P]s o]°]
~c ]P]S o]¢] EuvP Ju D@ @&XS M AW :QyMubiTheX

10 EQUITY GUIDE | 22



KAPITEL 1: FACHBEITRAGE

Warum gerade Lowlech und B2B: Okonomische Ratio hinter dem Trend

*ZoE® ] Z o | JPu]WPASS ] ,] v Okonomische Ratio hinter dem Trend
Z U%]}ve Ju D]© 0¢S v U SA W
%0 O }\/ ~& ]o]§Q N GEA] oo u]§ ]V %0]§ 0 1. Bewertungsdispersion verbessert Exit  -Ratio
' S . & .
» >> Z "E}H% D Zlv v pe uls  XIX'TXV 2. Nachfolge als struktureller Dealflow  -Treiber
dd™"W ,tW ~/uu} ]o] v% 0 VUVPe u]S d]l Z B oS U =]V J*70] U U
] AE uso] Z vU A] +SE § P]e Z < u( G 3. Nutzungvon Fragmentierung
E v 2*% uu IYA]$ § v e 3l vuv © E Wo 3}~ —HF1x m—....n _
. 4. Operative Hebel mit klarer Messbarkeit
t ZeSpu Z v X
~ pelpP pe >]¢8 Alv use Z v WEJA 3 < ] 5. Trend zu alternativen Corporate  -Finance -Formen

>]eS§ v Z u%]}veX
6. Klarer Exit Pfad

> Bewertungsdispersion verbessert Sourck@pportunity im Mittelstand
TMT/KtAssets ziehen aktuell hohe Pramien. PwC zufolge macht deiSEK®r 34% der Dedlnzahl aus,
sein Volumen stieg 2024 deutlich auf 153,7 Mrd. EUR. Das treibt Multiples in diesen Segmenten nach oben
und erhéht die Volatilitat (PWC, Private EquityrittdReport 2025). Je starker die Bewertutgiserhitzung,
desto attraktiver werden zukiinftig innovative Hiddetlz u%.]}ve pe & <}P v vvs v cKo }viug”
Rodl & Partner zufolge fokussieranDeutschland rund 50% der Private Eqii§user Ziele mit Umsatz von
weniger als 50 Mio. EUR und 30% Ziele mit 50 bis 250 Mio. EUR. Die erwarteten Eigenkapitalrenditen liegen
meist zwischen 2€80% (Rdd| & Partner, Die deutsche Beteiligungsbranche 2025).

> Nachfolge als struktureller Dealflow reiber
Gemal Deloitte Private Equity Outlook 2025 avanciert die Nachfolgekrise zum strukturellen Difdftuw
Laut der KiwNachfolgestudie 2024 planen bis 2026 rund 560.000 Mittelstandler die Ubergabe oder
SchlieBung ihres Unternehmens. Das PwC Family BuSinessy 2024 zeigt, dass Nachfeleals bereits
Uiber 40 Prozent des Btgut-Volumens im deutschen MiG@apSegment ausmachen. Tendenz steigend mit
hohem Potenzial fur Addn-Akquisitionen und Buguts durch stréegische Investoren.

> Fragmentierung nutzen
Viele LowTech und ServiceNischen sind strukturell fragmentiert. Das erlaubt Plattformaufbau, regionale
Verdichtung, CrosSelling und Standardisierung. Damit lassen sich klassische Mdltipteage tiber die
Konsolidierungskette nutzen, ohne Bewertupgimien des KHypes bezahlen zu missen (Rodl & Partner,
Die deutsche Beteiligungsbranche 2025; PwC, Private Equity Trend Report 2025).

> Operative Hebel mit klarer Messbarkeit
Die klassischen Bottom& Topline-Hebel (Procuremen$avings, CrossellUplift, BackOffice-
Kostensenkung etc.) kénnen im klassischen (inhabergefiihrten) Mittelstand kurzfristig messbaren
EBITDAmpact erzeugen. Pw@nd McKinseyAnalysen unterstreicherdass Digitalisierungsind
Prozessinvestitionen in Portfolios (72% defB&fragten planen solche Investitionen) zu spurbarer
Margenverbesserung fuhren (McKinsey: Global Private Markets Report 2025).

> Mittelstand weitet FinanzierunggOptionen aus
33,8% der in der Studie von KfW und ifo befragten Mittelstandler {fdW{redithiirde Q1 2025) meldeten
Kreditbeschréankungen. Dies stellt einen Rekordwert seit Beginn der Erhebung im Jahr 2017 dar. Kein
Wunder, dass neben dem klassischen Hausikaeklit aternative Finanzierungsvarianten an Bedeutung
gewinnen, wie etwa Private Debt.

> Wieder Kklarer ExiPfad bei HidderChampions
KPMGZahlen zeigen, dass fur Qualit#tssets weiterhin hohe Bewertungen gezahlt werden und dass Exits in
Europa aktuell hdufig an strategische Kaufer gehen. Das ist ein klares Signal, dass Plattformen, die operative
Synergien erzeugen, attraktive strategische-Px@&mien erzielen kénnen (KPMRulse of Private Equity Q3
2025)

2026 | EQUITY GUIDE 11



KAPITEL 1: FACHBEITRAGE

Dariiber hinaus gibt es nattrlich die weiteren klassischer@ptipnen:Sekundarverkauf an gréRere Fonds,
strategischer Trad€&xit, ggf. TellPO bei skalierbaren Plattformen. Dies korreliert mit europaischer
Volumenstabilitat und deutscher Investorentreue (PwC: M&USssichten 2025 fiir Private Capital in
Deutschland).

JE%}IE § &]v v K% ¥3v v 1,1 Vv Z u%]}ve

cK% E S]A dE ve(}EuU 3]31Z1}ESAICE EE STA(}JoPE ] Z /vA *3u v3+3E § P]

>  He]v oee o W <}ve}o] | EuvP &WG}E€ G E Haditest Cése bei Hidden Champions
Von regionalen Servigdetzwerke (Instandhaltung, Prif
/Kalibrierdienste), industrielle Zulieferern mit Nischéhbis hin
zu Spezialfertigern mit hoher Kundenbindungsrate: Diese 2. Chancen bei Carve -outs
Unternehmen zeigen eine geringe Disruptionsanfélligkeit und 5 ciancen bei 528 -Services
bieten klare Syngjien durch zentrale Beschaffung
und LeaAProgramme.

1. Konsolidierung regionaler Nischen  -Player

4. Exportnischen mit Eintrittsbarrieren

>  pe]v ee o WRHUEAV vV
Konzernabspaltungen technisch gepragter Randbereiche liefern Plattformkerne mit professionalisierbaren
BackofficeStrukturen und beschleunigbarer Adah-Integration.

E pe]v oo e W pe]v e A EA]

Mit 58,8 Milliarden Euro Dealvolumen in Europa und d3éalanteil bieten Business Services hinreichende
Zielunternehmen fiir seriell skalierbare Kéuferthesen bei operativ adressierbaren Margen und Gashflow
Stabilitédt.Gerade mdustrienahe Dienstleistungen und technische Services erlauben Standardisierung
(Pricing, Beschaffung, Scheduling, Field SeSafavare), die rasch in EBITDA konvertiert. Der ZD@5d zu
operativer Wertschdpfung und Careeits starkt diese Playbooksitzlich (PwC, Private Equityeiid
Report 2025).

o pe]v e A EA] ¢ uld I}velo] ] EpvPe( Z]JP u s ESE] -<u} o0o0
Managementund Spezialberatungen mit starker Mittelstandsdurchdringung ergéanzen sich zunehmend mit

§ T WE} s A EA] oX-SOESEEFMO EXMEU vr ] § Vv % E}(-to-Vivket]s] ES « '}

und Deliveryl(inendonkStudie 2025 Beratung)

e K% E YA mi@EA¥WO 28}EU vV
HROutsourcing, Facilitpahe Technik, LogistiKischen und ahnliche Bereiche bieten standardisierbare SLAs,
skalierbare Prozesse undedierkehrende Umsétze bieten Adbeh-Frequenz ohne Bewertungsiberhitzung.

E Me]v e oW A %}ESV]e Z v uls JvSE]O EE] E v
D]55 0*3 v ]e Z E]* Z V(°ZE € ul8 Z}Z & IWSJAIE qv" u]B}d} cEU¥ uv W yX
Buy-and-Build starkt Produktbreite, Aftermarket und internationale Kanalverdichtugig spezifischer
s}ES ]Jo + cD]SS 0*S v e0 v + pgtharehdCashflowds o

ANSE § P]le Z < pu( & ¢]v d]Jo € >,ouvPU v] Z§ VUE <}VIPEE v

Strategische Kaufer konsolidieren Nischen zur Ergdnzung von Produktportfolios und ertffnen damit fir Private
Equity ein planbares Exfienster. KPMG konstatiert, dass Exits derzeit Uberwiegend an Strategen erfolgen und
der IPGMarkt in Europa noch eingeséinkt ist. Das erhdht die Relevanz strategischer Sales alR &ixi¢
(KPMGPulse of Private Equity Q3 202Bgin hebt hervor, dass Corporates wegen €stsinke und
Synergiepotenzial oft bereit sind, Bewertungspramien fiir gut integrierte Plattformealdarz(Bain &

Company, Global Privat Equity Report).
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Fur Private <p]8C¢C hvs EBv Zu v us § 1 U Ju p( p E Wo 33 (P wB Sk Jv c
betreiben und die Plattform so zu organisieren, dass strategische Synergien (Produkt, Vertrieb, Beschaffung) klar
quantifizierbar sind.

Das heiRt: Bei der ersten Plattfosiv A +5]3]}v *}o0o8 u v (}JoPo] Z @& ]38+ v Z£E]S pZ v c
haben!

Praxisevidenz: GVMransaktionen / BeiratdMandate
als lllustration der operativen Logik

Vier Félle von GVM#landaten zeigen die beschriebenen Trenda aus der aktuellenfaais:

> Zimmermann Transporte Praxisbeispiele:
Mit der Ubernahme voZimmermann Transporte durch Corporate Finance / C -Level Advisory
einen internationalen MolkereKonzernwurde eine
traditionsreiche Spedition im Bereich Lebensmitteid
Tanktransporte in eine neue Eigentimerstruktur tberfuhrt.
GVM agierte als exklusiver CorpordtmanceBerater und
strukturierte die Nachfolgeregelung. Fir die Gesellschafter
bedeutete dieTransaktion die Sicherung der Zukunft des 2. Haushaltsware
Unternehmens, wéhrend der K&ufer Zugang zu einem
etablierten Netzwerk im Lebensmitteltransport erhielt

1. Transportation / Retail

3. B2B-Software

> Stadter GmbH & Maiback GmbH
Im Sommer 2025 konnte GVM beim Verkauf 160% der
Anteile an der Stadter Gmbsbwie ihrer
Distributionsgesellschafflaiback Gmbtan die Schweizer
Kuhn Rikon AG unterstitzet ¢,] v Z u%]}vr "8 8§ E ]+ ]85 ° E A1l : ZE v ]Jv (°ZCE
Backformen und Zubehor mit Gber 2.000 Artikeln, die in mehr als 40 Landern vertrieben werden. Kuhn Rikon,
seit fast 100 Jahren in Familienbesitz und Marktfiihrer fir Kochgescliar Schweiz, baut mit der
Akquisition seine européche Marktposition in Deutschland aus.

4. B2B-Services

Beide Transaktionen folgen derselben Logik: ein Nischenprodukt beziehungsweise ein Nischenservice mit starker
operativer Komplementaritat wird in ein grof3eres, strategisch passendes Portfolio integriert. Unmittelbar
realisierbare Synergien (Vertrieb, Beaffing, Logistik) heben EBITDA und schaffen einen klaren strategischen

Exit Case. Solche Value Deals sind typisch fi&ERuyild Ansatze und stehen im Kontrast zu rein

narrativgetriebenen ATechBetrachtungen.

Ahnliches gilt fiir 2 Unternehmen, bei den GVM CEO Dr. Bernhard Schmid tétig istewetibntakte auf
CEOQ/Board.evel zu initiieren.

> Stp.One: PrivateEquity Buy & Build vor Verkauf an Strategen
Stp.one wurde als Anbieter fur Rechtsanwisftware im Jahr 1993 gegrundet. Ende 2020 erfolgte mit der
Ubernahme durch das Priv&quityUnternehmen Bregal. Mit dem neuen CBGver Bendidgonntenneun
erfolgreiche Akquisitioneabgeschlossen.
Im Oktober 2025 wurde stp.one an den Strate@apteoveraullert. Septeo beschéaftigt aktuell et®200
Mitarbeiter und erzielt einen Jahresumsatz von rutgD Mio. EURnit Fokus auf B2Boftware (u. a. Legal
d ZU Z ZvpvPeA « v § X YeX 'sD K EX ~ Zu] ]+8 o« ]JE 8§ § 3]PX

> Horn & Company: Privat&quity als Wachstum&inanzierer fur Buy&Build
Horn & Company, 2009 in Disseldorf gegriindet, hat sich in den vergangenen Jahren vom ERrrtidele
Tuu c<}u% 8§ VI(°ZE EN Jv *% 1](]* Z u-Chamsgi@eStudie)int delitschsprachigen
Markt entwickelt. Der Einstieg von Waterland Private Baun Jahr 2021 mit einer SBrozentBeteiligung
markierte den Start einer klaren Bi&Build-Strategie. Damals beschéftigte das Haus rund 100
Mitarbeitende. Es folgten gezielte Zukaug923 die Schweizer GEM Consulting (Fokus: Financial Services)
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sowie die Munchner Umsetzunggeratung ConMoto (Fokus: Operational Excellence in der Industrie). 2025
kam schlief3lich die Frankfurter Spezialberatung Investors Marketing hinzu. Heute z&ahlt Horn & Company
knapp 300 Mitarbeitende an 14 Standorten und giltrdbals Paradebeispiel flr eine erfolgreiche Private
Equity-getriebene Wachstumsstrategie im Beratungsmarkt (+70% im Jahr 2024). GVM CEO Dr. Schmid ist als
Senior Advisor tatig.

Dies steht exemplarisch flr einen Trend zur PrikEdelitygetriebenen Konsalierung im Beratungsmarkt
(LinendonkBeraterStudie 2025)Die deutsche Beratungsbranche wuchs im letzten Jahr um 4,3% auf 48,7
Milliarden Euro Marktvolumen. Dabei haben bereits sieben derAZgonsultants eine Fremdbeteiligung.

Risiken und Gegenstrategien

Wo Licht ist, ist auch Schatten. Wer jenseits der Mainstreams mit seinen einfachen narrativen und (Multiple
Mechanismen investiert, muss deutlich mehr vorab investieren. Das lohnt sich, wenn man folgende Risiken
beachtet und MitigationsStrategien befolg

> Risiko Informationsasymmetrie/Governance Mitigationsstrategie:

verpflichtende operative (!) Due Diligence, ¥kelines, Verkaufdtarnouts und
ManagemeniRetentiorPakete.

> Risiko Bewertungsauftrieb bei Entdeckung Mitigationsstrategie:
Schnelles Closing mit exklusiven Vorvertragen, proprietares Sourcing und eBugieCommitments.

> Risiko TeckDisruption-> Mitigationsstrategie:
WE Pu 8] Z ]P]S o]¢] EuvP 5 8§ cPE}"™ t 88 v~ p( </ o+ 00 ]JveS oopvP
und gleichzeitig UmsatZnabler.

& 118

/v ]JvuD EISU]Jv u </ ,C% IPEI(E]*YP >]<pu] 158 3 uv  p(u Ele ul 18 pu( *] 2

D]© 0+8 v ~Jve X ,] V Z U%]}ves Pus & Zv E U l% E YA S u E E Z
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Dr. Bernhard Schmid
Geschaftsfiuhrender Gesellschafter

Global Value Management GmbH

Internet: www.globalvaluemanagement.de

EMail: Bernhard.Schmid@globabluemanagement.de
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Dealsourcing, Sektorfokus, Marktfragmentierung: Darum ist der Smatid Mid-
CapMarkt so resilient

VonHenning Graw Vorstand/Managing Partner der IMAP M&A Consultants AG

Marktiiberblick

Der Smallund Mid-CapMarkt in Deutschland umfasst typischerweise Unternehmen mit Umsatzen zwischen 20
und 200 Millionen Euro. Haufig handelt es sich um inhabéer familiengefihrte Firmen, die Giber Jahrzehnte
hinweg erfolgreich gewachsen sind. Trangaktn in diesem Segment werden weniger durch Kapitalmarktzyklen
getrieben, sondern in erster Linie durch strategische Anpassungen, Nachfolgeregelungen und den Wunsch nach
weiterem Wachstum.

Die Ké&uferlandschaft bei deutschen Targets wird klar von Strategen dominiert. Rund 80 % der Transaktionen

entfallen laut Mergermarket auf strategische Kautawvobei ein Teil davon Privatequity-Hauser sind, die tber
Buy&-BuildWo $3(}EuU v » ouEEjeom]V* EA E E p(s8E 3 vX EP vi§ AJE «+ & 0O
Fonds, Family Offices und zunehmend Unternehmerinvestoren, die eigenes Kapital mit operativer Erfahrung
verbinden.

Rund 50 % der Transaktionen sind mittlerweile GBalerDealst ein Zeichen dafir, wie international der
Mittelstand geworden ist und wie attraktiv deutsche Technolegied Qualitdtsanbieter im Ausland wahr
genommen werden.

Diese Mischung aus strategischer Nachfrage, internationaler Kauferbasis und mittelstandischer Fragmentierung
sorgt fur eine hohe Wetthewerbsintensitét und bietet Investoren eine Vielzahl von Unternehmen mit echtem
Wertschdpfungspotenzial weit entfernt van monopolartigen Strukturen.

Ein zentraler struktureller Treiber ist die Nachfolge: Rund 190.000 Unternehmen in Deutschland stehen in den
kommenden Jahren vor einem Generationswechsel. Das schafft stabilen, zyklusunabh&éngigen Dealflow. Zudem
zeigen Daten von Mergermarket, dass jafirliand 2.000 Unternehmen in Deutschland (ab etwa 5 Mio. EUR
Kaufpreis) verkauft werdemdavon entfallen rund 95% auf das Sr@épSegment mit Kaufpreisen zwischen 5

und 50 Mio. EUR.

cs] o ,] V Z u%]}ve ¢]Jv pv u EIS +C*35 UE o A viX"
C uUSe Zov Z 3 u ZE todu EIS(°ZE & DIiii D]}X hue 81 o0¢ (¢8i =+ v E >

Dealflow und Qualitat der Assets

Trotz geopolitischer Unsicherheiten und schwankender Konjunktur bleibt der Dealflow k@ agiBereich

stabil. Er wird getrieben durch Nachfolgesituationen, Transformationen innerhalb der Geschaftsmodelle und
durch Carveouts von Konzernen, die sich vonnidaktivitaten trennen.

Die Qualitat der Assets zeigt sich dabei heterogen. Auf der einen Seite stehen Hidden Champions, die als globale
Nischenfuhrer mit hohen Margen selbst in Krisenzeiten bestehen kdnnen. Daneben gibt es eine gro3e Zahl eher
kleinstrukturierter Unternehmen, edenen die Professionalitat der Finanzberichterstattung schwamkds in

der Praxis zu aufwendigeren Priifungen und hoheren-DiligenceKosten fiihrt. SchlieRlich gibt es auch Firmen,

die vor groRen Strukturherausforderungen stehen, etwa Automobilzukefien Wandel der Antriebsteeh

nologien oder Unternehmen mit besonders energieintensiven Prozessen. Hier sind Investoren besonders
gefordert, Transformation und Restrukturierung aktiv zu begleiten.

Resilienzfaktoren im MieCap

Die Resilienz des MidapSegments basiert auf mehreren Faktoren. Mittelstandische Unternehmen zeichnen
sich durch Agilitét und Flexibilitdt aus. Sie kdnnen schneller auf Marktveranderungen reagieren und verfigen
Uber schlanke Entscheidungswege, etwa wearum Arbeitszeitmodelle oder temporare Produktionsanpas
sungen geht.
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Hinzu kommt eine starke Kundenbindung sowie eine hohe technische Kompetenz, die Marktanteile auch in
volatilen Zeiten absichert. Unternehmerische Entscheidungen orientieren sich weniger an Quartalszahlen als
vielmehr an langfristigen Zielen. Diese genenag¢inorientierte Perspektive flihrt zu einer gréReren Krisenfestig
keit. Nicht zuletzt sorgt die konservative Finanzierung vieler Familienunternehmen fur solide Bilanzen und eine
geringere Anfalligkeit gegeniiber externen Schocks.

Was diese Resilienz zusatzlich pragt: Mittelstandler warten nicht auf Refotsiersetzen um. Das ist ein

Ergebnis klarer Prioritaten: Sie haben nicht die Lust am Unternehmertum verloren, sondern am politischen und
regulatorischen Drumherum. Viele Unterdu & « P v Z ps8 }(( vW ¢/ Z2 Z I Jv >pes u ZE pi
administrativen Overhead ] Z AJoo A] @& P «3 03 vX" ]+« & &EN*S (°ZES }Jvu v ZvVv &
schaft, aber nicht zu Resignation: Der operative Wille, Dinge voranzutreiben, istracgeb. Gerade diese

pragmatische Haltung sorgt dafir, dass der deutsche Mittelstand auch in einem anspruchsvollen Umfeld
handlungsfahig bleibt.

cZ *]Jo] vi Ju%]l}uud pe hvd Ev Zu EP ]+3U v] Z§ pue '&,” X~
c”u -and Mid %o oe ¢]Jv AV]P E ulE}P 3] vUu ZE o veiClopsP SE] vX:

SektorInsights

Besonders dynamisch entwickeln sich aktuell Industrial Tech und Automation. Robotics, Sensorik und
spezialisierte Maschinenbauer profitieren vom Trend zum Nearshoring und vom wachsenden Bedarf an
resilienten Lieferketten. Auch Software und IT bleiben eitspbt: B2BSaaSModelle, spezialisierte ERP

Systeme und Cybersecurity sind stark fragmentiert und erdffnen enormes Potenzial f&rBuild-Strategien.

Im Healthcareund MedTeckBereich treiben die demografische Entwicklung und die Digitalisierung die
Nachfrage nach Lésungen in Pfld§eambulanter Versorgung, digitaler Diagnostik und Tiergesundheit. Parallel
eroffnet die Green Transition Chancen in @@baudetechnik, im Recycling und in Energy Services. Besonders
spurbar ist die Dynamik aktuell im gesamten Construetim Infrastruktursektor: Von technischer
Gebaudeausriustung tber Sanierungsd Modernisierungsunternehmen bis hin zu Spezialbau wng®ffen t
Investitionen in Energieeffizienz, Klimaanpassung und Infrastruktur fiihren zu hoher Nachfrage und strukturellem
Wachstum.

Und schlieBlich bleiben Consumend HeritageBrands attraktiv: Kulturguter und nachhaltige Marken
verbinden Emotionalitdt mit ES@&spekten und gewinnen dadurch zusétzliche Relevanz.

Zusatzlich gewinnt der gesamte Defenaad SecuritySektor erheblich an Bedeutung. Auftragsbicher steigen
durch NAT@nvestitionen, das 24Ziel und die Modernisierung kritischer Infrastrukturen. Besonders attraktiv ist
der hoch fragmentierte Bereich rundn Sensorik, Optik, elektronische Systeme, T&ghnologie, Cyber

Defence und DudllseAnwendungen. Mittelstandische Anbieter spielen hier eine zentrale Rédehnologisch
fuhrend, profitabel und zunehmend im Fokus internationaler Kaufer.

Kritische Tone

So robust der Markt insgesamt ist, so deutlich zeigen sich strukturelle Herausforderungen. Standortnachteile wie
hohe Energiepreise, komplexe Regulierung, eine im internationalen Vergleich hohe- 8reiAbgabenlast

sowie der Fachkraftemangel belaster dinvestitionsbereitschaft. Hinzu kommt, dass viele Zielunternehmen
kleinstrukturiert sind und die Qualitat ihrer Finanzberichte stark schwankt, was in der Praxis elBliDesce

Kosten erhéht.

Auch die Bewertungsspannen sind herausfordernd. Wahrend Verk&ufer ihre Preisvorstellungen oft hoch
ansetzen, agieren Investoren selektiver. Damit riicken kreative Strukturen zum Schlief3en von Bewertungsliicken
starker in den Vordergrund. Und trotz eines stafshdhten Zinsniveaus bleibt die Verfugbarkeit von

Fremdkapital im SmaCapSegment eingeschrankt, was die Finanzierung erschwert. Das liegt vor allem an
strengen Kreditvergabestandards und einer risikobewussteren Haltung der Banken, die bei
Mittelstandsfinanzierungen noch starker auf Resilienz, Cash@omlitét und Sicherheiten achten.

c E "sv}IES pde Zov e« ZA Z osU E ] hvd Ev Zuv 0] Vv +8 EIX?
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Rolle des M&ABeraters

Im Finanzierungskontext spielen insbesondere lokale Institute wie die Sparkassen eine zentrale Rolle. Sie sind oft
stabile Finanzierungspartner und verbinden regionale Nahe mit pragmatischer Kreditvergeabe

entscheidender Faktor fur den Mittelstand.

Im Mid-CapSegment sind M&Berater weit mehr als reine Transaktionsmanager. Sie fungieren als Ubersetzer
und Katalysatoren zwischen Unternehmern und Investoren. Entscheidender Erfolgsfaktor ist der frithzeitige
Zugang zu den richtigen Kaufergruppegamit Wettbewerb entsteht, Preisbildung funktioniert und strategische
Optionen sichtbar werden. Gute Prozesse sorgen nicht fiir Enge, sondern fiir echte Auswahl.

Besonders wichtig ist die Entwicklung einer glaubhaften Equity Story. Sie muss die Zukunftsperspektiven des
Unternehmens Uberzeugend darstellen, da diese haufig mehr Gewicht haben als reine Zahlenwerke. Der Berater
hat zudem die Aufgabe, die zentralen Wegtber klar herauszuarbeiterivon der Marktposition tber die
Nischenfuhrerschaft bis hin zu Resilienzfaktoren. SchlieRlich gilt es, die Prozesstaktik klug zu steuern, indem
Kéaufergruppen gezielt geclustert werden, etwa Strategen auf der einen und PEgaity auf der anderen Seite.

Ausblick 2026

2026 wird ein Jahr, in dem der Mittelstand starker von strukturellen Treibern als von zyklischen Faktoren gepragt
sein wird. Nachfolgeregelungen bleiben der dominierende Faktord ihr Anteil am gesamten Dealflow steigt
weiter. Gleichzeitig entstehen zéizliche Impulse durch Transformation, Digitalisierung und

Effizienzprogramme, die viele Geschaftsmodelle neu ausrichten.

Buy-&-Build-Strategien gewinnen weiter an Bedeutung, weil die Fragmentierung in Industrial Tech, Software,
Healthcare und Business Services ideale Voraussetzungen fur Skalierung und Konsolidierung bietet. Parallel

diirfte der Markt fur Carv@uts zunehmen, A] o <}vli Ev W}ES(}o]}r & JV]PuUvP v pv < %]
den Vordergrund stellen.

In der Finanzierung bleibt der Zugang selektiv: Sparkassen und regionale Institute tragen weiterhin die
Realwirtschaft, agieren aber mit klaren Risikoparametern und héherer Prifungsintensitat. Debt Funds
konzentrieren sich zunehmend auf resiliente Gesdaméidelle mit stabilen Cashflows und meiden volatilen,
kapitalintensiven Sektoren. Zusétzliche Stabilitat entsteht durch Family Offices und Unternehmerkapital, die
langfristiger investieren, weniger zyklisch reagieren und damit Eigenkapitalstrukturenrstarke

Alles zusammen spricht fir ein Jahr, &aie Uberhitzung aber einerhoch funktionalen, stabilen und
strategisch gepragten M&Markt hervorbringt t mit soliden Volumina, klaren Kaufergruppen und attraktiven
Opportunitaten fir Investoren und Berater.

Autor: Henning Graw Vorstand/Managing Partner der IMAP M&A Consultants AG

Henning Graw ist Vorstand und Mitgesellschafter bei IMAP Deutschland und seit tber 20
Q Jahren im M&AMBereich aktiv. Er verfugt iber umfassende Corporate Finance Expertise
j und hat Akquisitionen, Verkaufe sowie FinanzierungsmafRnahmen fur eine Vielzahl von
3 Unternehmen aus unterschiedlichen Industriesektoren und in den verschiedensten
Markten initiiert und geleitet. Im Rahmen von tber 70 M&fansaktionen hat Henning
familiengefiihrte Gesellschaften und internationale GroRunternehmen ebenso beraten
wie Finanzinvstoren.

Uber IMAP M&A Consultants AG

Gegrundet im Jahr 1973, ist IMAP eine der altesten und weltweit gro3ten Organisationen fir Mergers &
Acquisitions mit Niederlassungen in 51 Landern. Uber 450-B&Ater sind in internationalen Sektorenteams
spezialisiert auf Unternehmensverkaufe, grenzifiohreitende Akquisitionen sowie auf strategische
Finanzierungsthemen. Zu den Kunden z&hlen vorwiegend Familienunternehmen aus dem Mittelstand, aber auch
groRRe nationale und internationale Konzerne sowie Finanzinvestoren, Family Offices und institufotegjier.
Weltweit begleitet IMAP pro Jahr etwa 220 Transaktionen mit einem Gesamtvolumen von rund 15 Milliarden
EUR.
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Grenzenlose Expertise fur deutsch-italienische Transaktionen.

Unser Italian Desk vereint fundierte Kenntnisse des deutschen und italienischen
Rechts, Sprachkompetenz und kulturelles Verstandnis. Wir unterstitzen deutsche
und italienische Unternehmen sowie Investoren bei grenzuberschreitenden
Projekten und bieten maligeschneiderte Lésungen fur M&A-Transaktionen und
wirtschaftsrechtliche Fragestellungen. So begleiten wir Sie mit Erfahrung, Empathie
und Effizienz auf Ihrem Weg Uber die Grenzen hinaus.

www.slb-law.de LAW
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Unternehmensverkauf: Was ist mein Unternehmen wert?

Von Dr. Patrick Schmidl, geschéftsfuhrender Gesellschafter Deutsche Mittelstandsfinanz GmbH, Frankfurt

Deutsche
Mittelstandsfinanz

Unternehmer, die z.B. im Rahmen der Unternehmensnachfolge tber einen Unternehmensverkauf nachdenken,
e300V *] ZIpE 28 ] &E P W ct » ]J*8 u]v hvd Ev Zu v A E3M*» m o] Z &
Unternehmen auf tbliche Unternehmensbewertungshmden wie das Vielfache der Ertragskraft (EBdKtoren

bzw. EBITD&aktoren) oder das Ertragswertverfahren (bzw. die-D@thode) zurlickgegriffen.

Bei den Multiplikatorfaktoren wird das Betriebsergebnis (EBIT, ggf. mit Abschreibungen EBITDA) mit einem
angemessenen Faktor multipliziert. Der Faktor wird dabei anhand der Unternehmensgrée, der Branche aus
Erfahrungswerten, vergleichbaren Transaktionemd uanhand von bérsennotierten Unternehmen ermittelt.
Unternehmensbesonderheiten werden Uber-Zader Abschldge berlcksichtigt. Die Ertragswertmethode zinst
zukiinftige Mittelzufliisse ab. Da niemand die Zukunft kennt, ist diese Bewertungsmethode besorsleheiun

und fiihrt aufgrund der aktuell niedrigen Zinsen i.d.R. zu iberhéhten Unternehmenswerten.

Trotz der Schwachen dieser Bewertungsmethoden gibt eine solche Bewertung einen ersten Eindruck tber den
Wert des eigenen Unternehmens, mehr aber auch nicht. Anzunehmen, dass ein so errechneter Unterrehmens
wert auch der Kaufpreis fiir das eigene Unternehmen darstellt, ware fahrlassig. Da jedes Unternehmen anders und
besonders ist, gibt es keinen universellen Marktwert fur ein Unternehmen. Wie bei der Verauf3erung von
chv]l § v~ ]Jv v & v D CEISinvUnterherimepsvrkauf: Der Kaufpreis ergibt sicls Angebot und
Nachfrage und nicht aus einem wie auch immer vom Verk&ufer oder seinem Berater errechneten Wert. Richtiger

0o ] &E P W ct e J*3 u]v hvd Ev Zu v A EEMNA v uZ@E( [E &EVhWS Ev Z
A ESMA

Wie komplex die Kaufpreisfindung des Kaufers beim Unternehmenskauf tatséchlich ist, zeigt die Vielzahl an
Einflussfaktoren, zu denen u.a. gehdren:

¥ Sicherheit des Geschaftsmodells des zu verkaufenden Unternehmens
Hierunter fallen sichere Margen, Wachstumspotenziale, vorhandene Markteintrittsbarrieren (z.B.
Technologie), Abhangigkeiten von Kunden und Lieferanten, vorhandenes Management, ein belast
& + }vSE}oo]vPU Y

¥ Absichten und Mdglichkeiten des Kéufers
Wachstum durch Zuk&ufe, Erlangung eines Maikitinder, Technologiezugangs, finanzielle
Z es}uE vU « ]8]PuvP A}v Z vP]PI ]88 v HE Z v eul p(U Y

¥ Erganzung der Geschéftsmodelle des Kaufers und Verkaufers
Synergien (in Verwaltung, Vertrieb, Einkauf, Produktion und damit verbundener Zeitgewinn),
Moglichkeit zur Ausweitung des Produktangebots, Integrierbarkeit des zu veraufRernden
hvs Ev Zu veU Y

Y2 Wettbewerbssituation
laufende Branchenkonsolidierung, Anzahl verfugbarer gleichartiger Unternehmen bzw. Tech
vio}P] vU ~P (°Z0o8 E«t 33 A E « Epl]v v < (P *%E Z vU Y

¥ Art des Verkaufsprozesses
Gelingt es durch professionell aufgearbeitete Verkaufsunterlagen Sicherheit beziiglich des zu
verkaufenden Unternehmens zu vermitteln und damit das (gefuihlte) Risiko des Kaufers zu
reduzieren? Werden die wahrscheinlichsten Kéaufer in den Verkaufsprozeszei@n und kann
zwischen diesen eine Wetthewerbssituation aufgebaut werden?
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Neben diesen Einflussfaktoren wirken sich auf den Verkaufspreis natirlich auch allgemeine Rahmenbedingungen
wie die Hohe der Zinsen bei der Kaufpreisfinanzierung, die Bereitschaft von Banken Unternehmenskéaufe zu
finanzieren und die aktuelle (Branch@donjnktur aus. Da alle diese Faktoren, aktuell fir hohe Kaufpreise
sprechen, sollen sie hier nicht weiter vertieft werden.

] s] ol Zo v Jv(opee( IS}E v p( Vv hvd Ev Zu veA E3 1 ]PEU ¢ & cA Z<(
Durchfiihrung eines strukturierten Verkaufsprozesses sicher erzielt werden kann. Im Rahmen eines solchen
Verkaufsprozesses ist zundchst das zu verdwd&e Unternehmen optimal fir den Verkaufsprozess zu
positionieren und die richtigen Kaufer sind zu identifizieren. Diesen ist durch geeignete Unterlagen eine moglichst
hohe Sicherheit Uiber das zu verkaufende Unternehmen zu geben. Zudem sind die mogiicleegies
aufzuzeigen. Ferner ist eine Wettbewerbssituation um das Unternehmen aufzubauen.

Ein Unternehmensverkauf benétigt entsprechend ein strategisches Projektmanagement um den richtigen
Verkaufspreis erzielen zu kénnen. I.d.R. verfiigen mittelstandische Unternehmen nicht Uber die Kapazitaten ein
solches Projekt alleine durchfiihren zu kénnnséatzlich kann ein externer Unternehmensberater zumindest bei
der Erstansprache moglicher Kaufer die Anonymitat waren.

Graphik: Uberblick tiber einen strukturierten Unternehmensverkauf:

e UU V( *e VvV 0 *¢3 ¢] Z ] &E P W ct e ]¢3 u]v hvd Ev Zu v A EZM~ o Z
Firmenverkaufs seriés nicht beantworten. Eine Unternehmensbewertung kann bestenfalls eine Indikation tber
einen moglichen Verkaufserlos liefern. Bei dehlmichen von den Beratern der Deutschen Mittelstandsfinanz
beratenen Firmenverkdufen, hat sich gezeigt, dass die erhaltenen und als seriés einzustufenden Angebote fiir
Unternehmen im Rahmen eines strukturierten Unternehmensverkaufsprozesses um bis zwdi@&gander

abweichen. Tatsachlich ist ein Unternehmen eben das wert, was der Markt bereit ist zu bezahlen. Deshalb und
dazu sollten immer mehrere Angebote gleichzeitig eingeholt werden, um das bestmdgliche Verkaufsergebnis zu
erzielen.

Kontakt:

Deutsche Mittelstandsfinanz GmbH
Dr. Patrick Schmidl

Eysseneckstr. 4

60322 Frankfurt

Tel. 06995421264
info@dmfin.com

www.dmfin.com
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CWE]A § «u]38C ZPEINVESE A als‘Taktgeber bei dffentlichen
Ubernahmen im deutschen Technologiesektor
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1 S&P Global Market Intelligence, 2025; EY-Parthenon, German Tech M&A Study 2024.
2 EY-Parthenon, German Tech M&A Study 2024.
3 EY-Parthenon, German Tech M&A Study 2024.
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Der Carried Interest bei vermdgensverwaltenden Private Eqtitynds
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Unser Leitgedanke ist, mittelstandischen Unternehmern die -best
mdogliche Beratung bei der Umsetzung von Unternehmenstrans
aktionen und der Lésung der Unternehmensnachfolge zu bieten. Dies
ist seit 2009 unser taglicher Anspruch von Unternehmer fir
Unternehmer.

Ob Kauf oder Verkauf von Firmen im Mittelstand, beides verlangt auf Grund der
gegebenen Besonderheiten und Herausforderungen maf3geschneiderte Lésungen und
kein standardisiertes Vorgehen. Die Unternehmensiibergabe an eine externe, neue
Generation von Unterriamern erfordert vom jeweiligen Berater Kompetenz, Erfahrung
und nicht zuletzt personliche Wertschatzung. Die Deutsche Mittelstandsfinanz bietet
einen ganzheitlichen Beratungsansatz, der neben der Transaktionsberatung und
Nachfolgeberatung auch die unternmlerische Unterstitzung in strategischen und
operativen Situationen umfassen kann. Dabei kénnen wir unsere Dienstleistungen als
deutscher Partner von Corporate Finance Associates weltweit anbieten.

Erfolgreich durchgefuhrte Referenzprojekte finden Sie unter
www.dmfin.com/de/referenzen/

Wir stehen lhnen gerne fur ein unverbindliches Gesprach zur Verfigung.

Deutsche Mittelstandsfinanz GmbH
EysseneckstralRe 4 | 60322 Frankfurt | T +49 89 42 12 64 | F +49 695 42 12 22
geschaeftsfuehrung@dmfin.com
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Die Planungsrechnung als zentraler Bestandteil der Unternehmensbewertung
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Kriterien einer belastbaren Planungsrechnung
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Umsetzung der AIFMD Il in nationales Recht
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Gedanken zur Unternehmeng£ UnternehmerNachfolge: Eine wichtige
Differenzierung

Von Dr. Axel Gollnick, Inhaber von GOLLNICK CORPORATE FINANCE
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KAPITEL 1: FACHBEITRAGE
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KAPITEL 2: MARKTTEILNEHMER

KAPITER: MARKTTEILNEHMER
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL
INVESTOREN
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

Active Capital CompanACQist ein unabhangiger, unternehmerischer Investor, der seine Portfoliounternehmen
nicht nur finanziell, sondern auch strategisch und operativ stark unterstiitzt. ACC zeichnet sich dadurch aus, dass
wir von Unternehmern gegriindet und gefiihrt werden, die tiserzeugung sind, dass ein langfristiger Erfolg eher
durch Optimierung von operativen und strategischen Geschéftsprozessen erreicht werden kann als durch
komplexe Finanzierungsstrukturen.

ACC ist ein aktiver Investor, der Unternehmen in allen Aspekten der Unternehmensentwicklung untengtinzt

der Strategieentwicklung, uber Organisation bis hin zu Implementierung einschlieRlietnddad Operational
Excellence. Schwerpunkte setzen wauf Wertsteigerung durch Internationalisierung, Innovation und
Nachhaltigkeit. Wir verfolgen den Ansatz, die entwickelte Strategie gemeinsam mit dem Management und den
Mitarbeitern zu implementieren.

Grundung: 2009
Minimum Investment 5 Mio. EuroEigenkapital
Finanzierungsphasen: Nachfolge, langfristiges Entwickluageid Wachstumskapital, Can@uts

Branchenschwerpunkte: B2B Firmen im Bereich Industrietechnologie, verarbeitendes Gewerbe, Energie &
Umwelt, Medizintechnik

Geographischer Fokus:  DACHRegion, hederlande

Art der Beteiligung: Mehrheitsbeteiligungen

Standorte: Amsterdam, Minchen

AktuellesPortfolio:

AutomationsRobotic GmbH
BrocolorGroupGmiH

Codi Group B.V.
Cleanlease Internationd.V.
FibrXL Group B.V.

Hendrik Veder Group B.V.
PhotonFirst International B.V
SchumagdPrecisionrGmbH
S&T Corporation B.V.
Technobis Group B.V.
Werner Lieb GmbH

X X X X X X X X X X X

Active Capital Gmpany

MaffeistraRe 380333 Miinchen

Website: https://www. activecapitalcompangom
E-Mail: info@activecapitalcompangom

GeschéftsfihreDick Zeldenthuis, Mels Huige, Hartwig Ostermeyer
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PRIVATE EQUITY / VENT

Unternehmensprofil:

URE CAPITAL INVESTOREN

Als unabhéngige partnergefiihrte Beteiligungsgesellschaft mit Sitz in Dusseldorf investieren wir in mittel
standischdJnternehmen, die in die nachste Gesellschaftergeneration uberfiihrt werden sollen. Der Fokus liegt auf
Produktionsunternehmen und Industriedienstleistern mit einem Umsatzvolumen zwist@ennd 25 Mio. |.

Neben Kapital engagieren

wir uns mit Managementkapazitaten und begleiten aktiv die strategische und operative

Ausrichtung unserer Portfoliounternehmen. Fir jede Beteiligung erarbeiten vériedividuelle Nachfolgeldsung
und ein spezfisches Entwicklungskonzept. Mit unseren Investoren investieren wir zeitlich unbefristet.

Griindung:

Verwaltetes Kapital

Transaktionsvolumen

Umsatzgrésse (Target):

Finanzierungsphasen

Branchenschwerpunkte

Geographischer Fokus:

Investoren:

Portfolio:

2013

k.A.

Flexibel, kein Minimum

1 10- 25 Mio.

Klassische Unternehmensnachfolge

Management BuyDut und Management Buin
Konzernausgriindungen

Produktionsunternehmen und Industriedienstleistungen
Deutschland

Privatpersonen, Pensionskassen und Family Offices
GS Electroplating GmbH

Bemers & CoSprihtechnik + Vorrichtungsbau GmbH
Vereinte Oberflachentechnik Gruppe (Oberflachenveredelung Immel, Seckelmann
& Co. GmH; Huster Oberflachentechnik GmbH)

Magro Verbindungselemente GmbH

A. Linnepe GmbH
RS Randack Spezialschrauben GmbH

Arcaris Management GmbH
Cantadorstral3e 340211 Dusseldorf

Tel. +49171) 93 69 352

Internet: www.arcaris.de, #ail: info@arcaris.de

Geschéftsfihrer Markus Kaufmann / DAndreas Wagne
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Beyond Capital Partners-c Wgteeine Private Equity Gesellschaft mit SitzFrankfurt am Main. Der
Investtionsfokus liegt auf dem Erwerb von Mehrheiten an profitablen, mittelstandischen Unternehmen im
deutschsprachigen Raum mit einem Umsatz zwischen 107Gmdillionen Euro, die im Rahmen von Nachfalge
regelungen, Buyoudtund Wachstumssituationen einen neuen Eigentiimer und Partner suchen.

BCPerwirbt dabei AssetightUnternehmenaus den Segmenten BZBenstleistungen|T-Services & Software,
Healthcare & WelBeing, Lifestyle & Entertainmennd begleitet diese entlang eines Bagd-BuildWachstums

pfads Uber mehrere Jahre. Beyond CapRalrtnerssieht sich als unternehmerisch denkender Investor und
unterstitzt die Portfolionternehmenwéahrend der Haltedauer. ibchBCP$iohen Erfahrungsschatmd gemein

sam mit dem jeweiligen Unternehmer werden diperative, prozessuale und strategische Ausrichtoptmiert,

die Managemert und PersonaKapazitdtengesteigert, die MarkPositionierung der Unternehmen gestérkt,
gezielte ES®alRnahmen umgesetzt und dadurch Umsatz und Ergebnis Uber die Zeit langfristig deutlich
gesteigert.

Griindung: 2015
Verwaltetes Kapital 320Mio. Euro
Transaktionsvolumen: Bis zu 78io. Euro Unternehmenswert

UmsatzgréRe (Target):  10- 75Mio. Euro

Finanzierungsphasen: Nachfolgesituation, Wachstumskapital, MBO

Branchenschwerpunkte: AssetlLight: B2BDienstleistungen|T-Services & Software, Healthcare & \ARding,
Lifestyle & Entertainment

Geographischer Fokus:  DACHRegion

Fonds: Beyond Capital Partners Fund | GmbH &KI®.
Beyond Capital Partners FuhdsmbH & CaKG
Beyond Capital Partners FURHGmbH & CoKG

Investoren: Institutionelle Investoren: Fund of Funds, Wealth Manager, EIF

Portfolio: LDBS LichtdiensfAddons: Larsen Indoor Light Concept. Vollmer) sysob IT
Unternehmensgruppe(Exit) Ebertlang Distribution (Exit)Big City Beats (Exit);
OUNDA Xortec (Addons: Videosystems SicherungstechnBurgenkonig Video;
Videotronics Infosystems Nordlyiethe Content; Dr. HoffmaRacility Services Group
(Add-ons: Gebauwereinigung Daniel BaumannClamex Geb&udereinigung; S&M
Services, NR Neue RaumpflegenkKaiserSanitatshas (Addons: Scharpenberg
OrthopadieTechnik, Sanitdtshaus Mayer & Rexingyoft & Cloud(Addon: SB
SoftwareBroker) Holger GrelclkorstbaumschulenECD International Holdirigdd
on: ReachConDRENDT STUDIOS Holding

Transaktionen 2025: Hagenauer Orthopadietechnik, Sanitatshaus bAdd-ons AnkKaiserABRAXA
Gebaudereinigung Add-on Dr. Hoffmann; KLmed erraGreen Solutions

Beyond Capital Parthers GmbH

Taunusanlage 1, Skyp&B5.0G,60329Frankfurt am Main
Website: https://www.beyondcapitatpartners.com

E-Mail: dealflow@beyondcapitgdartners.com

GeschéftsfiihrerChristoph D. KauteKarsten B. Eibes
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Unternehmensprofil:

Die von BID Equity betreuten BQutFonds konzentrieren sich auf Investitionen im Bereich-8@Bwvare

Investitionsschwerpunkt ist der Erwerb von Mehrheitsbeteiligungen im Rahmen von-higttenensnachfolgen
und Shareholder Buguts von kleinen bis mittelgroRen Softwareunternehmen in Europa und Nordamerika.

BID Equity verfolgt dabei einen aktiven Investitionsansatz, bei dem die Skalierung der Beteiligungen durch
internationale Zukaufe und organische Professionalisierung im Vordergrund steht. Als aktiver Partner arbeitet BID
Equity mit den Managementteams zusmen, um Produktangebote, Geschaftsmodelle und Prozesse zu
optimieren.

Fur die Weiterentwicklungder Beteiligungsunternehmerélt BID Equityeine Vielzahl an Werkzeugen, Best
Practices sowie Experten bereit, udie Teams und Organisationen bestmdglich zu unterstiitzen und zur
Erreichung der Wachstumsziele zu beféhigen. Das gelingt nur durch eine enge, partnerschatftliche Zusammen
arbeit mit Unternehmern, Gesellschaftern und dem Managementteam.

Weitere Informationen stehen unter www.bidequity.de zur Verfigung.

Grindung: 2016

Industriesektoren: Software

EBIT (Target): 0,55 Mio. EUR

Transaktionsvolumen: 4-70Mio. EUR

Situationen: InsbesondereShareholder Buputs sowie Nachfolgesituationen inetablierten,

profitablen Softwaremternehmen

Geographischer Fokus:  Europaund Nordamerikamit Fokus auf Butschland, Osterreich, Schweiz

Portfolio: Gruppen: JustRelate, everii, MegaCAD, FarMedvisie, ABCube, Nextron Systems,
Realview, Insurgo, EvidentlQrisalix TinyMDM

BID Equity GmbH

Rathausmarkt 5, 20095 Hamburg
Tel: +49 40 822 169 420

E-Mail: contact@bidequity.de
Web: https://www.bidequity.de

Managing Partner
Dr. Helge HofmeisteDr. Axel Jansen, Lars Klopp&tec
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Unternehmensprofil:

PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Borromin ist eine unabhangige, auf mittelstindische Unternehmen im deutschsprachigen Europa und den
Beneluxlandern ausgerichtete PrivaiguityGesellschaft. Die von Borromin initiierten und beratenen Private
EquityFonds beteiligen sich an mittelstandisch Unternehmen und stellen Eigenkapital fir Unternehmer
nachfolgen, Management Btguts und Wachstumsfinanzierungen zur Verfligung. Borromin wurde 2001
gegrundet und verfolgt seither eine erfolgreiche, werteorientierte Strategie der Beteiligung an prefitabl

Unternehmen.
Griindung: 2001
verwaltetes Kapital 455 Mio. Euro

Transaktionsvolumen:

Umsatzgrésse (Target):

Finanzierungsphasen:

Branchenschwerpunkte:

Fonds:
Investoren:

Portfolio:

20 Mio.Euro- 150 Mio. Euro(Transaktionen tiber30 Mio. Eurorealisieren wir
zusammen mit unseren Fondsinvestoren)

>20Mio. Euro

Buy-Out, Expansionsfinanzierung

Business Services, Industrial Technology,éeti und IT/Infrastructure
k.A.

Nationale und internationale Institutionen sowie Privatpersonen

Eberle,Aerotec, von Willfing, QITSadence GroupBUK, Protect Medical, Kempf
Fahrzeugbau

Borromin CapitalManagementGmbH
Myliusstral3e 47, 60323 Frankfurt am Main
Tel: +49 (0)6950685 0, Fax: +49 (0)69 50685 100

Internet: https://www. borromin.com EMail: info@borromin.com

Management:

Nick MoneyKyrle, Marco Bernecker
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Unternehmensprofil:

Die Brandenburg Kapital GmbH ist eine Tochtergesellschaft der Investitionsbank des Landes Brandenburg (ILB). Als
offentliche VentureCapitaiGesellschaft, erfahrener Leddvestor und aktiver Partner sorgt die Brandenburg
Kapital auf Basis eines stabilen Konzernumfelds fiir eine starke Eigenkapitalbasis vapsSsamie kleinen und

mittleren Unternehmen im Land Brandenburg, damit diese sielret nachhaltig wachsen kdnnen. Die Finan
zierungen erfolgen in Form von offenen Beteiligungen (Minderheitsbateijpund/oder beteiligungséhnlichen
Investitionen (z. B. Nachrangdarlehen).

Die Brandenburg Kapital unterstitzt Sie mit Beteiligungskapital oder Mezzaninefinanzierung bei der Innovations
/Technologie/ Produktentwicklung, der Markteinfihrunegrweiterung und dem Unternehmenswachstum.

Aktuell steht dafur der Eigenkapitalfonds in Hohe von rund 100 Millionen Euro zur Verfugung. Die Fondsmittel fur
den im Auftrag des Ministeriums flir Wirtschaft, Arhdiinergieund Klimaschutales Landes Brandenburg
errichteten Eigenkapitalfonds werden aus Mitteln des Européaischen Fonds fiir Regionale Entwicklung (EFRE) und
aus Eigenmitteln der ILB bereitgestellt

Griundung: 1993:erster VEFonds 200G GriindungBrandenburg KapitabmbH
Verwaltetes Kapital: rund 164 Millionen Euro
Transaktionsvolumen: je Unternehmen

Fruhphasenfinanzierung bis zu 1,5 Millionen Euro
Wachstumsfinanzierung 300 TEUR bis 6 Millionen Euro
Mezzanine 100 TEUR bis 3 Millionen Euro

Finanzierungsphasen: Seed, Startp, Expansion (Wachstumsnd Erweiterungsphase)

Branchenschwerpunkte: VGFonds: Medizintechnik, ICTDigitale Medien Biotechnologie/Pharmalndustry
Tech/GreenTech
Mezzanine: keine Branchenschwerpunkte

Geographischer Fokus:  Deutschland, Land Brandenburg

Fonds: Eigenkapitalfonds
Investoren: ILB, Land Brandenburg / EFRE
Portfolio: siehe Webseite httg//www.brandenburgkapital.de

Brandenburg Kapital GmbH

Babelsberger Stral3e 21, 14473 Potsdam

Tel: +49 (0)33660 1698, Fax: +49 (0)3860 61698

Internet: https.//www.brandenburgkapital.de, EMail: brandenburekapital@ilb.de

Management: GeschéftsfiihrungOlav Wilms, Thomas Krause
Prokuristin Claudia Ewert
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

BU Bregal Unternehmerkapital ("BU") ist eine fuhrende Beteiligungsgesellschaft mit Biros in Zug, Minchen,
D Jov pv >}v }vX D]JS u ZE o |6UIi DE X ¢« Se pv & D v P ulnwvédster hDe ]S
mit Hauptsitz in der DACRegion. Die vonBberatenen Fonds investieren in mittelstandische Unternehmen mit
Sitz in Deutschland, der Schweiz, Italien und Osterreich. Mit der Mission, der bevorzugte Partner fiir Unternehmer
und Familienunternehmen zu sein, setzt BU auf Partnerschaften mit Marktfillured "Hidden Champions” mit
starken Managementteams und Wachstumspotenzial. Seit der Grindung im Jahr 2015 haben die von BU
beratenen Fonds in mehr als 150 Unternehmen mit knapp 32.000 Mitarbeitenden investiert. Dabei konnten mehr
als 11.000 Arbeitsplétzgeschaffen werden. BU unterstiitzt Unternehmer und Familien als strategischer Partner,
um ihre Unternehmen weiterzuentwickeln, zu internationalisieren und zu digitalisieren, und hilft ihnen dabei,
verantwortungsvoll und mit Blick auf die ndchste Genergtitachhaltige Werte zu schaffen.

Grindung: 2015
Transaktionsvolumen 1 50 Mio. - 500 Mio.
Targetarésse: 1 10- 50 Mio. EBITDA

Finanzierungsphasen Spatphase: Nachfolge, Wachstum, SpiiffCarveOut, MBO/MBI, Secondary,
flexible, passgenaue Finanzierungsldsungen

Branchenschwerpunkte  Schwerpunkauf mittelstdndische Unternehmeaus der DACIRegion sowie Italien
mit starken ManagemeniTeans pv *$ oouvP o D EIS(°ZE & } &
Z U %o ]} AktuElle Fokussektoren:
Industrial Technology, Software, Business Services und Healthcare.

Geographischer Fokus:  Deutschsprachiger Raum (DAGHY Italien

Fonds: rund | 7 Mrd. Assets under Management

Portfolio: u.a. ACTICO Group, BSI Software, Channel Pilot Solutions, Communardo, Comrce,
DemoUp Cliplister, eGroup, Flipp, GSG GENII Software Group, Hettich, Italgel,
Kunststoff Schwanden, Linimed Gruppe, Murnauer Markenvertrieb, Netrics Gruppe,
Novem, OnlineprintersPerfect Drive Sports Group, proALPHA, Relatech, RELINE UV
Group, Safety21, SnelStart, stp.one, synava Gruppe, SYSTABUILD Software Group,
Tark Thermal Solutions, Theobald Software, Trendtours, Uniconta, woom

BU Bregal UnternehmerkapitedG BUBregal Unternehmerkapital GmbH
Landis + GyBtrasse 3, 6300 Zug, Schweiz Marstallstrae 11, 80539 Minchen
Tel. +41 41 547 04 80 Tel. +49 89 43 57 1%

Internet: www.bu-partners.ch Internet: www.bu-partnersde

E-Mail: info@bu-partnersch E-Mail: info@bu-partnersde
Geschéftsfihrer: Geschéftsfuhrer

Florian SchicklLaurent Muller JanDaniel Neumann
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Unternehmensprofil:

Die DPE Investment Gesellschaft mbH ist eine Kapitalverwaltungsgesellschaft, die mit den von ihr verwalteten
Investmentvermégen in mittelstéandische Wachstumsunternehmen vor allem in Deutschland, Osterreich und der
Schweiz investiert. Mit einem partnerschiathen Ansatz unterstiitzen wir unsere Beteiligungen, ihre Zukunfts
potenziale zu realisieren. Das tun wir mit Kapital, Erfahrung und Respekt fir unternehmerisches Handeln. Dabei
legen wir groRen Wert auf Vertrauen und Nachhaltigkeit.

Deutsche Private Equity wurde 2007 von Marc Thiery und Volker Hichert in Miinchen gegrundet. Seitdem wurden
funf Fondsgenerationen erfolgreich aufgelegt. Insgesamt verwaltet Deutsche Private Equity ein Vermdgen von ca.
3 Milliarden Euro.

Seit unserer Grindung haben unsere Fondsmighr als ® Unternehmen sowohl als Mehrheitals auch
Minderheitseigner investiert, iber6D Zukaufe getatigt und damiiber 6.000 neue Arbeitsplatze geschaffen.
Unsere aktiven Portfoliounternehmen beschéaftigen derzeit etwa 11.000 Mitarbeitende.

Fo mehr Informationen siehe auch www.dpe.de.

Grundung: 2007
Volumen der Fonds: i TUI DE X
Transaktionsvolumen: Eigenkapitalinvestitionen von 10 Mio. EUR Hi® Mio. EUR, daber hinaus mit

Colnvestoren

Umsatzgrésse (Target): | 20-500 Mio.

Finanzierungsphasen: Einstieg in profitable, etablierte Unternehmen mitberdurchschnittlichem
Wachstums und Wertsteigerungspotenzial, Nachfolgeldsungen, -Buog-Build
bzw. Konsolidierungsstrategien.

Industriesektoren: Business Services, Industrielle Technologien, Healthcare, Energie Umwelt
technik, IT / Software

geographischer Fokus: Deutschland, Osterreich, Schweiz

Fonds: DPE Deutschland I, II, I1I, IV, CF |
Portfolio:
aktuelle Investments adelphi, Air Alliance Group, atacama, Auxeum, BplusL, CirQono, CPM Parners, e

motions, Engelmann, eraneos, GMH Green Mobility Holding, impag, Mehler Vario
System, OmniaMed, Ortheum, SillOptics, TKD, valantic

ehemalige Investments  Availon, BEterna, CalviasELATEC Groupds group,Elevion GruppeExpertum
Gruppe, First Sensaloxx,INTERSCHALT Maritime Systems, Middelberg, Pharmazell,
PRIMUTEC Solutions Group, SERCOO G&uM, Solutions, SSB Gruppéru
Gruppe Webtrekk,WestfaliaAutomotive,J.H. Ziegler

DPE Investment Gesellschaft mbH
LudwigstraRe 7, B80539 Miinchen

Tel: +49 (0)89 2000 3B Fax: +49 (0)89 2000-381
http://www.dpe.de, EMail: info@dpe.de

Management:
Guido Prehn / Marc Thiery
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

] Z~ IvA «3u v3 » ~c Cv u] Z o] 0 ~}op$]ivere ]e3 v % E]JA 3 § ]o]P|
Software uv. & Zv}o}P] P +8°318 ] ve30 J*SuVvReuvd Ev EAY «&X ZPE°Y § Ju :
2017 von dem Unternehmer und Investor. D¥ndreas Spiegel, unterstitzt DRS seine Portfoliofirmen bei der
langfristigen Weiterentwicklung. Urspriinglich auf Softwareunternehmen spezialisiert und mit privaten Mitteln der
Grinder finanziert, investiert DRS mit Unterstiitzung durch internationaléutishelle Investoren zunehmend
in skalierbare Serviceplattformen, die durch den Einsatz von Technologie operative Exzellenz und nachhaltige
Wertschopfung ermdglichen. Ziel ist der gezielte Aufbau eines Portfolios aus profitablen, wachstumsstarken
Unternehmen mit klaren technologischen Differenzierungsmerkmalen.

Weitere Informationen unter: www.drgvestment.com

Grindung: 2017

Transaktionsvolumen: Flexibel, i.d.R zwischej3,0bis 30 Mio. Eigenkapital pro Beteiligung
Unternehmenswert: 1 10 bis100Mio.

Finanzierungsphasen: Nachfolgeregelungen, ManagemeBtiy-outs & Buyins,Konzernabspaltungeand

Wachstumsfinanzierungen von etablierteédoftware und technologiegestitzten
Dienstleistungsunternehmen

Branchenschwerpunkte: Fokus auf Software Digitat und Technologienternehmen(tech-enabledservices)
mit hohen Ertragsmargen (20%+ EBI\Wekge), einemmachhaltigen EBITDA in Hohe
A}v u]v X0 Mio sowie hohen wiederkehrenden Umsatzen. DRS investiert
ausschliefilich in stabile und im Markt etablietiaternehmen.Wir verfigen tber
umfassende Erfahrungen in zahlreichen Funktionsbereichen, darunter Vertrieb,
Marketing, Internationalisierung und Finanzen, sowie beim Thema Nachfolge
regelungen. Darliberhinaus kénnen wir mit tiefgehender Technologiekompetenz bis
hin zur Analyse auf CodEbene bei vielen technologischen Herausforderungen
unterstitzen

Geographischer Fokus:  Deutschland, Osterreich, Schweiz

Colnvestoren: Instututionelle Investorenf-amily Offices, Stiftungen, vermdgende Privatinvestoren

Beteiligungsunternehmen: Ascora GmbHevasys GmbH, MarkStein GmbH, the factory Group GmbH, Aurena
GmbH

Exits XELOG A®021)

DRS InvestmenSE

Sitz: Grenzweg 5A, 26209 Hatten, Deutschland

Biiro Miinchen: Theatinerstrafle 480333 Miinchen, Deutschland
Tel.:+4944 8190 67 07

Internet: www.drsinvestment.com, BMail: info@drsinvestment.com

Ansprechpartner:
Dr. Andreas Spiegel
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

eCAPITAL ist ein 1999 gegriindeter, unternehmergefuhrter Venture Chyvisitor mit Fokus auf Deepech
Unternehmen in der Fritund Wachstumsphase mit einem positiven Impact auf die Gesellschaft. eCAPITAL hat
seinen Sitz in Deutschland und investiert gigenen Fonds im Gesamtvolumen von U860 D]oo]}v v | Jv v
Bereichen Sustainability, Enterprise Software, Cybersecurity, IoT und New Materials. eCAPITAL bietet seinen
Portfoliounternehmen neben finanziellen Ressourcen strategische Unterstiitzung wathgZzu einem inter
nationalen Netzwerk von Unternehmern, Wissenschaftlern, Investoren und Griindern und war Leadinvestor bei
verschiedenen DeepechUnternehmen wie sonnen, Novaled oder Jedox, die sehr erfolgreich an internationale
Strategen bzw. Investoren verkauft wurden.

Grundung: 1999

Verwaltetes Kapital: > 1 400Mio.

Transaktionsvolumen: Bis zu} 15 Mio.

Finanzierungsphasen: Early $age, Later Stage, Expansion, technologischer Mittelstand

Branchenschwerpunkte: DeepTech in den BereicheBustainability, Enterprise Software, Internet of Things,
New Materialsund Cybersecurity

Geographischer Fokus: DACH, Europa

Fonds: eCAPITAL IlI Cleantech Fonds, eCAPITAL IV Technologies Fonds, eCAPITAL
Cybersecurity Fonds, eCAPITAL V Teogiesd Fonds

Investoren: Institutionelle Investoren, Family Offices und Privatinvestoren

Portfolio: u.a. 1IKOMMAS5° GmbHzerroelectric Memory GmbH, Exein, apheris Gipibryad

GmbH, beeOLED GmbH, Quolntelligence GralgdnXchange AGHeliatek GmbH,
Jedox GmbH Theva Dinnschichttechnik GmbH, videantis GmbH, CounterCratft,
Creapaper GmbH

Weitere Beteiligungen finden Sie auf unserer Webseitew.ecapital.vc

eCAPITAENTREPRENEURIAL PARTHNERS
Hafenweg 24, 48155 Minster

Tel: +49 (0)257037670, Fax: +49 (0)25D376722
Internet: www.ecapitakc, EMail: info@ecapitalic

Management:
Dr. PaulJosef PattWilli Mannheims Dirk Seewald, Hannes Schill, Katharina Frie
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

EMERAMSst eine unabhangige Beteiligungsgesellschait Standorten in Minchen, DE, und Kitzbuhel, A0, u
versteht sich al88usiness DevelopmerRartner flr transformative Wachstumsprozesse im deutschsprachigen
Mittelstand. Die von EMERAMerwaltenen odetberatenen Fonds stellen ib&00 Millionen Euro Eigenkapital
zur Verfugung, um Unternehmen in die néchste Entwicklungsphase zu begleiten und langfristig zu starken.

Das Team vereint mehr als 100 Jahre Erfahrung im Bereich Private Equity, 35 Jahre Expertise in der Top
ManagemeniBeratung sowie in der operativen Unternehmensfuhrung. Mit tdeerfolgreich abgeschlossenen
Transaktionen und der Mitwirkung in rund 40 Beiratsid Aufsichteatsmandatenbringt EMERAM ein umfas
sendes Knovhow in die Zusammenarbeit ein. Gegriindet wurde EMERAM 2012 als unabhangige Partnerschatft in
Minchen.

Griindung: 2012

Minimum Investment: 10 Mio. Euro / Sweetspot: 1550M

Zielunternehmen: Mittelstandische Unternehmerlnternehmenswert 1250 Mio. Eurd

Geographischer Fokus: DACHRegion

Branchenschwerpunkte f Digital Transformation (Products and Services in Software, IT, and
nology)

f Energy Transition (Products and Servicesised onRenewableEnergy;
and Energy Reduction/-Controlling)

f Health &Wellbeing (Products and Services to increase Fitness, Menta
Physical Health of Humans & Animals)

Finanzierungsmodelle: In der Regetrwerben von EMERAMNerwaltenen oder beratenen Fondsnen
signifikanten Anteilam Unternehmen Das jeweiligdMlanagementist einge-
laden sichebenfallszu beteiligen.

Services: M Wachstumsfinanzierung undinterstiitzung
[ Management Buyut / Management Buyn
KL Ausgriindung oder Abspaltung von Unternehmensteilen
L Nachfolgeregelung
K Vermogensdiversifikation

Portfolio: u.a. ace++, Boards & More, digaDigital Value Excellence, frostkrone Fo
Group,Jinit] AG fur digitale Kommunikation, sofatutor, CoCoNet AG, Gard
und Provital.

Miuhlbaurstraf3e 1

81677 Minchen

Telefon: +49 89 41999 67 0
Internet: https:// www.emeram.com

Ansprechpartner Dr. Sven Oleownik
E-Mail: sven.oleownik@emeram.com
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PRIVATE EQUITY / VENT

Unternehmensprofil:

URE CAPITAL INVESTOREN

FIDURA PrivatEquityFonds investieren in Technologieunternehmen, vornehmlich im deutschsprachigen Raum
(Deutschland, Osterreich, Schweiz). Das anvisierte Investitionsvolumen pro Beteiligungsunternehmen betragt i. d.

R. zwischen 0,3 Mio. EUR
erfolgreich abgeschlossen
die Unternehmen nicht nu

und 3 MioREDer Fokus liegt dabei auf Unternehmen, die ihre $tpi#Phase bereits
habend in eine Wachstumsphase eintreten. Das Fondsmanagement begleitet dabei
r als Kapitalgeber, sondern auch als Coach undhggpartner. Alle Unternehmen

muissen dabei klar definierte ethische, soziale und 6kologische Standards erfiillen.

FIDURA wurde 2001 von erfahrenen Unternehmern und Kapitalmarktspezialisten als unabhéngiges Baratungs

Emissionshaus fir Private
fonds. Das Emissionshaus
4.000 Privatanlegern.

Equity gegrindet. Seit 2004 initiiert FIDURA geschlosseneERuitaRublikums
konnte bis heute Fonds im Gesamtvolumen von rund 110 Mio. EUR platzieren, mit etwa

Griindung:

verwaltetes Kapital:

Transaktionsvolumen:

Finanzierungsphasen:

Branchenschwerpunkte:

geographischer Fokus:

Fonds:

Investoren:
Portfolio:

Referenztransaktionen:

2001

DJvw iUiT D]}X | ]« D AW i D]}X |

Expansion

keine

Deutschland, Osterreich, Schweiz

FIDURA Vermdgensbilduagsnd Absicherungsfonds GmbH & Co. KG, FIDURA
Rendite Plus Ethik Fonds GmbH & Co. KG, FIDURA Rendite Sicherheit Plus Ethik 3
GmbH & Co. KG, FIDURA Rendite Sicherheit Plus Ethik 4 GmbH & Co. KG
Privatinvestoren

VEACT GmbH

m2p-labs GmbKHmechatronic Systemtechnik GibSensorDynamics AG,
WEBfactory GmbH

FIDURA Private Equity Fonds
Dr-HansStaubStrafle 882031 Griinwald
Tel: +49 (0)823889810, Fax: +49 (0)23889819

Internet: https://www.fidura

Management:
Fondsmanagement: Klaus
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

FSN Capital ist eines der fihrenden Beteiligungsunternehmen in Nordeuropa. Die vier von FSN Capital beratenen
Fonds haben mehr als vier Milliarden Euro under Management; fir den jingsten Fund VI wurden 1,8 Milliarden
Euro fir Beteiligungen in Skandinaviend der DACHRegion eingeworben. Die Fonds tatigen Mehrheits
investments in wachstumsorientierte Unternehmen, um sie bei ihrem weiteren Erfolgskurs zu unterstiitzen und

sie noch nachhaltiger, kompetitiver, internationalisierter und profitabler aufzusteldes. Team von FSN Capital

A E% (0] Z8 § ] Z P SE q u D}383} "t E VS % }% 0 u IJvP vs &
verantwortungsvoll zu investieren, und marktfiihrende Renditen zu erzielen.

Griuindung: 1999in Norwegen seit 2017 irDeutschland (Miinchen)
Transaktionsvolumen 120 Mio.- | TiMio.
Targetgrdsse: 150- {500 Mio.Umsatz

Finanzierungsphasen Mid-Cap Buy Out

Branchenschwerpunkte FSN Capit&artnersagiert als Investment Advisor der FSN Capital Fonds und arbeitet
eng mit Managemenfeams zusammen, um nachhaltiges Wachstum zu fordern
durch operative Exzellenz, digitale Innovationen und verantwortungsvolle
Unternehmensfuhrung.

Aktuelle Fokussektorerindustrie, Green Transition, Dienstleistungen, Technologie

Geographischer Fokus:  Nordeuropa (Skandinavien une@utschsprachiger Raum (DACH)
Fonds: 14 Mrd. AUM

Portfolio: Insgesamt:62, davon inDACH Adragos Pharma, BoldR, Backer Gortz, Ecovium,
Impreg, Lobster, Swash Group, TASKINGUI Bau

FSN Capital Partners GmbH
Maximiliansplatz 5, 80333 Miinchen
Tel. +49 160 3666 627

Internet: www.fsncapital.com

E-Mail: robin.muerer@fsncapital.com

CoGeschaftsfihrer:
Robin Mirer
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

GFERFamily Equityst einunabhangigesnvestment Office flr unternehmerische Direktbeteiligungbie Partner

der GFEP investieren zusammen mit vermdgenden Unternehmerfamilien und Privatinvestananhimaltig
profitable mittelstédndische Unternehmemit klarer PositionierungAls Family Equity Unternehmen verbinde
GFERlas Beste aus zwei Welten: die Professionalitat des klassischBet&iigungsansatzes und das Werte
verstandnis des familiengefiihrten deutschen Mittelstand@er Erfolgder GFEP liegh der individuellen und
flexiblen Betreuung sowie der langfristigekonsequenten Unterstiitzung der Portfoliogesellschaft@abei
kdnnen die Partner der GFERfassende eigene unternehmerische Erfahrung in der Fiihrung mittelsténdischer
Unternehmenund Erfahrung aus mehr als 100 Direktinvestitionen im deutschen Mittetstanwveisen.

Grundung: 2016
Verwaltetes Kapital 100Mio. Euro
Transaktionsvolumen: 10 Mio. Euro- 50 Mio. Euro

Umsatzgrésse (Target): > 10 Mio. Euro

Finanzierungsphasen: klassischélachfolge ManagemervBuy-In, Carveout

Branchenschwerpunkte: alle Branchen

Fonds: k.A.

Investoren: nationale und internationale Institutionen sowie Privatpersongmofessionelle und
semiprofessionelle Anleger

Portfolio: Backerei Ziegler, EXQruppe Top SporiGruppe Bader GruppeGHouse Weil3 &
Weil3, FLT Automation

Exits: LETGruppe

GFEREmbH

Minchen: Elsenheimestral3e 13, 80687 MiinchehTel:+49 89 55 275 090

Frankfurt: Zeppelinallee 77260487FFM/ Tel:+49 69 153 454 89

Hamburg: Kleine Johannisstr. 9, 20457 Hamburigel: +49 40 44 70 50

Internet: https://www.familyequity.com
E-Mail: Allgemeininfo@familyequity.com Transaktioneninvestments@familyequity.com

Management:
Ralf BaumeisteDr. Matthias Gaeper, Tobias SutantipAlexander Tewaag, Matthias Wimmer
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Unternehmensprofil:

PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Die européische Investmentgesellschaft Gimv ist an der Euronext Brussel notiert und investiert in innovative,
fuhrende Unternehmen mit hohem Wachstumspotenzial. Gimv unterstitzt sie auf ihrem Weg zur- Markt
fuhrerschaft sowie bei Gesellschafterwechseln, Nachfglgéermégenssicherung der Gesellschafter etc. Die
internationalen Sektorteams von Girsindtatkraftige Sparringspartner des Managements vor Ort und verbinden
auf diese Weise regionale Prasenz mit internationaler Reichweite. Zuséatzlich bindels &irateHow aus &

Jahren Erfahrung in Private Equity sowie einem grof3en internationalen Expertenteam.

Grindung:

1980

Assets undeManagement: ca. 17 Mrd. Euro im Investmentportfolio

Transaktionsvolumen:

TargetgréRRe:

Finanzierungsphasen:

Industriesektoren:

Geographischer Fokus:

5 Mio. bis 150Mio. EuroEigenkapitalfinanzierung (in Einzelféllen auch mehr)
Unternehmenswert bi00Mio. Euro

Buy-outs undWachstumsfinanzieruren sowie im Bereich Life Sciences auch Early
und Later Stage Venture Capital

Consumer (Nahungsmittel und Getranke, Tiernahrung ungflege, Wohnen &
Familie)

Healthcare(Gesundheitswesen, Medizintechnik, Pharma)

Life Sciences (VGInvestments in Biowissenschaft, Medizintechnik, digitale
Gesundheit Industrie und AgreBiotechnologig

Smart IndustriegDigital / Tech, @jital Industries, Industrigs

Sustainable Citie(Bau & Infrastruktur, Energie & Umwelt, Transport & Logistik- B2B
und IndustrieDienstleistungeh

AchorInvestments (Investitionen mit langfristigem Horizont von bis zu 400 Mio.
Euro)

DACH, Benelux, Frankreich

Portfolio: 61 Unternehmen, darunter in DACabulantis, apraxon, Complemeiitherapeutics,
EGRUPPEERS electronicExciva,ImmunOs, Laser 200Q,es Psy Réunifiveo
Gruppe, LupingSmart Battery Solution§§SMG Sportplatzmaschinenbaspfatutor,
Techinfra,Topas Therapeutic¥ariotech, WDM Deutenberg

Gimv

KarlstrafRel2, 80333 Miinchen

Tel: +49 (0)89423 2750
Internet: www.gimv.com

E-Mail: inffo@gimv.de

lhre Ansprechpartner:

Schahin Haghani (Legal Counsel, Head Gimv Germany)

Ronald Bartel (Partner Smart Industries)

Philipp von Hammerstein (Partner Healthcare)

Maja Markovic (Partner Sustainable Cities)

Andreas Jurgeit (Partner Life Sciences)

Ferdinand Becker / Maximilian von den Hoff (Principal Consumer)
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

Die Hannover Finanz z&ahlt zu den &ltesten und erfahrensten Beteiligungsgesellschaften im deutschsprachigen
Raum. Seit 1979 begleitet sie mittelstandische Unternehmen bei Wachstum, Nachfolge und strategischer Weiter
entwicklung. Mit Sitz in Hannover, Frankfurt und Wien verwaltet die Gruppe ein Vermégen von 900 Mio. Euro und
hat bisher in mehr als 250 Unternehmen investiert. Darunter sind namhafte Unternehmen wie Fielmann,
Rossmann oder Aixtron, die die Hannover Fimaitzgroliem Erfolg unternehmerisch begése - teilweise tber

20 Jahre lang. Charakteristisch fiir die Hannover Finanz ist der langfristige Beteiligungsansatz durch Evergreen
Fonds, die flexible und nachhaltige Partnerschaften ermdglichen. Neben klassischenBugjivig¢nvestments

durch die HFEquity bietet die Gesellschaft mit der HF Debt auch Finanzierungslosungen Uber ihrenPebtite

Fonds sowie Beteiligungen in Sondersituationen Uber die HF Opportunities an. Im Fokus stehen mittelstandische
Familienunternehmen in der DAGRegion, die dwh Kapital, Knovnow und ein starkes Netzwerk bei ihrer
weiteren Entwicklung unterstiitzt werden.

Grundung: 1979 Hannover Finanz GmbH, Hannover

Verwaltetes Kapital: i 611 D]}X

Transaktionsvolumen: i Ti D]} | Al [EigeXkapital pro Transaktion

Unternehmenswert: 1171 D1}X 1« ) iAl D]}X

Finanzierungsphasen: MBI/MBQ, OBO, Nachfolgeind Wachstumsfinanzierung, Sondersituationen

Branchenschwerpunkte: kein Branchenschwerpunkt

Geographischer Fokus:  Deutschland, Osterreich, Schweiz

Fonds: 5

Investoren: Uberwiegendiistitutionelle Investoren (ua. Banken, Versicherungen und berufs
sténdische Versorgungswekeowie vermogende Privatinvestoren

Portfolio: Auswahl: Dental Direkt GmbH, HUBERS Verfahrenstechnik Maschinenbau GmbH,
PEAK Technology GmbH, Ziemann Sicherheit Holding GmbH

Hannover Finanz GmbH

GuntherWagnerAllee 1330177 Hannover

Tel: +49 (®11-280 07 25

Internet: https://www.hannoverfinanz.de, Bail: slopianka@hannoverfinanz.de

Management:
Goetz HertzEichenrodgSprechey, Robert Pauli, Dr. Sascha Haghani
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PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Unternehmensprofil:

Der Seedinvestor Highech Grinderfonds (HTGF) finanziert Technol8ggetups mit Wachstumspotential und
hat seit 2005 mehr alg50 Startups begleitet. Mit dem Start des vierten Fonds hat der HTGF 2ib&liarden
Euro under Management. Das Team aus erfahrenen Investment Managern undsEtperten unterstitzt die
jungen Unternehmen mit Knowow, Unternehmergeist und Leidenschaft. Der Fokus liegt auf-FHigh
Grundungen aus den Bereichen Digital TedhdustriaiTech, Life Sciences, Chemie und angeade
Geschaftsfelder. Mehr alé Milliarden Euro Kapital investierten externe Investoren bislang in meh2.a690
Folgefinanzierungsrunden in das H¥@&ftfolio. AuRBerdem hat der Fonds bereits Anteile an mehr 83 1
Unternehmen erfolgreich verkauftStand Mitte 2024)

Grindung: 2005

Verwaltetes Kapital: mehr als 2 Milliarden EUR

Transaktionsvolumen: bis zu 1 Mio. EUR in der Seedrunde, uber alle Runden bis zu 4 Mio. EUR
Finanzierungsphasen: Seed

Branchenschwerpunkte Industrial Tech, Digital Tech, Life Sciences & Chemie sangrenzende
Geschaftsfelder

geographischer Fokus:  Deutschland Europa

Fonds: HighTech Grinderfonds IV GmbH & B&
Investoren:

Fonds V (Auszug)

Bundesministerium fur Wirtschaft und Klimaschutz, Kf\W Capital, Acondis GmbH, adesso, ALTANA AG, Leaps by
Bayer, BUFA, GBU Gesellschaft fiir Beteiligungen an mittelstandischen Unternehmen mbH, Boehringer Ingelheim
Venture Fund, Robert Bosch GmbH, Briickneru@r Bert Wilden New Trends GmbH, CEWE, Deutsche Bank,
Drager, DURR DENTAL, Etengo, Evonik Venture Capital GmbH, Fra@ehefischaft, Volksbank eGDie
Gestalterbank, Haniel, HUBNERuppe, Hettich, igus, KARL MAYER GROUP, MEDICE, media + moreQuesature
Venture, PwC (Deutschland), QIAGEMNBidpharm, SAP.iO, Schwarz Gruppe, Vantage Value, VOCO GmbH,
WACKER und Wilh. Werhahn KG

Portfolio: siehewww.htgf.de

Transaktionen 2P4: siehewww.htgf.de

High-Tech Grunderfonds Management GmbH

HTGF Bonn
Schlegelstr. 2, B53113 BonnTel: +49 (0)2282300100

HTGF Berlin
Alte Leipziger Straf3e H- 10117 BerlinTel.: +49(0) 30-403664800

HTGF Minchen
Werk 1.4, Am Kartoffelgarten 13- 81671 MunchenTel+49(0)22882300100

Internet: www htgf.de, EMail: info@htgf.de

GeschéftsfihrerRomy Schnelldr. Alex von Frankenber&uido Schlitzer
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Unternehmensprofil

Seit Uber 40 Jahren agiert Holland Capital als ein verantwortungsvoller, erfolgreicher und unternehmerischer
Investor mit mehr al200 Beteiligungen in deutschen und niederléandischen KMUit einer klaren Investitions
strategie ist Holland Capital in den attraktiven Wachstumsmarkten Gesundheitswesen, Technologie und-Agrifood
Tech tatig. Das erfahrene und engagierte Investmentteam versteht das Unternehmertum und unterhdlt eine
offene, nachhaltige und professionelle Bériag zu den Managementteams der Untehmen. Das gemeinsame

Ziel ist ein nachhaltiges Wachstum zu erzielen und u.a. durch Buy&Build den Unternehmenswert langfristig zu
steigern. Holland Capital wird durch ein breites Netzwerk von erfolgreichen Unternehmern in den relevanten
Wachstumsmarkten nterstiitzt.

Griindung: 1981

Verwaltetes Eigenkapital | fAii D]} X

Transaktionsvolumen: ] Tu ! i1l D]}X

EBITDA (Zielunternehmen)* A]e Z v !i D]}X pv ! A D]} X

Finanzierungsphasen: Mehrheitsbeteiligungen im Rahmen klassischer LBOs/MBOs, Branchenkonsoli
dierungen (Buy&Build Konzepte), Nachfolgesituationen, Wachstumsfinanzierungen,
Wagniskapital, selektiv auch qualifizierte Minderheitsbeteiligungen

Branchen: Fokus auf Technologie, Gesundheitswesen und Agrificamh

Geographischer Fokus: DACH und BENELUX

Fonds: Aktuell HCGBO V (2024) und HVOF Il (2022)

Investoren: Professionelle und langfristigrientierte institutionelle Investoren sowie private
Geldgeber

Portfolio: Medexs/Van Vlie{Planung und Realisierung von ReinrAum&ullimex(Hersteller

von Mess, Qualitéats und Kontrolllésungeh Curess (Jugendhilfeeinrichtung), Hybrid
Power Units & Top Systems (Hersteller von Energiespeicherlésungen), Adjust
(Beratung fiir Beschaffungsnd Vertragsmanagement), House of Clouds (Software
entwicklung, Security und Datenanalyse), Lopital (Hersteller von medizinischen
Geréten), The Storytelling Company (Digitales Stelting), Emixa (Digitale Trans
formationsberatug u.a. SAP, PLM), Wortell (MS Cldudbieter), Magnus Energy
(Beratungsunternehmen fir die Energiewende) und viele mehr

Holland Capital GmbH

InselstraRe 34, 40479 Disseldorf

Tel: +49 (0) 211 43 63 69 01

Internet: www.hollandcapital.de,-Mail: info@hollandcapital.de

Ansprechpartner:
Matthias Altmann, Investment ProfessionallV&il: matthias.altmann@hollandcapital.de

Philipp Renkl, Investment ProfessioraMail: philipp.renkl@hollandcapital.de

Geschaftsfihrende Gesellschafter:
Ewout Prins und Hubert Verbeek
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Unternehmensprofil:

PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

Seit mehr als 50 Jahren ist die NORD Holding Partner vom Mittelstand und z&hlt zu den fihrenden Private Equity

Gesellschaften in Europa.

Im Bereich der Direktinvestitionen fokussiert sich das Team auf dasm8kdtCap

Segment in der DAGRegion und bgleitet insbesondere Unternehmensnachfolgen, Konzernabspaltungen,
Wachstumsfinanzierungen sowie Bu§ BuildOpportunitdten. Gegenwartig ist die NORD Holding &n 1
Unternehmen direkt beteiligt und kann diese durch ein dediziertes Expdréam bei operatien, Personal
Finanz und ES&elevanten Themen beraten. Neben den Direktinvestitionen agiert ein weiteres Team im Bereich
der Fondinvestments innerhalb Europas im Miarod SmalCapSegment, somit verwaltet die NORD Holding ein
Gesamtvermégen von ca 4,0 Milliarden.

Grundung:

Transaktionsvolumen:

Finanzierungsphasen:

Investitionsschwerpunkte:

Fonds:

Aktuelles Portfolio

Auswahl ehemaliger

1969in Hannover
ab 10Millionen Euro

Nachfolgeregelungen, Management Boyts & Buyins, Buy& BuildSituationen,
Konzernabspaltungen, Wachstumsfinanzierungen, qualifizierte Minderheiten

Business Services, HealthcgBepart IndustriesSoftware & Technology

Direkt-Investments:
Deutsche Mittelstandsholding fur Industriebeteiligungdsid 111
NSG NORD Holding Small Cap

FondInvestments:
NORD KB | bis VII, NKBIBe@st IX, NORD KB MAC | bisl®RD KB MicfrGap V +
VIII, KB Secondary

1Q Health, all inclusive Fitness, CONUTI, EWERK, Gutblick, Heizkurier / Suter, HvS
Consulting, Leos Lekland, LivEye, MedXpert, NEC MED PHARMA, Oehm und Rehbein,
Public Cloud Group, VERSO, ZG Zentrum Gesundheit

Beteiligungen: Bock,Dr. Fddisch Umweltmesstechnlkngelmann Sensor, hg medicd®AK KiKxx|
Lenzing Plastics, Paradd?PDV SystemeRhodius,Roéhlig LogisticsRUF Betten
Ohrwerk, WEMAS Absperrtechnik

NORD Holding

Unternehmensbeteiligungsgesellschaft mbH
Walderseestr. 2330177 Hannover

Tel.:+49 511 270415 0

Internet: www.nordholding.de

Management:

Andreas BosenbergGeschaftsflihrer
Rainer Effingett Geschéftsfiihrer
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Unternehmensprofil:

Nordwind Growth istein in Deutschland ansassig@&/achstumsbndsund verfiigt Uber viele Jahre erfolgreiche
Erfahrung in der Skalierunghd Expansion von Wachstumsunternehmen. Die Investoren von Nordsriowith
sind unter anderem namhafte Unternehmend Industriellenfamiliendie ihre Erfahrung und ihr Netzwerk gerne
den Portfoliounternehmen zwerfligung stellen.

Neben Eigenkapital unterstiitzt Nordwind Growth die Portfoliounternehmleiv bei der Etablierung skalierbarer
Organisationsstrukturen, der Internationalisierudgr Geschaftstatigkeit und durcéein internationales Netz
werk.

Grindung: 2002
Volumen ds Fonds: i 1 0Mio.
Transaktionsvolumen: i A D]}X ]e | BigebkhpKalinvestitionen

Umsatzgrésse (Target): ab4D]}X |

Finanzierungsphasen: Wachstumsfinanzierung, Mehrheitaind Minderheitsbeteiligungen (>30%), kein
Venture Capital und keine Restrukturierungen

Branchenschwerpunkte: Technologieund Wachstumsunternehmerkeinen Branchenschwerpunkte

geographischer Fokus: Deutschland, Osterreich, Schweiz

Fonds: NC Growth Fund |

Portfolio: Saal Digital Fotoservice, DriveLock, ibg Priifcomputer, Productsup, B2B Media Group,
trbo, smapOne, PimCore, aimpower, Stackfield,0R®ne Group

Nordwind Growth / NC Management GmbH
Residenzstrl8, D- 80333 Miinchen

Tel: +49 (0)82919580, Fax: +49 (0)829195858
Internet: www.nordwindyrowth.com

E-Mail: plangger@nordwindgrowth.com

Management:
Christian Planggebr. Tom HardeJIf Schweda
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Novum Capital investiert Kapital von deutschen und internationalen Pensionskassen, Versorgungswerken und
Stiftungen in mittelsténdische Unternehmen ndidhresumséatzen vohis zu 200 Millionen Euro. Damit tragt
Novum Capital dazu bei, dass die Kapitalgeber ihre Begunstigten weiterhin finanziell versorgen und/oder ihrem
Stiftungszweck umfanglich nachgehen kdnnen.

Seine Portfoliounternehmen unterstiitzt Novum Capital dabei, ihre Marktposition zu verbessern, ihre Profi
tabilitait zu erhohen, den Nutzen ihrer Geschéaftsmodelle fiur die Gesellschaft zu erweiternd den
Unternehmenswert zu steigern. Dafur investiert Novum Capital auch betriebswirtschaftlicheshémowund
LeidenschaftKluges Geld mit Tatendrang fur krisenfesten Unternehmenserfolg. Dafur steht Novum Capital.

Griindung: 2006
Verwaltetes Kapital 300Mio. Euro
Transaktionsvolumen: 50 t 150Mio. Euro Unternehmenswert

UmsatzgréRe (Target): 50 t200 Mio. Euro

Finanzierungsphasen: MBOs, MBIs, Wachstumsfinanzierung, Finanzierung vorO%ddund Bwand-Build
Strategien, Spioffs und Sondersituationen (Nachfolgelésuriapitat und/oder
Liquiditatsbedarf, Restrukturierungssituationjen

Branchenschwerpunkte: Keine

Geographischer Fokus:  DACH Regigrzukéaufe fir bestehende Beteiligungen weltweit

Fonds: Novum Capital Special Opportunities Fund | GmbH & Co. KG (75 Mio. Euro)
Novum Capital Special Opportunities Fund Il GmbH &Gd150 Mio. Euro)
Novum Capital Medienund (75 Mio. Euro)

Investoren: Pensionskassen, Versorgungswerke, Stiftungehfamily Offices

Portfolio (inkl. Exits): Hecht Contactlinsen (Gesundheitswesen)
Motors/ Cazoo(ECommerce)
Gumtree (ECommerce)
MMC StudiosWnterhaltung
Schluckwerder§ulware
C.CUmwelt (Aufbereitung und Verwertung von HMSthlackg
VulkaTec Riebensahr8tadt und Dachbegriinurjg
PsoriSol HautklinikGesundheitswesén

Novum Capital Management GmbH & Co. KG

FriedrichstraRe 3B3, 6033 Frankfurt am Main

Tel: +49 624 75 2510

Internet: https:// www.novumcapital.com

Sie finden uns auch auf Linkeditps://www.linkedin.com/company/novumcapital/

Partner.
Beatrice Dreyfus, Felix Holzer, Felix Homann, Gerd Bassewitz
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Unternehmensprofil:

Die NRW.BANK ist die Foérderbank fur Nordriwiestfalen. In enger Partnerschaft mit ihnrem Eigentimer, dem
Land NRW, tragt sie dazu bei, dass mittelstdndische Unternehmen die richtige Kapitalausstattung und innovative
Startups die passende Starthilfe bekamen. Denn: Keine gute Idee in Nordrhé&Westfalen soll an der
Finanzierung scheitern. Um dieses Ziel zu erreichen, stellt die NRW.BANK ein umfangreiches Angebot an
Mezzanine und Eigenkapitalfinanzierungen bereit. Diese decken den gesamten Lebenszyklustgorehmen

ab: von der Pre&seed uber die Grundungsund Fruhphase bis hin zur Wachstumsd Spétphase sowie
Unternehmensnachfolge und Restrukturierung. Auf die Transformationsthemen Nachhaltigkeit und Digitalisierung
setzt sie dabei einen besonderenh@&erpunkt. Auch durch ihre Aktivitdten als Investor in Fonds stimuliert die
NRW.BANK die Entwicklung des Venture Capital Private Equitvarkts. Neben dem Kapital steht sie auch mit
ihrem Netzwerk und ihrem Knotwow zur Verfligung.

Grindung: 2002

verwaltetes Kapital keine Angaben
Transaktionsvolumen: ]Je ifi D]} X |
UmsatzgréRe: keine Angaben
Finanzierungsphasen: alle Finanzierungsphasen

Branchenschwerpunkte: branchenibergreifend

Produkte win NRW.BANK Business Angels Initiative
NRW.SeedCon
NRW.SeedCap
NRW.SeedBridge
NRW.Venture
NRW.BANK.Mittelstandsfonds
NRW.BANK.Spezialfonds

Investoren: NRW.BANK

Portfolio: keine Angaben

NRW.BANKt BereichEigenkapitalfinanzierungen
KavalleriestraRe 22, D40213Diisseldorf
Tel: +49 (0)21:917414800, Fax: +49 (0)22917411829

Internet: www.nrwbank.de, #ail: beteiligungen@nrwbank.de
Social Media

www.linkedin.com/company/nrabank/
www.instagram.com/nrw.bank

Management:
Christoph Buth, Bereichsleiter Eigenkapitalfinanzierungen
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Odewald KMU ist eine unabhangige Beteiligungsgesellschaft, die sich als unternehmerischer Partner an rentablen,
schnell wachsenden kleinen bis mittelgro3en Unternehmen im deutschsprachigen Raum beteiligt. Im Rahmen von
Nachfolgeregelungen, Wachstumsfinaarzingen aktiven Branchenkonsolidierungewerden bevorzugt Mehr
heitsanteile ibernommerDerFokudiegtauf schnell wachsenaedienstleistungsorientierta Geschéaftmodellen

in fragmentierten Méarkten, unterstutzt durcMegatrends

Neben der Bereitstellung von maRgeschneiderten Finanzierungen unterstiitzt Odewald KMU die Unternehmen vor
allem mit unternehmerischer Expertise, einem breiten Netzwerk in der deutddh&grnehmenslandschaffowie

der Einbindung aktiver Beirate. Das Ziel ist es, gemeinsam mit dem Management Potenziale in den Unternehmen
zu entwickeln und Werte nachhaltig zu steigern.

Im Herbst 2015 wurde midem Odewald KMU |l Fond$er zweiteFonds mit einem Eigenkapitalvolumen von
1 200 Mio.aufgelegt und in zehn Unternehmensgruppen investiert sowie 15dkddkquisitionen umgesetzin

u E+5v K Ao <Dh &}v + uld8 ]Jv u ]P vl 1% Ko Avbaau seit Agm Jahr 2008
insgesamt acht Unternehmegrippen mehrheitlich erworben und durch diverse Aaldinvestments ergénzt.
Des Weiteren wurden spezielle SPVs fiir-Bug:build Konzepte aufgesetzt.
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Finanzierungsphasen: Nachfolgel6sungen, WachstumsfinanzieruBganchenkonsolidierungen (Bayd
Build Konzepte)Ausgliederung von Unternehmensteilen

Branchenschwerpunkte: Breite Abdeckung mit Fokus auf Dienstleistunggl Serviceunternehmen

Geographischer Fokus DACH

Fonds: Odewald KMU, Odewald KMU I, Odewald KMU SPV |, Odewald KMU SPV Il

Investoren Private Kapitalgeber, Family Offices, Dachfonds, Pendiams Versorgungskassen
und Versicherungen

Portfolio (inkl. Exits): Spieth & WenskyKarl SchmidtGIATAAMT Schmidctrl QS, Education partners,
Helmut Klingel, Polytech Domilens, MEDIA Central, DRUANVatiy, 7days Ebert
HERAEssey Betten DuscherARTUSHeizkurier,Langer & LaumannDentabene
Softdoor, HiOffice

Odewald KMU Gesellschaft fir Beteiligungen mbH
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Unternehmensprofil:

Paragon ist einder fihrendenprivaten, inhabergefiihrta Beteiligungsgesellschaften in Eurapé verwaltetem
Eigenkapitavon | 7 UNMrd. Wir beteiligen unsan mittelstandisch@ Unternehmen mit etabliertem Geschéfts
modell und Sitz im deutschsprachigen Raum sowie in EulMiabieten ein hdchstes Mal3 an Transaktions
sicherheit und kénnen unabhangig und schnell entscheiden. 2884 haben wirmehr als50 Unternehmen
erfolgreich weiterentwickelt und dem Management attraktive Beteiligungsprogramme ermdglicht.

Griindung: 2004

VerwaltetesEigenkapital: 12,4Mrd.

Transaktionsvolumen: Bis zu} 500 Mio.

EBITDAZielunternehmeix Bis zu} 75Mio.

Finanzierungsphasen: Mehrheitsbeteiligungenm Rahmerklassischer LBOs/MBQsachfolgesituationen
Corporate Carw®uts/Konzernausgliederungen, Unternehmen mit operativem
Verbesserungspotenzijal slektiv auch qualifizierte Minderheitsbeteiligungen
Restrukturierungsfalle undnternehmen irinsolvenz

Branchen: Industriegiiter und- Diestleistungen, Business und Financial Services, Technologie,
Medien und Telekommunikation, Konsumguter und Gesundheit

Geographischer Fokus:  DeutschsprachigeRaum sowieEuropa

Fonds: The Paragon Fund IV (202Bpe Paragon Fund (2019),The Paragon Fund(2014),
The Paragon Fundq2008),Paragon Secondary Partn¢2005)

Investoren: Professionelle und langfristige institutionelle Investoren, bestehend aus- Pen
sionskassen, Versicherungen und Dachfonds aus Europa und Amerika

Portfolio: 7days, Asic Robotics, Castolin Eutectic, DUO PDABIB{rix, @nova, Primed, Pro
Optik, QuestelSCHELISovendusTP Food GrouWeka

Paragon Partner&mbH

LeopoldstraRe 10, 80802 Miinchen

Tel: +49 (0B9- 388870- 0

Internet: www.paragon.de, #ail: info@paragon.de

Ansprechpartner:
Nico Kranzfelder, Managing Director | Head of M&W\Mail: nk@paragon.de

Geschéftsfuhrende Gesellschafter
Marco Attolini, Dr. Edin Hadzic, Christian Bettinger, Max Moser von Filseck

76 EQUITY GUIDE | 22



Unternehmensprofil:

PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

PINOVA ist eine unabhéngige Beteiligungsgesellschaft, die mit ihren verwalteten Fonds in Industrial Tech
Unternehmen (High Tech Components, Innovative Materials und Smart Systems) im deutschsprachigen Raum

investiert.

W/EKs (}lpee] €S o] Z p(u]d33 o3 v ]e Z hvd Ev Zu v u]$ hue 31 v IiAle Z v !i
durch deutliche Wachstumspotenziale, nachhaltige Wettbewerbsvorteile und eine starke Marktposition in ihrer

Nische auszeichnen.

Weitere Informationen finden Sie unter; www.pinovacapital.com

Griindung:

Verwaltetes Kapital:

Transaktionsvolumen:

UmsatzgréRe (Target):

Finanzierungsphasen:

Branchenschwerpunkte:

Geographischer Fokus:

Fonds:
Investoren:

Portfolio:

2007
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Nachfolge & Carv®ut

Industrial Technology (High Tech Components, Innovative Materials sowie Smart
Systems)

Deutschsprachiger Raum (DACH)
PINOVA Fonds 1 +23
Europaische und amerikanische Institutionelle Investoren sowie Family Offices

Assyst, ASUTEC, AT Sensors, BrandMaker, CLARUS, deconta, DETAX, Deurowood,
ECOROLL, Hemoteq, Human Solutions / Avalution, INVENT, -FREKA
Neuromedex, Nexburg (ehemals Utimaco TS), Norafin, OMERGY, RADEMACHER,
Raynet, RIEPE, Sauter Federn, Semai#llOftics, Utimaco, VTI Ventil Technik,
WEETECH, Wendt SIT, xSuite

PINOVA Capital GmbH

Viktualiermarkt8, D t 80331 Miinchen
Tel. +49 (0)89 18942510, Fax +49 (0)89 18942569
Internet: https://www.pinovacapital.com, BMail: info@pinovacapital.com

Management/Partner:

Martin Olbort, Joern Pelzer, Herbert Seggeviddvid Gilli
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Unternehmensprofil:

Pride Capital Partnerist ein unabhangigehybrider Softwareinvestor mit Biiros in Kéln (GER), Amsterdam (NL)
und Kopenhagen (DK). Pride Capital investiert in nachhaltig erfolgreiche Produktsoftware und Managed Service
Anbietern aus Nordwesteuropa und unterstiitzt die Zielunternehmen in organischeh anorganischen
Wachstumsvorhaben und Bw«ut Situationen mit sowohl nachrangigem Mezzanine Kapital als auch durch
Minderheitsbeteiligungen.

Das internationale Pride Capital Team weist langjahrige Erfahrung im Fokussegment auf und dient daher einen
bewiesenermafien wertvollen Sparringpartner. Neben der Erfahrung sind die maR3geschneiderte Strukturierung
des Kapitals und das breite internationaMetzwerk weitere elementarere Teildes unternehmerischen
Investitionsansatz von Pride Capitabn@insanes Ziel von Pride Capital urdem Managementder Portfolic
unternehmen ist es, die Marktpositionierung steigstarkenund Werte nachhaltig zu steigern.
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Finanzierungsphasen: Buy-out FinanzierungWachstumsfinanzierundykgquisitionsfinanzierung

Branchenschwerpunkte: Produktsoftware und Managed Service Anbieter

Geographischer Fokus DACH, BENELUX, NORDICS

Investoren Private Kapitalgeber, Family Offictsstitutionelle Investoren

Portfolio: FairbanksFivesparkBluefield Rubicon ITL.ink11, eKomi, Netaxis, Kendox, moveXM,
ScannarQED, GBC Gruppe, Architrave, Archipel, Matrixian, Dileoz, Ixly, Carya,
Easytranslate, CCIT, Tyneso

Exits: Omguard, SecondFloor, &blutions,Lunatech, MUIS Software, Talkwalker, DMP,
ABIT, KAIROS, COYRk Valley, Bright River, Arcus IT Group, talentsconnect

Pride Capital GmbH
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Silver Investment Partners ist ein unabhéngiger Eigenkapitalinvestor fur Nachfolgeldsungen und die Finanzierung
von Wachstum. Seit 2009 beteiligen wir uns an kleinen und mittleren Unternehmen in Deutschland, Osterreich
und der Schweiz. Wir unterstiitzen ware Beteiligungen unternehmerisch, partnerschaftlich und langfristigt

einem erfahrenen Team, flexiblen Strukturen und einem hervorragenden Netzwerk.

Griindung:

BereitgestellteKapital:

Transaktionsvolumen:

UmsatzgréRe (Target):

Finanzierungsphasen:

Branchenschwerpunkte:

Geographischer Fokus:

Investoren:

Portfolio:

2009

>100D]}X |

Min:5 D]}X | ]e5D DEM |

Min:5 D]} X | ] 50 DEMN Hei Zusatzakquisitionen ab 1 Mio |

Finanzierung von Wachstum, MBO, Nachfolge, Konzernausgliederungen,
Veranderungen im Gesellschafterkreis

Industrielle Fertigung in NischenSoftware Gesundheitswesen/Pharmazie
IndustriedienstleistungerDirektvertrieb, Bildung

Deutschsprachiger Raum (DACH)

Family OfficesHNWIs, UnternehmerfamilierGriinder und Mitarbeiter von Silver
Investment Partnerssowie ein institutioneller Investor

COHEMI, CryLaS, Crys&BPW PTF, Schiischke, VARICOR

Silver Investment Partners GmbH & G6G

Am Neuenhainer Wald 2

61462 Konigstein, Deutschland
Internet: https:.//www. silverip.com, EMail: info@silverip.com

Ansprechpartner

Philipp Amereller, Christoph Dubber
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Unternehmensprofil:

Die SUBG Gruppe, Aachen, ist seit Ubé&Jahren der fihrende Partner bei der Bereitstellung von Eigenkapital
fur etablierte mittelstandische Unternehmen-(8G AG) und jungtchnologieorientierte Startups (Teéfision
Fonds) in den Wirtschaftsregionen Aachefrefeld und Monchengladbach. DieUBG AG investiert in
Wachstumsbranchen; eirteohe Qualitat des Unternehmensmanagements ist fiir die Beteiligungsgesellschaft ein
malfgebliches InvestitionskriteriunDie TVF Management GmbHat den vierten Fonds afgelegt und den
Tétigkeitsbereich neben dem Rheinland nun auf die gesamte Euregio-Rhies (unter anderem Hasselt,
Maastricht, Eupen und Luttich) ausgeweitet. Das aktuetb@dsvolumen betragt rund 5Blio. |. Er versorgt
technologieorientierte Startups mit Investitionen von jeweils bis zu § Xliry den Phasen Pf8eed, Seed und
Series AAls einer der erfahrensten Investoren unterstiitzt der TVF Griinder*innen mit Nahe, Netzwerk, Expertise
und ebnet den Weg, um zum néchsten internationalen Category Leader aufzusi2ig&@uBG Gruppe ist derzeit

an rund 40 Unternehmen in der Region beteiligt und nimmt damit einen Spitzenplatz in der Sparkassen
Finanzgruppe ein.

Grundung: 1988
Volumen der Fonds: rund 25 D]} X |
Transaktionsvolumen: 03-6D]}X | ~ E&° E Z}wvastoens }

Umsatzgrésse (Target): ab 5 Mio. Euro Later Stage

Finanzierungsphasen: SUBG: offen + still (Mezzanine), MBO, MBI, Wachstumskapital, Nachfolge
situationen;TVE UnternehmensgriindungerPreSeed, Seed, Series A/B

Branchenschwerpunkte: keine

geographischer Fokus:  Westliches Rheinland/Euregio MaR&ein

Fonds: SUBG AGTechVision Fonds

Investoren: SUBG!/ Sparkasse Aachen, Spas@s Diren, Kreissparkasse Eudiém,
Kreissparkasse Heinsberg, Sparkasse Krefeld, Stadtsparkasse Modnchengladbach
Sparkasse Neuss, Sparkasse RNEias TechVision FondsSparkasse Aachen,
NRW.BANK, INFORM GmbH, DSA Invest, Nomainvest, Kreissparkasse Heinsberg &
Euskirchen, Stadtsparkasse Mdnchengladbach, Sparkasse Krefeld, Sparkasse Diiren,
Sparkasse Neuss, Nomainvest AG, Stadtmarken GmbH, Moderner Baubedarf GmbH,
BaborGruppe, uvm. Privatinvestoren

Portfolio: Quip AG, Jouhseiindgens Maschinenbau GmbH, Schoellershammer GmbH & Co.
KG, Cyrus Technology Gmifd/mer Hargreaves GmbH, HPL Technologies GmbH,
LD Didactic GmbHINspares GmbH, Fluvius Gmititptembis GmbH, PL Bioscience
GmbH, Digital Mobility Solutions GmbH (MOQO), automaited GmbH, CUREosity
GmbH, EEDEN GmbH, LiSA Retail Innovation GmbH, Pathmonk GmbH, Catch GmbH,
ONIQ GmbH, HBOX Therapies GmbH, Elevear Gfdxtk, Semiconductor GmbH,
Membion GmbH, octonomy Al GmbH

ReferenzTransaktionen: AMEPA GmbH, Life Systems Medizintechnik Service GotbBabor GmbH & Co.
KG, BDL Holding GmbH, Devolo AG, KSK Industrielackierungen GmbH, aixigo AG,
Lancom Systems GmbH, FrRuck Ophthalmologische Systeme GmbH, KLANG:
technologies GmbH, Adhesys Medical GmbH, Precire Technology GmbH, Hemovent
GmbH, Aachertaxy.io. GmbH, Aachen

SUBG Gruppe TechVision Fonds
Markt 4547, D- 52062 Aachen Markt 4547, D- 52062 Aachen
Tel: +49 (0)2417056 0 Tel: +49 (0)2447056 0
Web: http://www.s-ubg.de Web: http://www.tvf.vc
Mail: info@subg.de Mail: info@tvf.vc
Vorstand:Bernhard Kugel Geschéftsfihrungdernhard Kugél
Dr. Ansgar Schleicher Dr. Ansgar Schleicher
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Die Sid Beteiligungen GmbH (SUdBG) zahlt seit Selahren zu den fiihrenden Beteiligungsgesellschaften
Deutschlands und unterstiitzt mittelstéandische Unternehmen in Deutschland, Osterreich und der Schweiz mit
individuellen, maRgeschneiderten Eigenkapitahd eigenkapitalnahen Losungen bei Nachfolgereggsuan
Wachstumsfinanzierungen, Gesellschafterwechseln und-Sfism Die SUdBG ist eine 100%ige Tochter der
Landesbank Badewrttemberg (LBBW). Eingebunden in die LBBkppe und den Sparkassenverbund verfligt

die SUdBG uber ein breites Netzwerk an veriéissh Partnern.

Grindung:

verwaltetes Kapital

Transaktionsvolumen:

Umsatzgrésse (Target):

Finanzierungsphasen:

Branchenschwerpunkte:

Fonds:
Investoren:

Referenzen

1970
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Later Stage mit Fokus auf Deutschland, Osterreich und Schweiz
Kein Branchenfokus

k.A.
Landesbank Badewurttemberg

AGVS, DehardedDEKOM,Fischer PandaJanoschka, KKIm+m Gebaudetechnik,
Sovereign Speed, webesan

SudBeteiligungen GmbH

Kodnigstralle 10c, 70173 Stuttgart

Tel: +49 (0)71:B9 20070

Internet: http://www.suedbg.de, BMail: info@suedbg.de

Management:

Gunter Max (Sprecher), Christian Gehrlein
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Unternehmensprofil:

Verium ist ein unabhangiges Multi Family Office in Zurich, welches sich mit seiner Dienstleistungspalette an
unternehmerisch denkende Familien richtet und zum Ziel hat, das Familienvermdgen langfristig zu sichern und zu
mehren.

Das DirektbeteiligungEeamhat seit Griindung mehr aGHR330Mio. uber I7 Plattformen und mehr al89 Add-
Ons investiert sowi8 Beteiligungen erfolgreich veréussert.

Als Vertreter von Familien und Investoren mit unternehmerischem Hintergrund verfolgt Verium eine nachhaltige
Investitionsstrategie mit dem Ziel, Unternehmen langfristig beim Wachstum zu unterstitzen. Das Team ist sich
dabei der grossen Verantwortung gegémii den einzelnen Anspruchsgruppen bewusst und an einer
partnerschaftlichen Zusammenarbeit interessiert. Das Vefligam investiert bei samtlichen Transaktionen nicht

nur Fachwissen und Leidenschaft, sondern auch eigenes Kapital.

Griindung: 2011

Minimum Investment: CHF 8 Mio.

Zielunternehmen: Mittelstandische Unternehmen (Unternehmenswert CHFLRO Mio.)

Geographischer Fokus: Schweiz, Deutschland, Osterreich

Branchenschwerpunkte: Verium verfolgt einen opportunistischen Branchenansatz, fokussiert auf attral
Nischen unterstiitzt durch Makrotrends sowie beschrénkte technologische
regulatorische Abhangigkeiten

Investitionsfokus: Verium erwirbt in der Regel Mehrheitsund Minderheitsbeteiligungen mi
Vertretung im Verwaltungsrat bei Nachfolgeregelungen (MBO/MBI)
Wachstumsfinanzierungen

Finanzierungsphasen: Klassische Unternehmensnachfolge
Management Buyput / Management Buyn
Wachstumsfinanzierung undnterstiitzung

Portfolio: Dovida, Toradex, Sequotech Gruppe, DSwiss, Tavola Gruppe, Christ & Heiri, |
Acoustic, Lynus

Weitere Services: Direktbeteiligungen Immobilien (Club Deals)
Wealth Management (Anlagend Vermdgensverwaltung)
Family Office (Vermdgensstrukturierung)

Verium AG
Utoquai 55
CH- 8008 Zirich

Telefon: +41 44 269 60 90
Internet: www.verium.ch
EMail: info@verium.ch
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Unternehmensprofil:

VR Equitypartner z&hlt zu den fihrenden Eigenkapitalfinanzierern in Deutschland, Osterreich und der Schweiz.
Mittelstdndische Familienunternehmen begleitet die Gesellschaft zielorientiert und mit jahrzehntelanger
Erfahrung bei der strategischen Lésung kéewpr Finanzierungsfragen. Beteiligungsanlasse sind Wachstimehs
Expansionsfinanzierungen, Unternehnsaachfolgen oder Gesellschafterwechsel. VR Equitypartner bietet
Mehrheits und Minderheitsbeteiligungen sowie Mezzaninefinanzierungen an. Als TochteDdeBANK, dem
Spitzeninstitut der Genossenschaftsbanken in Deutschland, stellt VR Equitypartner die Nachhaltigkeit der
Unternehmensentwicklung konsequent vor kurzfristiges -Bxibken. Derzeit umfasst das Portfolio rudd
Engagements, davon siredwa 30 Direktbeteiligungen.

Grindung: 1970
VerwaltetesKapital: 4ii D]} X |
Transaktionsvolumen: Mehrheits und Minderheitsbeteiligungen sowikezzanine big0 Mio. |

(gf. mitCo/vA +§}E ]+ pi DI}X !

Umsatzgr®e (Target): EBITDAb2 D]} X |

Fnhanzierungsphase Unternehmensnachfolge, Gesellschafterwechsel, Wachstuorsd Expansions
finanzierung, Internationalisierung

Branchenschwerpunkte: keine Branchenschwerpunkte, bevorzugt klassischer Mittelstand

Geographischer Fokus:  Deutschland, Osterreich, Schweiz

Investoren: Eigene Mittel (DZ BANK)

Portfolio: - Accelerated Solutions GmbH (accso)
- AngelsGmbH
- Bookwire GmbH
- DEKOM GmbH

- Dittrich+CO. GmbH

- Gottfried Stiller GmbH Megabad.com
- HeizungsDiscount24 GmbH

- HERO Textil AG

- KTP Kunststoff Palettentechnik GmbH
- Midoco GmbH

- Zimmer & Halbig GmbH

Weitere aktuelle Beteiligungennd Referenzerunter:
https://www.vrep.de/unsereunternehmen/

VR Equitypartner GmbH

Platz der Republik, 60265 Frankfurt am Mdiel: +49 69 710 478, Fax: +49 69 710 4461
Sentmaringer Weg 21, 48151 Munster, Telefon: +49 251 78®7Bax: +49 251 788 72%
Internet: https://www.vrep.de, EMail: mail@vrep.de

Geschéftsfihrung:
Chritian Futterlieb / Peter Sachse

2026 | EQUITY GUIDE 83



PRIVATE EQUITY / VENTURE CAPITAL INVESTOREN

sd hvsS BEv Zu E ~csd "+ ]S ]Jv uv sgeselRdiaft, dig $ich Paqui Mehrheitsind
Minderheitsbeteiligungen an marktfihrenden, wachstumsstarken Unternehmen im deutschsprachigen Raum
konzentriert. Dabei investiert VTC typischerweise in Wachstumd Nachfolgesituationen von familiemnd
eigenturrergefuhrten Mittelstandlern. Das erfahrene und komplementére Team betreut aus Miinchen heraus ein
Beteiligungsportfolio mit rund EUR 600 Mio. Umsatz uf®@Mitarbeitern

Seit der Grindung 1992 hat VTC in mehr als 70 mittelstandische Unternehmen investiert und ist damit eine der
etabliertesten deutschen Beteiligungsgesellschaften.

VTC investiert ausschlie3lich eigene Mittel der Partner. Diese Unabhangigkeit von institutionellen Zwéangen
ermdglicht VTC einen langfristigen Beteiligungshorizont und damit eine nachhaltige Wertsteigerung bei ihren
Investments.

Grundung: 1992
verwaltetes Kapital keine Angaben
Transaktionsvolumen: bis EUR'5Mio. Unternehmenswert

Umsatzgrésse (Target): EURLO Mio. t EURLOOMio.

Finanzierungsphasen: Wachstum, Nachfolge

Branchenschwerpunkte: Industrial Tech, Business Services, Health Care

geographischer Fokus: Deutschland, Osterreich, Schweiz

Investoren: Priva

Portfolio: Baettr, FRIWO, J&ruppe,NBG GroupSesotec, HLL Hurner Luftund
Umwelttechnik, Wood Space

Letzte Transaktionen: - Kauf der NBG Group GmbH als Plattfénvestment
- Kauf de?vSS Umwelttechni@mbH als Addn furHLU Hirner Luftund
Umwelttechnik
- Wachstumsfinanzierung der Wood Space GmbH als Platfioverstment
- Kauf der HLU Hirner Luftnd Umwelttechnik als Plattforsmvestment

VTCUnternehmer GmbH
Promenadeplatz 12, BB0333 Miinchen, Tel: +49 (0)8849430
Internet: www.vtc.de, BMail: info@vtc.de

Management:
Philipp Freyschladjirgen Leuze, Stefan Leuze, Dr. Thomas Robl
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Branche: Private Equity Investor und General Partner
Griindungsjahr: 2016

Geschéftsvolumen: ca. 300 Mio. EUR eigenes und gemanagtes Kapital
Unternehmensprofil:

Winterberg Group ist ein unabhé&ngiger Private Equity Investor, die sich auf Mehrheitsbeteiligungen bei kleinen
und mittelstandischen Firmen in der DACH Region fokussiert. Das Team bei Winterberg ist nicht auf bestimmte
Industrien festgelegt, allerdings maignmer ein solider und klarer Makrotrend zugrundeliegen, wie zum Beispiel
Nachhaltigkeit, Kreislaufwirtschaft, Gesundheit und Demographische Veranderungen, Digitalisierung oder
Industrie 4.0. Durch einen Buy & Build Ansatz entwickelt Winterberg Unternesgneppen, die zu den
Marktfhrern in Ihrer speziellen Marktnische zu z&hlen sind.

Die Partner und das Team der Winterberg Group bringen Ihr breites Erfahrungsspektrum als Unternehmer sowie
lhre Industrieexpertise aktiv bei ihren Portfoliounternehmen mit ein. Unser Ziel ist die Entwicklung von attraktiven
Unternehmensgruppen, die wirtsaftlich erfolgreich und gleichzeitig ein fantastischer Arbeitsplatz fur ihre
hochmotivierte Belegschaft sind. Wir sind ein verlasslicher Partner in guten und in schwierigen Zeiten.

D]v]upu /vA «8u v3W ! fi D]}X ]v pC}use«Wnozy exi§ierehplen Bertfollofirmen moglich.
Je Tp ! i DI}X ] s VEUE X

Investitionen: Im Schnitt betreuen wir 3 bis 20 Portfoliofirmen in 2 bis 4 Industrieholdings plus Minderheits
investitionen in ausgewahlten Startups.

Art der Beteiligung: Mehrheitsbeteiligungen, direkte Beteiligungen, Gesellschafterdarlehen

Referenztransaktionen:
siehe Website: https://www.winterberg.group

Winterberg Group AG
Baarerstrasse 43
6300 Zug

Winterberg Advisory GmbH
Tolzer StralRe 1

82031 Griinwald

E-Mail: info@winterberg.group

Management/Partner:
Florian Brickenstein, Fabian Kréher, Lorenzo Tencati, Ralph Nowak, Philipp Pielmeier
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MITTELSTANDSFINANZIERER

Nord Leasing%’%

Branche Sale & Lease BaclSAle & Rent Backiiriovative Mittelstandsfinanzierung /
Branchenr und bankeminabhangige Finanzierungsgesellschaft
Grundungsjahr 2010

Unternehmensprofil:

Geht es um schnelle, bankenunabhangige Liquiditat, ist Nord Leasing einer der marktfiihrenden Experten.
Spezialisiert auf den produzierenden Mittelstand, bietet das Hamburger Unternehmen seit 2010 bundesweit mit
Sale & Lease BadSLBund Sale & Rent Back (SRB) attraktive FinanzierungslésunBen.Effekt: ein rascher
Mittelzufluss, wenn betriebswirtschaftlicher Erfolg oder das Bestehen am Markt von der Erweiterung finanzieller
Spielraume abhangen.

Mehr Liquiditat bei gesicherter Geschaftstatigkeit

SLB und SRB von Nord Leasing erhdhen die frei verfugbaren Finanzmittel eines Unternehmens entscheidend.
Unabhéangig von bestehenden Finanzierungslinien wandeln sie Werte, die bisher im Anlagevermégen gebunden
sind, in liquide Mittel. Das Prinzip dahinterabthinen oder Anlagen werden an die Nord Leasing GmbH verkauft
(Sale) und direkt zuriickgeleast (Lease Back) oder gemietet (Rent Back). So bleibt die Anlagennutzung bzw. die
Geschéftstatigkeit unveréndert erhalten, wéahrend gleichzeitig neue Liquiditée&ufli

Die Basis der Transaktionen ist die fachmannische Bewertung des Anlagevermégens durch versierte Experten.
Diese Wertermittlung ergibt den Verkaufspreis und damit die Basis fur den Mittelzufluss. Nord Leasing realisiert
dabei Transaktionsvolumina zwischeB03000 und30 Mio. Euro (Zeitwert der Maschinen), was in der Regel mit
UmsatzgréRen der Unternehmen zwischen 10 88d Mio. Euro korrespondiert. Die Leasinder Mietlaufzeiten

liegen Ublicherweise bei 48 bis 54 Monaten.

Mit Nord Leasing betriebliche Herausforderungen meistern

Nord Leasing kann frische Liquiditat durch -Stder SRB.6sungen innerhalb weniger Wochen zur Verfligung
stellen. Das stéarkt die unternehmerische Handlungsfahigkeit bei betrieblichen Herausforderungen wie

Unternehmensnachfolgen

Wachstumsphasen mit Investitionsdruck

Restrukturierungsmaf3nahmen

Liquiditatsengpassen

Krisernr und Insolvenzszenariewie Insolvenzpléanen, Asset Deals, Eigenverwaltung oder Schutzschirm
bzw. StaRUerfahren

X X X X X

Unterstitzend wirkt dabei, dass weder Sicherheiten noch Biirgschaften beigebracht werden missen. Au3erdem
kdnnen Leasingraten steuerlich abgesetzt werden. Und: Durch die Hebung stiller Reserven (positiver-Ergebnis
Effekt) und gewonnene Liquiditat verbesseith haufig sogar die Ratingeinstufung. Das erdffnet im Nachgang den
Zugang zu weiteren Finanzierungsquellen.

Spezialisten fir Mittelstandsfinanzierung

Nord Leasing vereint ausgewiesene Spezialisten fiir objektbezogene Mittelstandsfinanzierung und Unter
nehmensanalysen. Als zuverlassiger Partner fir hochspezialisierte Finanzdienstleistungen verzeichnet das
Unternehmen seit seiner Griindung ein stetiges Wachstum und verfugt Uber eine exzellente Bonitat. Im Rahmen
einer Finanzierung kann die gesamte Beadm&itaus einer Hand garantiert werden. Die Vorteile fiir Kunden: kurze
Kommunikationswege, schnelle Bearbeitung von Finanzierungsprojekten und zeitnalitategenerierung.

Branchenschwerpunkte

X  Produzierende mittelstandische Unternehmen mit einem Jahresumsatz zwischen B0QMlo. Euro

x  Unternehmen mit Sitz in Deutschland, der Schweiz oder Osterreich inklusive auslandischer Standorte

x  Maschinerund Anlagenbau, Unternehmen der MetaKunststoff und Holzverarbeitung, Textilproduktion,
Glasherstellung und Nahrungsmittelproduktion

Nord Leasing GmbH
Neuer Wall 3420354 HamburgTel: +49 40 33 44 155 111
E-Mail: inffo@nordleasing.corh Internet: www.nordleasing.com

Geschéftsfiihrungfhomas Vinnen, Eva Grimm
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Unternehmensprofil:

Die Vicenda Group AG wurde 2013 in Baar (Schweiz) gegriindet und ist ein partnergefiihrter Kapitalmarktsinvestor
und Berater mit Spezialisierung auf private Markte. Gemeinsam mit ihrem Joint Venture Daneo Partners hat
Vicenda funf Fonds erfolgreich aufgelegid verwaltet derzeit ein Vermégen von run@d®Millionen Euro.

Seit ihrer Grindung hat Vicenda mehr als 100 Unternehmen bei Finanzierungen begleitet und insgesamt 1,3
Milliarden Euro in einzelne Transaktionen investiert. Das Unternehmen berat KMU sowohl in Fragen der Fremd
als auch der Eigenkapitalfinanzierung. Zua dechtigsten Investorengruppen zahlen Vermégensverwalter, Family
Offices, Pensionskassen, professionelle und institutionelle Investoren.

Fo mehr Informationen siehe auch www.vicendagroup.com

Grindung: 2013

Volumen der Fonds: | @5

Investitionstyp: Alle Kategorien von Fremdnd Eigenkapitalfinanzierungen, KMUedite und
opportunistische, besicherte Situationen in der DAR2gion.

EBITDA (Target): i 1t25 Mio.

Finanzierungsstrategien: Corporate Direct Lending, Asdeicked Opportunitédten sowie Real Estate Credit,
wobei der Schwerpunkt auf KMU und kleinen Middéapternehmen liegt

Finanzierungsstruktur: Endféllige oder amortisierende Riickzahlung

Industriesektoren: Industrieagnostisch

Geographischer Fokus:  Europa mit einem Kernfokus auf die DARé&ion

Fonds: Vicenda Debt Opportunities FUND RBIEAVYgeschlossenPaneo Swiss Residential
Property Debt Fund, Daneo Real Estate Mezzanine Fund, Daneo Private Debt Fund |
(geschlossenPaneo Private Debt Fund Il

Vicenda Group AG

Oberneuhofstrasse 3, GH6340 Baar

Tel: +41 (0) 41 724 8660Mril: contact@vicendagroup.com
https.//www.vicendagroup.com

Ansprechpartner:

Philipp Schneider (Partner): ps@vicendagroup.com
Carolina Sandmeier (Managing Director): cs@vicendagroup.com
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VERWAHRSTELLE FUR PRIVATE EQUITY & VENTURE CAPITAL FONDS

Branche: Verwahrstelle fur Private Equity & Venture Capital Fonds
Grundungsjahr: 1995
Geschéftsvolumen: /v pSe Z o709 Mtd. Assetsin der Verwahrstelle (AuD)weltweit

114.880DCE X ¢ Se pv E peS} IB4OMrdeApsets inder
Administration (AuA)davon $440 Mrd. AuA und $860 Mrd. AuD i60®
Private Capital Fonds in Deutschland, Luxemburg, Frankreich, Italien,
Spanien, Grol3britannien, Niederlande, Irland, H#&wmg, Singapuyr
Australienund die Vereinigten Staaten

Unternehmensprofil:

Securities Servicesjne Geschéftseinheder BNP Paribas S.A. , ist als Global Custodian und Verwahrstelle tatig.
D]514.880D]oo] E v s Eu,P v pvs E s ABAOMIEdenP/ermfigeturiter Verwaltung (AuA)
und 9.481 verwalteten Fonds istSecurities Services der filhrende Anbieter fir Verwahrstelland
Fondsadministrationsdienstleistungen in der Eurozone.

Securities Services beschaftigiher 10.716Mitarbeiter:innen weltweit und bietet Kauferund Verkauferseite
gleichermal3en in allen Anlageklassen Dienstleistungen rund um Vermdgensauntbaerwaltung an. Die Bank
ist in 3 Landern mit Niederlassungen vor Ort und deckt durch ihr Netzwerk gldizal 90 Mérkte ab. Durch
eigene Lagerstellen in bish27 Markten bietet Securities Services ihren Kunden grétmdgliche Sicherheit.

In Deutschland ist Securities Services seit 1995 in Frankfurt am Main aktiaQdtditarbeiter arbeiten lokal fiir
das Wohl ihrer Kunden. Securities Services ist laut devy&WlahrstellenStatistik(Juni 2025)u ] 5699 Milliarden
Assets under Depotbank (AuD) Marktfuhrer in Deutschland.

Services:

Securities Services kann auf umfangreiche Erfahrungen im Bereich Private Equity und Venture Capital, u.a. durch
ihre Niederlassung in Luxemburg, zuriickgreifen. Als marktfuhrende Verwahrstelle in Deutschland ist die Bank
bestens aufgestellt, um deutsche WRrie Equity Gesellschaften bei der Umsetzung der Anforderungen des KAGB
als Verwahrstelle zu unterstutze@lobalsindmehr als 1.150 Mitarbeiter:innen Private Capital gewidmet.

BNP Paribas S.ASecurities Services
Zweigniederlassung Frankfurt am Main
Senckenberganlage 16035 Frankfurt
Tel: +49 (0)69 1520 5217

Internet: securities.bnpparibas.de
E-Mail: dietmar.roessle@bnpparibas.com

Management
Dietmar Roessler

Head ofBusiness Development
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Branche: Mergers & Acquisitions
Griindungsjahr: 1986
Unternehmensprofil:

ALFRED AUPPERLE M&A CONSULTING initiiert und berét UnternamdeBeteiligungstransaktionen in
Deutschland und dem européischen Ausland.

ALFRED AUPPERLE M&A CONSULTING berat in den Bereichen

Verkauf von Unternehmen und Beteiligungen
Kauf von Unternehmen und Beteiligungen
ManagementBuyIn

ManagemeniBuy-Out

Wachstumskapital

Pt Rt Naa W e W

und strukturiert und begleitet den gesamten Transaktionsprozess bis zum Vertragsabschluss.

ALFRED AUPPERLE M&A CONSULTING wird hierbei durch filhrende nationale und internationale Kanzleien in der
Rechtsund Steuerberatungnterstiitzt.

ALFRED AUPPERLE M&A CONSULTING
BismarckstraRe,ID t 72525 Minsingen

Tel. + 490)73819329969 Fax + 4®)73819329968
E-Mail: info@alfredaupperle.de

Web: www.alfredaupperle.de

Management
Alfred Aupperle
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Branche: Unternehmensberater
Griindungsjahr: 2003

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 10

Niederlassungen: Mannheim
Unternehmensprofil:

Allert & Co. ist als M&Beratungsunternehmen auf wertorientierte Transaktionen fur mittelsténdische Unter
nehmen fokussiert. Die Internationalisierung der Méarkte, steigender Wachstumsdruck, veranderte Regeln und
Gepflogenheiten in der Unternehmensfinanzierung ubdsteuerung und nicht zuletzt auch die anstehenden
Generationenwechsel in den Fihrungspositiotégten fir den Mittelstand groRe Chancen. Allerdings erfordern

sie auch neue finanzwirtschaftlich orientierte Denkweisen und Methoden.

Allert & Co. versetzt Unternehmen in die Lage, diese Herausforderung sicher und effizient anzunehmen: Durch die
Zusammenarbeit mit Allert & Co. wird der Kauf oder Verkauf von Unternehmen oder Unternehmensteilen in
nationalen und internationalen Markten fumittelstandische Unternehmenauch in kritischen Phasen zum
strategischen Instrument des aktiven und zukunftsorientierten Managements.

Das fur prozesssichere Transaktionen erforderliche Finamd ManagemenKnowhow sowie nachgewiesene
Verhandlungskompetenz sind essentielle Bestandteile der Beratungsleistung.

Services:

x Begleitung in allen Phasen des Kaufs und Verkaufs von Unternehmen
Nachfolgeregelungen
Beteiligungskauf uneverkauf (MBO, MBI und LBO)
Unternehmensbewertungen
DistressedV&A
Strukturierung von Finanzierungen / Corporate Finance
Verhandlungsanalyse undnterstiitzung

X X X X X X

Referenztransaktionen (Auswahl):

x Verkauf des Geschéaftsbetriebs der Odenw@hlemie GmbH an die slowenische ECP Tactical

Opportunities

x  Verkauf des Geschéftsbetriebs von PAUL VALENTINE an ROBUS Capital
Verkauf des Geschéaftsbetriebs der rhein petroleum GmbH an die norwegische Lime Petroleum Holding
AS, ein Unternehmen der in Singapore ansassigérsennotiertenRexGruppe
Verkauf der VisionTools Bildanalyse Systeme GmbH an die Atlas Copco Group
Verkauf der DASTEX Reinraumzubehdr GmbH &&an The Riverside Company
Verkauf der franzdsischen FLOREPI SAS an NAVIGATOR Capital GmbH
Verkauf der KLOTTER Elektrotechnik GmbH an die européische Investmentgesellschaft Gimv NV
Mehrheitlicher Verkauf des AgrarserviGeschéftsbetriebs derereinigte VR BardanHELMA Kartoffel
vertriebsgesellschaft mbH

x

X X X X X

Allert & Co.GmbH
KartLudwig"§E& ~ 16 { 06iofi D vvZ Ju
Telefon +49 (621) 3285940

Kontakt:kontakt@allertco.com{ www.allertco.com

Management/Senior Advisor:
Arnd Allert, Rainer Becker, Frank Paul, Anita Allert
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Branche: Corporate Finance / Mergers & Acquisitions
Grundungsjahr: 2009

Partner TeamgroRe: 2/15

Niederlassungen: Minchen - Lindau (Bodensee)
Unternehmensprofil:

Unser Team ist gepragt von Personlichkeiten, die entweder selbst Unternaeddeein fiihrender Management
position in der Industrie tatig waremaher agieren wir nicht nur unternehmerisch, sondern fiihlen uns den unter
nehmerischerdealen personlich verpflichtet. Im Fokus unserer Arbeit stehen mittelstandidabernehmen t
unsere Mandanten sind deren Eigentimer odésnzerne, die mittelsténdische Einheiten- nder verkaufen
wollen.

Unsere Beratungsdienstleistungen beinhalten:

(1) Mergers & AcquisitiondJnsere Starke sind Transaktionen mit einem besonderen strategischen Hintergrund,
bei denen es darum geht, weltweit den besten Eigentiimer fiir ein Unternehmen zu finden.

(2) UnternehmensfinanzierungAls bankenuabhéngiger Berater ist es uns mdglich, Finanzierungslésungen zu
entwickeln, die eine Umsetzung langfristiger Unternehmemsl Wachstumsstrategien sictstellen.

(3) Bewertungen & M&AStrategie: Die richtige Einschatzung uber die Wertentwicklung des eigenen
Unternehmens sowie die stete Beobachtung von Veranderungen der Mar@tWettbewerbsstrukturen der
eigenen Industrie bilden die zentrale Basis fur die Ausrichtung des Unternehmens

Industrie-Fokus:

Aquinverbindet M&AErfahrung mit echter Industrieexpertisélir arbeiten grundsatzlich branchenibergreifend,
verfiigen Uber unsere Senior Advisor und frihere Transaktionen jedoch ber besondere Expertise u.a. in den
folgenden BrancherBau & InfrastrukturBeleuchtung, Elektroni& AutomatisierungstechnjlGesundheitswesen

& Medizintechnik, Konsumguter, Logistik & Hand#schinetbau & Industrieguter, Software & IT uridobilitat.

Transaktionsgrosse:
i1 D]¥X AT D]} X

Reference Deals:

Absolute Vertraulichkeit ist Grundsatz unseres Geschdfiber verdffentlichen wir auch nach erfolgreichem
Projektabschlussiur ausgewahlte TransaktioneiGerne erldutern wir Ihnen in einem personlichen Gesprach
freigegebene Projekte und stelldrei Bedareinen direkten Kontakt zu unseren ehemaligen Mandanten her.

AQUIN & CIE. AG

Schackstra3e 1 | 80539 Minchen | www.aquin.com
Telefon +4989-41 35 390

Kontakt: info@aquin.com

Vorstand Dr. Jurgen Kuttruff - Martin Kanatschnig
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Branche: M&A und Corporate Finance Beratung
Background: 2001 t Grundungn Munchen

2023 t Umfirmierung auf atares GmbH
Team: 10 Professionals3 Partner
Standort Minchen
Homepage: www.atares.team

atares tdas Unternehmen

Atares unterstltzt Unternehmer, Unternehmen und PrivdiguityGesellschaften bei Tedl&A-Transaktionen

in Wachstums CarveOut- und Nachfolgesituationen. Das Unternehmen atares wurde im Jahr 2001 gegriindet
und hat seither mehr als 200 Transaktionen egfelch beraten. Der Fokus liegt auf Transaktionsvolumina im
Bereich von 10 bis 250 Millionen Euro, die von Technologieunternehmen erzielt werden.

Atares verfligt Uber langjahrige persdnliche Kontakte zu Strategen, Private Equity Investoren und M&A Beratungen
in Europa, Nordund Stidamerika und Asien. Hochspezialisierte Expertise fur den Markt, Einfiihlungsvermégen fur
die Menschen und Leidenschaft filie Sache machen atares zum gefragten MRaktner fiir die Tecichampions

von morgen.Das ataresTeam ist Partner der ersten globalen TedBA-Partnerschaft "Global Tech Mergers".
Dadurch erweitert es seinen geografischen und sektoralen Zugang zu Transpéttnern und erhalt Zugriff auf
zusatzliche Spezialkenntnisse in Technok&gktoren.

atares tdie digitale Manufaktur

Als digitale M&A Manufaktur investiert atares 5% des Umsatzes in digitale Technologien. Daraus ist ein
Werkzeugkasten mit Gber 200 Tools entstanden. Dazu gehéren profunde UnternehomahsVerttreiber
analysen, um die Zukunft eines Unternehmens greifbanaahen. Sowie ein breites Set an Researchquellen zur
Identifikation und Bewertung von Unternehmen und Investoren. Und eine Vielzahl von intelligenten Automati
sierungslésungen, um moglichst effizient, individuell und qualitatsgesichert zu arbBigenzl: Projekte so
effizient, komfortabel und wertsteigernd wie mdglich zu realisieream maximal viel Zeit fur die personlichen
Bedurfnisse unserer Klienten zu haben.

Ausgewahlte Referenze®024/2025:

f Verkauf der FLEXiICODE an EOS Partners

f Verkauf des ARBOR Portfolios an INTEC (Abaaieed)

f Folgefinanzierung von tset (Beratung von tset)

f Series A Finanzierung von tset (Beratung von Ingenics)

ataresGmbH
PrinzLudwigStr. 7
D-80333 Miinchen

Tel.: +49 (0)89 388 881

Partner:
Jan Poérschmann, Rainer Wieddqrian Liepert
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Branche: Mergers & Acquisitions / Corporate Finance / Debt Advisory

Griindungsjahr: 2012

TeamgroéRe: 18 Professionalsy Beirate

Bros: Kéln,London,New York

Industrie-Fokus: Growth Tech/Software/IT, Healthcare/MedTech, Dienstleistungen/Beratungen,

Energie/Infrastruktur/Renewables, Verarbeitende Industrie/Automation,
Automobilindustrie/Mobilitat, Konsumguter/Handel
Transaktionsgrofie: 1 20 1250 Mio.

>'Z sl " KX & Z§ (°CE cW <0 }E (KEDD] o

Wir sind eine unabhéngige, international tatige und auf Mittelstandsmandate fokussierte M&#d
Corporate Financ8eratung mit hoher Strategiekompetenz.

Was uns ausmacht:
Personliche Projektverantwortung auf Partnerebene, fundierte internationale Erfahrung aus uber
180 Projekten, unternehmerisches Denken, sicheres Urteilsvermdgen und Verhandlungsgeschick.
Wir beraten mit Leidenschaft und ausgepragter sozialer Kompetepzlasslich, engagiert und immer mit
klarem Fokus auf das beste Ergebnis fir unsere Mandanten.

Eine Auswahl unserer Uiber 140 erfolgreichen nationalen und chussler Transaktionen

aequitixx (Verkauf an everfield)
DEUTZ AG (Kauf der SOBEK Group)
BAFATEX Bellingroth (Verkauf an Dreyer Captial)
SAINTGOBAIN Briiggemann Holzbau (Verkauf an Koster Holding)
Ludwig Esser Metallbau (Verkauf an ein Tochterunternehmen der DIH Deutsche InHaddiieg)
ELVASTON (Verkauf von Portfoliounternehmen stonebranch an EMH Partners)
BerentzenGruppe (Verkauf von Assets an Referesco, ein Porfhiternehmen von KKR & Co.)
Deutsches Medizinrechenzentruferkauf an VIA equity)
MVZ Anaesthesio GmbH (Gesellschafterpartnerschaft mit OPISTO)
EURORAD (Verkauf an Benics)
z ZE d* ~ & A]*}EC (°E 1ii D]}X ! &]v vi] EuvPe<A}opu ve
ConnectEnergie GmbH (Verkauf an Databau, ein Portfdibernehmen von HHS)
PROGAS GmbH & Co. KG (Verkauf an DCC plc, Irland)
DEKEMA (Mehrheitserwerb fiir chinesischen Strategen SINOCERA/UPCERA)
VITECTOR (Verkauf an CEDES/Capiton)
UNITED THERAPY (VerkauDa\DRIGA)
WYSTRACH GmbH (Verkauf an HEXAGON PuriéoABdgen
Diverse Kliniken, MVZs und Privatpraxen (Verkauf an diverse Finanzinvestoren)
HENKEProduktionsstandorte &Markenportfolios(Verkauf arStrategen und Finanzinvestoren

Besuchen Si@ww.belgraviaco.conffiir weitere Informationen und Referenztransaktionen und schauen Sie
unsefFirmenvidegan.

BELGRAVIA & CO. GmbH

Hafenamt | HarryBlumPlatz 2 |D-50678 KdIn

Telefon+49 (221) 390 956

Internet: wwwbelgraviaco.com| E-Mail: info@belgraviaco.com

X X X X X X X X X X X X X X X X X X X

Geschéftsleitung/Partner:
Dr. Bjorn RopeiGrunder und Managing PartngDietmar Rath, Partngr Arndt von Raussendorff, Partner
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M&A-BERATER

Branche: Strategieberatung
Griindungsjahr: 2015

Mitarbeiter: 15

Standore: Minchen Disseldorf
Unternehmensprofil:

Wir sind eine spezialisierte BouticuBeratung mit Sitz in Miinchamd DusseldorfWir unterstiitzen Unternehmer

und inhabergefuhrte Familienunternehmen bei der Identifizierung, Entwicklung und Umsetzung strategischer
Handlungsoptionen. Finanzinvestoren unterstiitzeniwilen Bereichen Deal Sourcing, Commercial Due Diligence
und Value CreationAls inhabergefiihrte Beratung denken und handeln wir unternehmerisch im Sinne unserer
Kunden.

Branchen:

X  Bauindustrie

X Business Services

X Healthcare

X ITService® Software

X  Sonstige (z.B. Maschinenbau, industrielle Produkte)
Services:

X  Goto-Market Strategy:
f Market Attractiveness Assessment
f Markteintrittsstrategie
f Acquisition Search / Addn Search
x  Commercial Due Diligence:
f Commercial Due Diligence (Rial, Full scope
f Vendor Commercial Due Diligence
f Commercial Factbook
X  Value Creation:
f Strategieprojekte / Strategic Reviews
f Post Merger IntegratioPMI)
f Financial Modelling / Business Planning
f Exit ReadinessNachfolgeberatung

Projekt und Kundenreferenzen stellen wir auf Anfrage gerne zur Verfigung.

CA Strategy Consultants GmbH
SchleiBheimer StraRe 80333 Miinchen
Tel: +49 (0) 89 5154812

E-Mail: info@commerciahdvisory.com
Internet: https:// www.commercialadvisory.com

Ansprechpartner Markus KnarrDr. Niels Kegel, Florian Hansmann, Andreas Vollmar
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M&A-BERATER

Branche: Corporate Finance/M&A
Griindungsjahr: 2008

Anzahl PartnefTeamgrof3e 9 Partner, insgesamt tiber 30 Mitarbeiter
Niederlassungen: Frankfurt am Main, Mailand, Paris
Kooperationspartner: ABNAMRQ PK Partnersnd MAP Alliance
Unternehmensprofil:

CASEASSIOPE# einefiihrendeunabhangige partnergefiihrte M&Beratungsgesellschaftie in 2024 aus dem
Zusammenschluss der M&A Beratungsfirmen CASE Corporate Finance (Deutschland und Frankreich) und
Cassiopea Partners (Italien) entstanden GASECASSIOPEA zeichnet sich durch detaillierte Branchenexpertise,
eine unabhangige M&A Beratungsleistung und giobales Netzwerk durch Kooperationen mit der nieder
landischen ABN AMRO Bank sodém partnergefiihrten M&A Boutiquen PK Partners in SkandinaviehMAP

Alliance in Amerika sowie Spaniaus.

CASE CASSIOPEA strukturiert maRgeschneiderte strategische Transaktionen-@nipgBloazerne,inhaber
gefuihrte Unternehmen sowie Finanzinvestoren und setzt dabei vor allem auf langfristigeednauensvolle
Kundenbeziehungen.

CASEASSIOPH®ALt eine einzigartige Positionierung im deutschen M&A Markt, gekennzeichnet durch
x  UnabhéangigeM&A Beratung und langfristige, vertrauensvdflandenbeziehungen

Internationaleg Ansatz, der nahtlose grenziiberseliende Transaktionsabwicklurgméglicht

Sehr gutes Verstandnis fiir die Besonderheiten von eigentiimergefiihrten Unternehmen

Zahlreiche erfolgreiche Transaktionen in einer Vielzahl von Branchen

Globaler Zugang Ziber 20Landern

X X X X

CASE CASSIOPEA verfiigt Uber eine breite Branchenabdeckung und umfangreiche ErfahruBgreictien
Energie, Transport & digitale Infrastruktur, Industrie & Unternehmensdienstleistungensumgiter und
Einzelhandel, TMT sowie GesundheftPharmaDienstleistungen.

AusgewahlteReferenzTransaktionen(D-A-CH Region)

x Beratung von EOS Partners bei der VerauBerung der Smart Energy Group (SE@Gbjedén von
umfassenden technischen Geb&udeleistungen im Bereich der Elektrotechnik sowie der Heizungs
Liftungs, Sanitar und Klimatechnikan die Apleona Gruppe

X  Beratungeines privaten Investos bei dem erfolgreichen freiwilligen 6ffentlichen Ubernahmeangebot
fur die ALBIS Leasing AG

x Beratung von SPIE bei der Ubernahme der ICG Gruppe, ein filhrender Dienstleister im Bereich der
Telekommunikationsinfrastruktur, von H.1.G. Capital

x Beratung von Equitix beim Erwerb eines Nachhaltigkeitsportfolios bestehend aus Photewatizik
Energiespeichersystemen npitognostizierte Gesamterzeugungskapazitat von 550 MVgm Enpal

X Beratung von Oaktree Capital bei der UbernahmeAtgseptence Gippe,ein weltweit tatiger Anbieter
von spezialisierten Produkten, Anlagen und Systemldsungen fir Wassertechnik

X  Beratung der Eigentimer des Arbeitsbuhnenvermieters Uka & Hauke beim Verkauf an die franzésische
Kiloutou Gruppe

X Beratung von Triton Partners Portfoliounternenmen EQOS bei der Ubernahme des Mebilfunk
spezialisten TCT sowie des fuhrenden belgisé¢tamnleitungsbaspezialistenColas Rail Belgium

X Beratung beim Verkauf von OSM AG und ix.mid GmbH, zwei fuhrende Anbietet aloo¥
informationssystemepan die italienische Dedalus Gruppe, ein Portfoliounternehmen von Ardian

CASEASSIOPEA

Marienforum,Mainzer LandstralRe, 50329Frankfurt am Main
Telefon:+49(0)69 t204 3680 15

Internet: www.casecassiopea.com

Managing PartnerGeschaftsfiihre(Deutschlang:
Marcus Bar, Marc Philipp Becker
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M&A-BERATER

Branche: Unternehmensberatung, M&A

Griindungsjahr: 1998

Anzahl Partner: 2 | TeamgroRRe Deutschland: 10

Niederlassungen: Frankfurt am Main fur BA-CH / Internationale Partnerschaft CFxB
Unternehmensprofil:

CH'Reynolds leistet auf nationaler und internationaler Ebene MZekatung bei mittelstddisch gepréagten
Transaktionen. C'H'Reynolds unterstiitzt private Eigentimer, familiengefuhrte Unternehmen, Konzerne,
Finanzinvestoren und Family Offices bei der Durchfiihrung von Unternehmenstransaktionen in einer-Grof3en
ordnung zwischen 10 bis 150 Millionen Euro.

Erfolgsfaktoren fur die M&Beratungsleistungen flur seine Mandanten:

f CHReynolds ist bankenunabhangig und verfolgt einen unternehmerischenM&Aatz.

f Die Partner mit 30 Jahren Transaktionsexpertise sind in allen Mandaten engagiert.

f CHReynolds arbeitet mit erfahrenen Industriebeiraten, die aktiv in die Projekten eingebunden werden
kénnen. CH'Reynolds verflgt Uber langjéhrige und vor allem belastbare internationale Kontakte zu
Investoren und Unternehmen in allen wichtigen Geografien.

f Zudem kdnnen weltweit die mehr als 250 Professionals der CFxB, einem internationalen Zusammenschluss
von M&A Lead Advisory Teams, deren exklusiver deutscher RepraserithReg@nolds ist, auf Seiten der
Mandanten auch fir die jeweilige lokale Betreuung von Interessenten / Targets hinzugezogen werden.

Auf dieser Basis betreut '8’ Reynolds Mandanten aus den Branchen Maschinenbau/Automatisierung [MA],
Industrielle Produkte [IP] uneServices [IS], Software & IT [IT], Konsumgiter & Retail [{38}tnerce [EC],
Healthcare & Chemie [HC] sowie Mobility & Zulieferung [MZ].

ReferenzTransaktionen:

f [KG] Verkauf Mehrheitsbeteiligung an der Supremo Shoes & Boots GmbH (D) an Fasbra/Deichmann (D)

f [IS] Beratung der Dussmat@ruppe beim Erwerb des Geschéftsbetriebs der automatic Klein (D) sowie beim
Erwerb einer Beteiligung an der neogramm (D)

[EC] Verkauf einer Mehrheitsbeteiligung an der Lieblingsshop GmbH (D) an diériigte (D)

[KG] Verkauf einer Mehrheitsbeteiligung an der Alsitan GmbH (D) an Valentis (LTU)

[MA] Verkauf einer Mehrheitsbeteiligung an der NIM&kKuppe (D) an Tunkers (D)

[IS] Begleitung der Apcoa Holding GmbH (D) bei der Ubernahme mehrerer Pachtvertrage von Parkhausern
[KG] Erwerb der Baackes & Heimes GmbH (D) fur die Fa@#isellschafter der Frischpack Gruppe (D)

[IS] Verkauf der EExpress Gruppe (D) an die Flash Europe International (F)

[IP] Verkauf PSG Plastic Service (D) an die Meusburger Gruppet@difies Familiengesellschaften

[IP] Verkauf deMetrica GmbH & Co. KG (D) an einen européischen Investor

[KG] Verkautler Pet Food Aktivitaten der Peter Kolin KGaA (D) an die Arie Blok B.V. (NL)/ Aveve (BEL)
[HC]Verkauf einer Mehrheit adandor Nephro Care Pvt. L{tND) an Fresenius Medical Care RMC

[IP] VerauRerung einer Mehrheitsbeteiligung an der tiirkischen Farel Plastic $iaVéinthwein AG (D)

[IT] Beratung der arago AG (D) bei der Aufnahme von KKR & Co. LP (USA) als Minderheitsgesellschafter
[MZ Verkauf der Anteile der WM&ruppe(D)an eine Orlando Beteiligungsgesellschaft (D)

[IS] Verkauf der Anteile der Fomel@uppe an die Deutsche Beteiligungs AG (D)

[KQ Beratung bei der Ubernahme von Standorten der Sport é&urch die Intersport eG (D)

[IP] Verkauf der Cera Systems GmbH (D) d8esles S.p.ALTA) an die SamsaxG(D)

[IP] Verkauf der Saxonia EuroC(x) durch D Nick Holding pligJK)an die Mint of Finland Ltd. (FIN)

N R TR TRk Yk Yk YR Y YR YR Yk Yk Yk —H — —h —H

Ciid iReynoldsCorporate Finance AG

Bockenheimer Landstraf3e 101, 60325 Frankfurt am Main
Telefon +49 (0) 6997 40 30 0, Telefax +49 (0) 697 40 30 97
Internet: http://www.chrcf.com, EMail: office@chrcf.com

GeschéftsleitunPartner. Stefan Constantin, Felix Hodharkus Kluge
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M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions / Debt Advisory / Special Situations

Griindungsjahr: 2000

Anzahl Partner/Teamgrofie: 11 Partner und 40 Mitarbeiter in Deutschland / Uber 425 weltweit
Niederlassungen: use Zo v Befgien { v u EI Rinnland { &E VvIE ] Z {

"E}" E]S vv] v {ltdliEo{ Miedgrlande { W} & § pFthavefen{
Schweiz{ "%, v] v { W € $ChiRa uhGdet A

Unternehmensprofil:

Clearwater zahlt zu den fuhrenden bankenunabhangigen und eigentiimergefiihrten, internationalen Corporate
FinanceBeratungshausernDer Fokus liegauf der Beratung von mittelstdndischen Familienunternehmen,
Konzernen, Finanzinvestoren undnd®ffentlichen Sektor bei Transaktionen in der GréRenordnung von EUR 20
Mio. bis EUR 1 Mrd. in den Bereichen:

X  Unternehmenskaufe undrerkaufe (M&A)
x  Finanzierungsberatung (Debt Advisory)
x M&A in Sondersituationen (Special Situations)

Mit einem Team von Ubet25erfahrenen Mitarbeiterran 20 Standortenweltweit verzeichnet Clearwater bisher

mehr als 3.15@rfolgreich abgeschlossene Transaktionen mit einem Gesamtwert von meh7&Milliarden

Euro.Die Branchenkompetenz von Clearwater umfasst zehn Sektoren: Automotive, Business Services, Consumer,
Energy & Utilities, Food & Beverage, Financial Services, Healthcare, Industrials & Chemicals, RealEsTateh

& Tech Service®ariiber hinaus verflgt Clearwater Uber spezielles khow bei der Beratung von Unternehmen

in Sondersituationen.

Referenztransaktionen

Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung an der Bogner Group durch Katjes International inkl. Akquisitionsfinanzierung;
Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung an AVM durch imker inkl. Akquisitionsfinanzierung; Verkauf der GALA Group
an Trend Glass; Erwerb von Elbfrdsitch NPM inkl. Akquisitionsfinanzierung; Verkauf von Spiegel Institut an
Visteon; Erwerb von funf Wellpappenwerken durch Papierfabrik Palm inkl. Akquisitionsfinanzierung; Verkauf von
LIQVIS an EnviTec Biogas; Verkauf von FLT an GFEP; Verkauf von ded@a&dk Verkauf von Proseat an Brose
Sitech; Erwerb von zwei Biomethananlagen durch biogeen; Erwerb von Staffxperts und AVANTGARDE Experts
durch YER; Erwerb von SportScheck durch Cisalfa; Verkauf von Gigaset Communications an Snom; Verkauf von
ementexx & LucaNet; Verkauf von WESTFA Energy an Mabanaft; Erwerb von Buchmann durch WEIG inkl.
Akquisitionsfinanzierung; Verkauf von REDNET an Converge Technology Solutions; Akquisitionsfinanzierungen u.a.
fur Waterland PE (Erwerb von dacoso); EMERAM (Erwerbo@oNgt); Bencis (Erwerb von MontiPower); Armira
(Erwerb von Osypka); Hillebrand (Ubernahme von Braid); Chequers (Erwerb von Nayak); Erwerb der Reverse
Logistics Group durch Reconomy/EMK Capital inkl. Akquisitionsfinanzierung; Refinanzierungen u.ainfgir Tenz
(Mahr EDV), Viessmann, SSI Schéfer, Phoenix Contact, Wieland, Trumpf, Carl Zeiss, enercity und Infraserv Hochst

Clearwater International GmbH

MainTor Panorama, Neue MainzZgtr.2-4, D t 60311 Frankfurt am Main
Tel: +49 (0) 58302 70, Fax: +49 (0)%658302 7710

Internet: www.clearwatercf.com,-®lail: germany@clearwatercf.com

Management/Partner
Ralph Schmiucking, Dierk E. Rottmann, Axel Oltmann, Markus Otto, Tobias SchatBadbérMueller, Khalid
Afras, Maximilian Hammers, Moritz Stupka, Michael Balz, Lukas Augsbach, Adrian Saif
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M&A-BERATER

Branche: Corporate Finance / Mergers & Acquisitions / Debt Advisory
Griindungsjahr: 2003

Mitarbeiterzahl: 50

Niederlassungen: Berlin- Munchen Paris:- New York London Amsterdam
Unternehmensprofil:

Clipperton ist eine auf Technologiand Wachstumsunternehmen spezialisierte Investmentbank Biitos in
Berlin, MiinchenParis, New York,ondon,und AmsterdamSeit Griindung im Jahr 2003 hat Clipperton mehr als
500 Transaktionen mit schnell wachsenden Technol&gatUps, BlueChipUnternehmen und renommierten
Finanzinvestoren abgeschlossen.

Clipperton berat Griinder, Unternehmen und Investoren im Européischen Technologiesektor bei M&A

d@E ve I18]}v v «}A] t ZeZpus(]v vI] EuVvP vX 0]% % E3}v[e " IS}E(}lue pv o
dabei durch ein Netzwerk aus langfristigen Beziehungemetu wichtigsten Akteuren im Technologiemarkt

erganzt, das sowohl schnellwachsende Unternehmen und Griinder (z.B. Peter Park, German Edge Cloud, Vade,
Neural Concept, Taurus, Smartlook, gridscale, Packlink, oder Dan.com) als auch renommierte Finanzinvestoren
(z.B. Deutsche Bank, Astorg, Ardian, Summit, CaHiyle Arrowsoder Scottish Equity Partners) umfalit.

Mit Gber 500 Transaktionen hat Clipperton eine einzigartige Erfolgsbilanz in Europa vorzuweisen und eine
unvergleichliche Expertise in den wichtigsten Sektoren, die von Technologie und Innovation betroffen sind,
entwickelt: Software, Consumer Internet, Digitale MedienrS@arvices, FinTech, HealthTech sowie DeepTech.& lo

Refaenztransaktionen:

x Peter Park, der europédische Anbieter vorbEsierten Losungen fir Parkautomatisierung, erhalt eine
Wachstumsinvestition von Great Hill Partnerst einerGesamtfinanzierungon © & | mi

x  Verkauf von Mayday, dem fihrenden Anbieter vorgEs$titztem Wissensmanagement, an USU GmbH

Verkauf von Trivednbieter von Restaurantmanagemeféchnologie in defordics, an Caspeco

X Hublo begriRt Five Arrows als neuen Investor, um die Digitalisierung des Personalmanagements im
Gesundheitswesen in Europa voranzutreiben

X  Astorg erwirbt eine Mehrheitsbeteiligung an Redsldem Schweizefnbieter von Datenmanagement
Dienstleistungen

x  Verkauf des Cloud & Edge Platform Business von German Edge Cloud asbasrsti€istungsfithrer
WIIT [BIT:WIIT]

x  Fusion von Vade, dem franzdsischen Cybersecurity Marktfiihrer, mit dem internationalen fiilhrenden
SaaSAnbieter fir CloueSicherheit und Compliance, Hornetsecurity Group

x  Verkauf von natif.ai, der fuhrenden Lésung fur die Automatisierung von Dokumenten auf der Basis von
Kkgestitzter optischer Zeichenerkennung, an DocuWare

x  $28mWachstumsfinanzierung fur Neural Concept, die Schweizer Engineering InteHjattberm

x  Verkauf von gridscale, dem fuhrenden deutschen Plattformanbieter fir hyperkonvergente Infrastruk
turen, an OVHcloud [EURONEXT:OVH]

x  Verkauf von Smartlook, eine Afi-One Customer Journey Plattform, an Cisco [NASDAQ:CSCQ]

x  Verkauf von Eijsink, einem Anbieter von R@Sungen fir das Gastgewerbe, an METRO [XTRA:B4B]

Weitere Informationerfinden Sie unte

x

Clipperton Finance GmbH

Neue Schénhauser Str. 2,1D178 Berlin

Tel.: +49 30 257 405 41

www.clipperton.com| corporate@clipperton.com

Managing Partner Nicolas von BilowThibaut Revel v§}]v 'v v ] | dZ}u - D}vsS]oo
ManagingPartner in Deutschland  Dr. Nikolas Westphal
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M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions (Health Care)
Griindungsjahr: 2011

Anzahl Partner/Teamgrofie: 5/22

Niederlassungen: Munchen London, Kopenhagen, Chicago, Singapur
Unternehmensprofil:

ConAlliance gehort zu den fihrenden M&&ratungshausern mit maximal konzentrierterdustrieexpertise
ausschlieflich irlealth Care und Life Sciences

Medizintechnikund Medizinprodukte das Pflegeund KrankenhausweserHomecare,Pharmavertrieb und
logistik, pharmazeutische VerpackungBiahrungserganzungsmittel, Cosmoceuticals, Labor und Diaghddgk
Kernkompetenen. Hierzu hat ConAlliance Spezialistenteams aufgebaut, die sich neben dem klassischen
Investmentbanking auch durch detailliertes Expertenwissen in den jeweiligen NigelseGesundheitswesens
auszeichnenDaruber hinaus verfugtonAlliancéiber ein profundes, gewachsengl®balesNetzwek, auf das zur
Erarbeitung mafRgeschneiderter Mandantenldésungen zugegriffen wird.

SELISIDE ADVISORY

ConAlliance begleitet und unterstitzt inre Mandantenallen Aspekten einédnternehmensverkaufsozesses,
d.h.bei Verkaufvon ganzenUnternehmenoder Unternehmensteile, aber auch beCarveouts oder Verkauf von
Patenten, Lizenzen und IRie ConAllianc&dvisoryteams beraten umfassengbn der Vorbereitung und
Anbahnungder Transaktionbis hin zu Fuhrung und Abschluss der Vertragsverhandlungen Healthcare
Spezialisierung und damit einhergehende tiefe Expertise zum jeweiligen kommerziellen, tecsui@ogind
regulatorischen Umfeld und direkter Zugang zu den Entscheidern sichert eine schnelle Umsetzung des
Unternehmensverkaufs bei gleichzeitiger Maximierung des Verkaufserlfses.

BUYSIDE ADVISORY

Ein weiterer Tatigkeitsschwerpunkt ist die Beratung bei Unternehmenskauf. ConAlliance berat Strategen und
Finanzinvestoren gleichermafRen bei der Entwicklung von Akquisitionsstrategien und deren Umsetzung. Ziel
setzungen kdnnen beispielsweise @tirkung der Marktposition durch externes Wachstum irpbter Ausland
Buy-and-Build, Auslastung bestehender KapazitdfeExpansion in benachbarte Produkarktsegmente
Diversifikation zur besseren Risikoverteiludgr die Sicherung neuer Technologisein. Confiance flihrt das
TargetScreening durch, stellt den Kontakt zu den Entscheidern her und begleitet die Transaktion bis zum
Abschluss der Verhandlungen.

COMMERCIAL DUE DILIGENCE

Von der Red Flag bis hin zuBankableCommercial Due Diligencpriift und unterstitzt ConAlliancenit
konzentrierterKompetenz im Gesundheitswesen und ermédls eineprofunde und gleichzeitigligigeAnalyse
des Targets und dessen Nachhaltigkeit.

Detaillierte Informationen finden Sie unter ww@onAllianceeom.

Referenztransaktionen:

Mehr als 200 namhaftelransaktionenin der internationalen Gesundheitsindustri@nd der Garant fur die
professionellen M&AMABeratungsdienstleistungen volConAlliance die mit absoluter Diskretion, hdchstem
Engagement und ohne Interessenskonflikte ausschlielich zum Vorteil des Mandanten umgesetzt werden.
ConAlliancezeichnet sich dadurch aus, mit ihren Mandanten und nicht Uber sie zu sprechen. Ausgewahlte
Referenzen und Transaktionen werden ausschlie3lich auf Anfrage vertraulich zur Verfiigung gestellt.

CONALLIANCE | M&A ADVISORS FORMEAETHCARE INDUSTRY

Postanschrift: Postfach 44024580751 Miinchen Miesvan-der-RoheStr. § D-80807 Miinchen
Tel: +49 (0)89 80953683 Fax: +49 (0)89 80957608

Internet: http://www.conalliance.com, #ail: kontakt@conalliance.com

GeschaftsleitungDeutschland)Gilinter Carl Hober
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M&A-BERATER

Branche: Unternehmensberatung
Griindungsjahr: 1999

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 5 Partner 45 Mitarbeiter

Standorte: Nirnberg, Munchen, Leipzig, Stuttgart
Unternehmensprofil:

Concentro ist eine unabhéngige Unternehmensberatung fiir den Mittelstand. Unser Fokus liegt auf den Bereichen
Transparenz (Unternehmensentwicklung ursteuerung), Transaktion (Corporate Finance und M&A) und
Turnaround (Restrukturierung und Sanierung). 1§@8riindet, wuchs die Concentro Management AG zu einer
Beratungsgesellschaft mit vier Standorten in Nirnberg, Miinchen, Leipzig und Stuttgart heran. Finf Vorstande, 45
hochqualifizierte Mitarbeiter, ein breites Expertennetzwerk sowie in vielen Projekteréltes Tools t wie
beispielsweise die Planungssoftware Lucalgarantieren einen professionellen Projektablauf. Seit 2006 haben

wir so Uber 470 Unternehmenstransaktionen erfolgreich abgeschlossen.

Unser Fokus liegt auf
X  Transaktion (insb. Unternehmensnachfolge und Zukaufbegleitung)
x  Transparenz (insh. Controlling, Unternehmensplanung und Steuerung)
X  Turnaround (insb. Sicherung der Liquiditat und Ertragsstarke)

Wir bieten unsere Leistungen Unternehmern, Unternehmen, Beteiligungsgesellschaften (Private Equity, Family
Offices etc.), Banken und Insolvenzverwaltern an und agieren immer wieder auch in unternehmerischen
Sondersituationen wie Krisen, Konzernausgrindungeler Nachfolgekonstellationen sowie im Sinne einer
Krisenpravention. Jedes unserer Projekte wird von einem Concentro Partner ergebnisorientiert und pragmatisch
gefuhrt. Dadurch wollen wir die so wichtige Kontinuitat in der Kundenbeziehung, die rasateittrsg von
Lésungen sowie deren zeitnahe und nachhaltige Umsetzung sicherstellen.

ReferenzTransaktionen:

x  KFEntwicklerNnamu GmbHan indischamerikanisches Unternehmen Beroe [iExklusiver Berater des
Verkaufers)

x  GroRhéandler von Reinigungsind Hygieneprodukten Toussaint (franzésische und luxemburgische
Gesellschaften) an franzésisches Unternehmen Groupe Paredeq Bxkipisiver Berater der Verkaufer

x  Kunststoffspritzgussunternehmen Optoflux GmbH an Finanzinvestor PR(Exdtsiver Berater des
Verkaufers)

x  AuRerklinische Intensivpflege IntensivLEBEN GmbHS8a&Rsen GmbH an VitalAire GmbH eine Tochter
der AirLiquide GruppéExklusiver Berater der Verkaufer

x Mehrheit der Entsorgungsund Recyclingsparte der Meinhardt Unternehmensgruppe (Hauptgesell
schaft Meinhardt Stadtereinigung GmbH & Co. KG) an iCON Infrastructure, ein langfristig orientierter
britischer Infrastrukturfonds (Exklusiver Berater der Verk8ufer

x Geodaten und IngenieurdienstleisteTRIGIS GeoServices GmimdSOCOTEC Deutschland Holding
GmbH eine Tochter der franzdsischen SOCOGEMpe (Exklusiver Berater der Verkaufer)

Concentro Management AG

NUE: HugoeJunkersStraRe 9, 90411 Nirnberg, T: +49 (0)911 58058 0, F: +49 (0)911 58058 333
MUC: Lothstral3e 19, 80797 Miinchen, T: +49 (0)89 388497 0, F: +49 (0)89 388497 50

LEJ: GottschedstraBe 9, 04109 Leipzig, T: +49 (0)341 218259 30, F: +49 (0)341 218259 31
STR:  Konigstrale 26, 70173 Stuttgart, T: +49 (0)711 18567 457

Internet: www.concentro.de, fail: office@concentro.de

Vorstand:
Manuel Giese, Sebastian Mink, MichBRalab, Prof. Dr. Alexand8asse, LaM/erner
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Branche: Mergers & Acquisitions

Griindungsjahr: 2006

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 4/13

Niederlassungen: Frankfurt am Main, Phnom Penh (Kambodscha)
Unternehmensprofil:

ConsusPartner ist ein unabhangiges Beratungshaus fur M&A und Corporate Finance mit Sitz in Frankfurt am Main
und Phnom Penh (Kambodsch#&ernaktivitétist die Beratung von Unternehmen und Finanzinvestorenrbei
Verkauf oderKauf von Unternehmerenteilen.

Die Qualitat der Vorbereitung hat einen wesentlichen Einfluss auf den Erfolg vonTké8aktionen. Wir
unterstitzen daher gern bereits im Vorwege durch Analysen, WertsteigerungsmalRnahmen oder eined@arve

UNTERNEHMENSKAURD VERKAUF (M&A), CARNH'S

Wir begleiten usere Mandanten in allen Aspekten des Unternehmenskaufs wretkaufs und deckemen
kompletten Transaktionsprozess abierbei sind wir oft auch fiir komplexe Cai®et-Situationen gefragtDas
Spektrum unserer Mandanten umfasst mittelstdéndische Unternehmen, Private Hepiitys, private Investoren
sowie borsennotierte Kapitalgesellschaftddnsere Starke sind Transaktionen, die ein ausgepragtes prozess
taktisches Gesplr erfordern.

BERATUNG BEI DER EHGEN FREMDKAPITALBESCHAFFUNG

ConsusPartner unterstiutzt bei der Wachstumsd Investitionsfinanzierung. Ob Venture Capital, Fremdkapital
oder Mezzanind=inanzierung, ConsusPartner analysiert und strukturiert die zur Verfigung stehenden
Handlungsalternativen und begleitet die Finanaigy im Rahmen wettbewerblicher Prozesse unter den
Finanzierungsgebern. Als bankenunabhéngiger Berater schaffefransparenz auch Uber alternative Finan
zierungsansatze, die den strategischen Bedirfnissen unserer Mandanten optimal Rechnung tragen.

Referenztransaktionen:
Verkauf Gegenbauer an Apleona; planton an Eurofins (TBASER Software an Aptean (TA Associates, USA);
Rehadapt an Tobii Dynavox (SWE); SV Osterreich an Vivatis (AT); CEDS Duradrive an BPE

CarveOut: TalisGruppe (Triton) verkauft Frischhut, Strate und Talis UK an verschiedene Erwerber (AT, DK); Dorina
(TriumphGruppe) an Hofhun (HK)

Merger/Kauf: Fusion der Glasfaseraktivititen von Energie AG und Land Oberésterreich zur BBOO GmbH (AT);
Veolia Umweltservice kauft EUROLOGHSFUppe ISS-acility Services kauft Evantec

FinanzierungGML t Langfristiger Kreditvertrag mit der KfW IPB3hk zur Erneuerung zweier Kessellinien

SonstigesISSGruppe beim Abschluss eines mehrjahrigen Vertrages zur Erbringung von Integrated Facility Services
fur den Deutsche Telekot#donzern in Deutschland

Gonsus GmbH & Co. K@1&A ADVISORS

PostanschriftStephanstrale 53-60313 Frankfurt am Main

Tel: +49 (0)69 7191443

Internet: http://www.consuspartner.com, #ail: info@consuspartner.com

GeschéftsleitungRudy Fajen, J6rg Mayer, Rainald Roth
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Branche: M&A | Corporate Finance
Griindungsjahr: 2012

Anzahl Partner/Teamgrofie: 2 Partner, 5 Mitarbeiter
Niederlassungen: Dusseldorf
Unternehmensprofil:

Die Corporate Finance Mittelstandsberatung GmbH-NBF wurde im August 2012 gegriindet und ist eine
unabhéngige Corporate Finance Beratungsgesellschaft mit Sitz in Dusseldorf.

Im Fokus stehen Beratungen, wie sie im Rahmen besonderer Unternehmenstransaktionen aufeetenauf

den Gebieten der Beratung bei Fusion & Ubernahme (M&A), Akquisitionsfinanzierung sowie Unterneh
mensausrichtung. Das Team der-I@B bietet im ganzheitlichen Beratungsansatz Corporate Finance Produkt
dienstleistungen fur mittelstandische und 6ffentliche Kunden an:
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Die Beratungsleistungen erstrecken sich Uber alle Unternehmensphasen: Von der organischen Wachstumsphase
tiber die Unternehmensexpansion bis hin Zmternehmensacholge, Neuordnung der Gesellschafterstruktur
und Sondersituationen wie Distressed M&A

Das Team der @#B besteht aus erfahrenen Corporate Finance Beratern. Ein Grof3teil des Teanidaming
jahrige einschlagigé1&A-Transaktionserfahrungen und Kontakte durch ihre Tétigkeit im Corporate Finance
Bereich bei Banken und Beteiligungsgesellschaften mit.

Als Kooperationspartner im Sparkasdéetzwerk stehen wir unseren Mandanten mit weitreichender Erfahrung
und professionellem Produtnowhow im BereiclM&A Corporate Finance zur Verfiigung. Zudem sehen wir uns
als professionelle  Schnittstelle zwischen Sparkasse, mittelstandischRamilienunternehmen und
Finanzinvestoren.

Vertrauen ist die Basis fUr langfristige Geschéaftsbeziehundeher stellen die individuelle Mandantenbetreuung
und eine offene Kommunikation die wesentlichen Grundsatze unseres Beratungsverstéandnisses dar.

Aufgrund langjahriger Transaktionsexpertise, fundiertem Brandfmowhow und tiefgreifender Kapital
marktkompetenz sind wir verlasslicher Partner fur tragfahige und zukunftsorientierte Corporate Finance Lésungen
im Mittelstand.Insbesondere bei Unternehmensnachfolgen.

Corporate Finance Mittelstandsberatung GmbH
Blumenstr. 24 | 40212 Dusseldorf

Tel.: +49 211 862939 0

Internet: www.ctmb.de | EMail: info@cfmb.de

Geschéftsfihrer:
Joachim von Brockhausen | Carsten Haming
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BPG Beratungaind Priifungsgesellschaft mbH
Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft

Branche: Audit, Tax, Advisory, IT
Griindungsjahr: 1979

Anzahl Partner/Teamgréfle 14 Managing Partner / 105 Mitarbeiter
Niederlassungen: mArN > KzZ& { Z>/E
Unternehmensprofil:

Crowe BPG ist eine groRe unabhangige, partnerschaftlich gefiihrte WirtschaftsprifumgSteuerberatungs
gesellschaft mit 2 Standorten in Deutschland. Rund 100 MitarbettaWirtschaftspriifer, Steuerberater,
Unternehmens und IFBerater t bieten Ihnen eien interdisziplindren Beratungsansatz auf hochstem Niveau.
Hochqualifizierte Spezialisten betreuen Unternehmen aller Branchen der deutschen Wirtschaft, Institutionen des
offentlichen Sektors sowie vermégende Privatpersonen individuell und mit mal3gesctieaiiésungen. Crowe

BPG ist Mitglied von Crowe Global.

Crowe Global ist ein weltweit agierendes Netzwerk von Wirtschaftsprifern und Steuerberatern mit Gber 200
Mitgliedsfirmen und Uber 35.000 Mitarbeitern in 130 Landern. Durch die Mitgliedschaft bei Crowe Global stehen
Crowe BPG Experten in allen bedeutendéndern der Welt als kompetente Ansprechpartner zur Verfligung.
Crowe Global belegt weltweit Rang 9 der unabhangigen PrifumgsBeratungsunternehmen. Crowe BPG nutzt

die Mitgliedschaft bei Crowe Global, um fur ihre Mandanten eine grenzuberschreitendeitBeglauf hohem

Niveau sicherzustellen. Crowe BPG kann jederzeit auf ihre internationalen Partner in den verschiedenen Landern
zurtickgreifen und ihren Mandanten damit ztigig und kompetent die optimale Betreuung zukommen lassen. Neben
der klassischen Wirthaftsprifung und Steuerberatung bietet Crowe BPG Transaktionsleistungen fir Private
Equity und Venture Capital Gesellschaften sowie fiir Unternehmen des kleinen und gréReren Mittelstandes aller
Branchen an. In einer Vielzahl von Transaktionen hat CroweilBB@®/landanten mit der Durchfiihrung von
Financial und Tax Due Diligence, Unternehmensbewertungen sowie transaktionsbegleitender Beratung erfolgreich
unterstltzt. Das Advisory Team von Crowe BPG besteht aus auf Transaktionsberatung spezialisierterft®¥irtscha
prifern, Steuerberatern und erfahrenen Professionals.

ReferenzTransaktionen:

x Diverse Financial und Tax Due Diligence (Full Scope Due Diligence, Vendor Due Diligence, Red Flag Due
Diligence) fur verschiedene PrivaEguity, Venture Capital Gesellschaften sowie Family Offices

X  Beratung mittelstandischer Unternehmen beim Verkauf von Unternehmensteilen (M&A, Transaktions
begleitung)

X Unternehmensbewertungeim Rahmerder Ubertragungund Einbringungron Geschéftsanteilen (u.a.
auch bérsennotierter Unternehmen)

Crowe BPG Beratungand Prifungsgesellschaft mbH

Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft

HermaKdrdingStralRe 5, Dt 40468 Dusseldorf

Tel: +49 211 73068 0

Internet: http://www.crowe-bpg.de, EMail: hoffmann@crowebpg.de, wenzel@crowbpg.de

Ansprechpartner:
WP Andreas Hoffmann (Geschéftsfuhrer, Partner)

WP/StB Klaus Wenzel (Geschéftsfiuhrer, Partner)
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Branche: Mergers & Acquisitions / strategische Wachstumsberatung
Grundungsjahr: 2007

TeamgroRe: 7

Niederlassungen: Frankfurt am Main

Unternehmensprofil:

Delphi Advisors ist eine unabhangige Beratungshoutique, die sowohl mittelstdndischen und privatgefiihrten
Unternehmen sowie Finanzinvestoren als auch international agierenden Konzernen im Rahmen von
Unternehmensiibernahmen mit einem ganzheitlichen Beratungatz zur Seite steht. Die Transaktionen sind
vorwiegend transatlantische und paneuropéische Kamid Verkaufssituationen von Unternehmen mit einem
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beratung, um mit Klienten mafgeschneidert Entscheidungsgrundlagen fiir Expansionsmdoglichkeiten und
planungen zu erarbeiten. Branchenschwerpunkte sind Industrie Industrietechnikunternehmen, z.B. im

Bereich Flow Control, Mes& Regeltechnik, Dichtungslasgen, Maschinenbau, industrielle Automatisierung &

Robotik, Automobil(zulieferer), Logistik, Brandschutz & Sicherheit, OutsotDaemgtleister, industrienahe
Dienstleistungen, Mehrwertdistribution, Software und erneuerbare Energien.

Mit seinem transaktionsund verhandlungserfahrenen Team von Experten, einem internationalen Netzwerk und
Investorenkontakten, tiefgreifenden Branchenkenntnissen, langjahrigem Transak@mveertungsund Prozess
Knowhow bietet Delphi Advisors seineridfiten ein Hochstmal3 an Qualitat, Professionalitat, Unabhangigkeit und
Integritat.

Leistungsspektrum:
x  Nachfolgeregelung und Beratung bei dem Verkauf von Unternehmen und Beteiligungen
X  Beratung bei der Identifikation und Akquisition von Unternehmen
x  Finanzierungsberatung bei Akquisition
X  Strategische Expansionsberatung

Delphi Advisors zéhlt zahlreiche, namhafte, bérsennotierte Unternehmen zu seinen Mandanten. Dies sind
amerikanische und europaische Corporates, fur die Delphi Advisors neue Méarkte durch Zuk&ufe erschliel3t sowie
komplexe Corporate Carvaut Situationen erftgreich abwickelt. Dariiber hinaus berat Delphi Advisors
Finanzinvestoren bei der VerauRerung von Portfoliounternehmen, umgekehrt werden Zukdufe und Buy & Build
Strategien erfolgreich verfolgt. Durch seine Unabhangigkeit und Integritét ist Delphi Adwsorsdiers bei der
Begleitung von Nachfolgeregelung familiengefiihrter Unternehmen gefragt. Delphi Advisors hat dartuber hinaus
mehrfach erfolgreich seine Kompetenz als Distressed M&vater und im Rahmen von Insolvenzen unter Beweis
gestellt.

Kompetenzen:

X Ganzheitlicher Beratungsansatt detaillierte Marktkenntnisse, profunde Finanzanalyse und Be
wertung, professionell strukturiertes Prozessmanagement, Unterstitzung der Verhandlungsfuhrung,
DuenDiligence Prozessfuhrung, erfolgreiche Durchfilhrung und Ahwiglder Transaktion
Professionelles Schnittstellenmanagement unter Einbindung aller Stakeholderinteressen
Umfassende Branchenkenntnis zur Identifikation geeigneter Akquisitionsziele / Investoren
Abwicklung von komplexen, internationalen Transaktiamd Finanzierungsmandaten
Fundierte Recherchen und Wettbewerbsanalysen flr marktrelevante Wachstumsstrategien
Delphi Advisors ist Mitglied des VMA sowie der Geneva Capital Gralgreinigungen fuhrender
unabhangiger M&Meratungsunternehmen

X X X X X

Delphi Advisors GmbH
Torsten Freymark (Managing PartneRaiserstrae 22, 60311 Frankfurt am Main
Tel: +49 (0) 69 8600 7ZP- Internet: www.delphiadvisors.com, #ail: info@delphiadvisors.com

Mitglied der Vereinigung Deutscher M&erater www.vma.de) & Geneva Capital Group (www.gcg.com)
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Deutsche

Mittelstandsfinanz
Branche: Mergers & Acquisitions / Corporate Finance
Anzahl Partner: 5
Niederlassungen: Frankfurt am Main

Die Deutsche Mittelstandsfinanz GmpHeil derDMF Group/Frankfurt, ist seit vielen Jahren Blsratungs
unternehmen ein verlasslich&®atgebein allen Fragen rund um den Kauf und Verkauf von Unternehmen (Mergers
& Acquisition) und die Finanzierung von Unternehmen (Corporate FinaBieest Partner des weltweit altesten
M&A Beratungsnetzwerkes Corporate Finance Associates, das global Uber 40 Niederlassungen verfigt.

Die SchwestergesellschaMF Capital istine unabhéngigeBeteiligungsgesellschafSie beteiligt sich an
Unternehmen in allen Beteiligungsphasen von der Unternehmensneugrindung, uber erfolgreich am Markt
etablierte mittelstandische Unternehmen, bis hin zu Unternehmen in der Krise. DMF Capital hat keine im Vorhinein
festgelegte VerauRerungsategie, sondern begleitet die Beteiligungen langfristig mit dem Management.

Unsere Kunden

Als Spezialist fir den Mittelstand das Herz und Rickgrat der deutschen Wirtschaftennen wir deren
Bedurfnisse und Wiuinsche in unseren Kompetenzfeldern aufs Genaueste. Umfangreiche Beranthgs
Transaktionserfahrung in diesem sensiblen und vertraghctGeschaftsumfeld sind die Basis fiir unsere
mal3geschneiderten Ldsungsanséatze. Zu unseren Mandanten gehdren zunehmend auch Konzerne, Finanz
investoren, Banken und Insolvenzverwalter.

Unsere Kernkompetenzen

Beratung in allen Fragen rund um den Kauf und Verkauf von Unternehmen

Abwicklung / Durchfiihrung von Transaktionen

Corporate Finance

Beratung der Unternehmen/r bei strategischen und operativen Fragestellungen

Ein umfassendes Netzwerk zu ausgewiesenen Branchenexperten aus unterschiedlichen Industrien liefert
erheblichen Mehrwert.

~N R —h —H —

Warum Deutsche Mittelstandsfinanz / DMF Capital?

f DieDMF Groupbietet mit ihren beiden operative Gesellschaften einen ganzheihen Beatungsansatz
t von der Transaktionsind Corporate Finance Beratung bis hin @aternehmensbeteiligung

f Der vielfach bewéhrte modulare Transaktionsprozess der Deutschen Mittelstandsfinanz hat sich auch
bei komplexen Transaktionen bewahrt.

f Die DMF Group setauf ein bewahrtes Team von kompetenten Beratern und erfahrenen Managern, die
Uber langjahrige Industrieund Fuhrungserfahrung verfugen und nachweislich in der Umsetzung von
komplexen Themen &olgreich Verantwortung tbernomen haben.

DMF Group Deutsche Mittelstandsfinanz GmbH
Eysseneckstralie 4;80322 Frankfurt am Main

Tel. +49 (0)69542 1264, Fax: +49 (0)8842 1222
Internet: http://www.dmfin.com, EMail: info@dmfin.com

Geschaftsfihrer
Dr. Patrick Schmidl, Michael Dirkes
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Unternehmensprofil:

Eight Advisory ist ein unabhéngiges globales Beratungsunternehmen fur Unternehmenstransaktionen, sowie fur
Transformationen und Restrukturierungen von Unternehmen, dersGeschaftsfiiluing, Investoren und Banken
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Boutiquen, steht Eight Advisory fiir Kompetemd Handson-Mentalitat: Nah am Kunden, bereit zur Ubernahme

von Verantwortung, schlanker interner Struktur und einem hohen MaR3 an unternehcheris Verstandnis

Griindung: 2009 in Frankreich, Deutschlassdart 2018

Branchenschwerpunkte PrivateEquityGesellschaften, Family Offices, Banken sowie KMUs und Konzerne aus
Industrie (z.B. Automotive, Chemiel.ife Science Energie, Konsumagiiter,
Maschinenbau), Handel, Gesundheit, Dienstleistungen, Finanzen sowie Transport,
Logistik und Infrastruktur

Geographischer Fokus: DACHRegionmit Standorten in Frankfurt am Main, Munchen, Hamburg, Kéln und
Zirich.Anzehnweiteren Standorten in Europa sowie in den USA und Uber die Allianz
Eight International weltweit in Gber 30 Landern vertreten

Services Unterstiitzung, u.a. bei

f Financial, Tax, IT- und Operationa(einschlie3lich Carv®ut) DD-Priifungen

f Refinanzierungen, Effizienzsteigerungsprogramme Sanierungsgutachten,
Liquiditatsplanung und -steuerung, WorkingCapitalOptimierung sowie
Treasury & Cash Management Support

f Steuerliche Strukturierung im Rahmen von Unternehmenstransaktionen

f Unternehmens und Assetbewertungen, Impairment Tests, Kaufpreis
allokationen,SqueezeDut-Gutachten und Fairness Opinions

f Erstellung von Transaktioodellen; Bewertung von transaktionsbezogenen
Synergien, Unternehmensplanungen und Financial Model Reviews

f Finanzierungsund M&ABeratung belnfrastrukturprojekten/-portfolios
f Optimierungvon Organisationen, Prozessen und Tawml$inanzbereich
f Business Plan und Budget Erstellung, Aufbau Berichtswesen, sowie Fast
Close Initiativen
ReferenzDeals
f Kommerzielle und technische Digligence fiur CKW im Rahmen der
Ubernahme der Fernwarmeind Fernkaltenetze von Weggis
f Finanzielle und steuerliche Duiligence fir die Cegi@ruppe im Rahmen der
Ubernahme von sevdesk
f Finanzielle und steuerliche DuRiligence sowie Unterstiitzung bei der Steuer
strukturierung im Zusammenhang mit der Fusion der MEBRKT Homecare
GmbH mit der unizell Medicare GmbH zur Liveo Gruppe
f Unterstiutzung der PORBruppe und QUAERO CAPITAL bei der Finanzierung der
Berufsschule in der Wiener Seestadt Aspern
f Finanzielle Dud®iligence fiir Naxicap Partners im Rahmen der Ubernahme der
Tomorrow Education Group
f SqueezeOut-Gutachten im Kontext des (mehrheitlichen bzw. vollstdndigen)
Erwerbs der OTRS AG durch die EasyVista SA
Eight Advisory

Taunusanlage 15, 60325 Frankfurt am Main
Web: www8advisory.com/en
E-Mail: germany@8advisory.com

Country Managing PartneMichael Wahl
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Branche Mergers & Acquisitions / Corporate Finance
Grundungsjahr: 2016

Inhaber: Dr. Axel Gollnick

Homepage www.gollnickcf.de

Meine Expertise. Ihre Erfolgsgeschicht8eit liber 3 Jahren begleitet ich, Dr. Axel Gollnick, mittelstandische
Familienunternehmen bei Unternehmenstransaktionen, insblesi Nachfolgeregelungen und strategischen
Partnerschaften. Viele erfolgreiche Unternehmer haben mir ihr Vertrauen geschenkt und ich durftemsie bei
Verkauf ihnredJnternehmens begleitenlitdi EZ] 08 ] Z ] uelejzelepterMachfolgeberatér uE Z
dasDUP UNTERNEHMHERgazin undlasDISQ Deutsches Institut fir Servi@aalitat

Unternehmensverkauf

Der Verkauf Ihres Unternehmens ist ein entscheidender Schritt. Ich fihre Sie sicher durch allev@ehaden
sorgfaltigen Vorbereitung bis zum Abschlussl optimiere den Kaufpreis zu lhrem Vorteil.

Nachfolgeregelung

Eine gelungene Nachfolgeregelung ist mehr als nur ein Eigentumerwechsel. Es ist die Verbindung lhres
Lebenswerkes mit der Zukunft. Sie erfordert Expertise, Erfahrung und Affinitét fir Familienunternehmen.
Strategischer Kaufer

Sie mochten lhr Lebenswerk an einen strategischen Kaufer tbergeben? Ich begleite Sie durch den gesamten
Prozess und stelle sicher, dass Ihr Unternehmen den richtigen Kaufer findgbnal oder international.

Kéaufersuche unehnsprache

Potenziell richtige Kéufer zu finden ist das eine, Kauferinteresse auf Ihr Unternehmen zu fokussieren ist das andere.
Interessentenauswahl und Ansprache missen zum Unternehmen passecht zum Berater. Die richtige
Methodik mit Entscheidern zu sprechest wesentlich.

Bewertung & Kaufpreisoptimierung
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Unternehmens ist einer der Grundpfeiler jeder erfolgreichen Transaktion. Mit meiner jahrelangen Erfahrung und
fundierten Expertise liefere ich lhnen prézise Ergebnidigeden Kaufpreis erhthen

Warum Gollnick Corporate Finance?

Unternehmenstransaktionen sind meine Berufung und meine Passion. Ich berate mit vollem Engagement
erfolgreiche Unternehmer und Familienunternehmen, um den passenden neuen Eigentumer fur Ihr Lebenswerk
zu finden.

Was zeichnet Gollnick Corporate Finance aus?
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Transaktion. Exzellenz in Vorbereitung und Umsetzung erbringen fiir Sie ausgezeichnete Ergebnisse. Bis heute sind
sehr viele Mandanten dankbar fiir meinen unternehmerischen Rat und meine zielgerichtete, proaktiv
Projektfuhrung.

Referenztransaktionen:Interessante Erfolgsgeschichten finden Sie unkgtps://golinick-cf.de/referenzen/
z.B.Nachfolgelésundur dasFamilienunternehmen Georg Breuer Gmbdhrch Verkaufan die bdrsennotierte
DKSHGruppe oder die Beratung der Hoesch Group AG und deren private Aktiondre bei der VerauRRerung der
Hoesch & Partner GmbH an die Global Gruppe.

Wir sollten uns kennenlernen. Lassen Sie uns Ihre Erfolgsgeschichte gemeinsam schreiben. Kontaktieren Sie mich
per Telefon oder senden Sie mir eine Nachricht.

GOLLNICK CORPORATE FINANCE

Dr. Axel Gollnick, Parkstra3e 17, 61476 Kronberg im Taunus
Tel.: +49 (0) 173 652 8535Mail: a.golinick@gollnickf.de
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Branche: Corporate Finance Beratung
Griindungsjahr: 2000

Anzahl Partner/Teamgrofie: 15 (inkl. Netzwerkpartner)
Niederlassungen: Eichenau bei Miinchen
Unternehmensprofil:

Die Corporate~inanceleistungen basieren auf einejahrzehntelangaufgebauten internationalen Netzwerk zu
namhaften VC/PEnternehmen, strategischen Investoren, Business Angels, Industriellenfamilien,
Fordermittelgebern und Banken. In den letzten Jahren hat das-GMiagement als Vorstan@Geschaftsihrer

und Berater Uber 30ransaktionen erfolgreich realisiert.

GVM bietet umfassenden Support bei:

SeedFinanzierung/Startp-Finanzierung

Wachstumsfinanzierung

Mergers & Acquisitions: Firmenkaufe, Firmenverkaufe, Gaute, Addon-Akquisitionen
Nachfolgeregelungen

Management Buput/Buy-in (MBO/MBI)

X X X X X

Das Beratungmrtfolio beinhaltetUnterstiitzung bei:
x  Erh6hung des Reifegrads: von Unternehmensanalyse bis hBusiness?lanung
x Investorenansprache/Verhandlungsfiihrung:
Zugang zu Uber 1.500 internationalen Investoren
x Projektmanagement DuBiligence sowie PodilergerIntegration

ReferenzTransaktionen:

¥ FUr einen Mandanten konnte GVM eine attraktive Beteiligung einer Industriellenfamilie und die
Ubernahme eines der TopMitbewerber in die Wege leiten.
In Folge hat ein DAKonzern das Unternehmet® JahrenachdessenGriindung fir einewreistelligen
Millionenbetrag komplett tUbernommen.

¥ GVM begleitete eirStartup, dasdurch die Verschmelzung mit einem bdrsennotierten Unternehmen
indirekt Zugang zum Kapitalmarkt erhielt.

¥ Bei einem marktfihrenden Unternehmen mit 21 Standorten im deutschsprachigen Raum gelang eine
reibungslose Nachfolgeregelung durch einen neuen Mehrheitsgesellschafter.

% Carveout derBusinesdJnit Digitalbei einem europaischen Marktfiihrer.

¥ Unternehmensverkauf an Privatequity als Keimzelle einer Bapd-BuildWachstumsstrategie.

¥ Anteilsverkauf / Kooperation TranportatiehHandelsunternehmen an / mit Milliardelonzern.

¥ Verkauf eines PremiumAnbieters (Kiichenutensilien, seit Uber 50 Jahren) an einen schweizer Familien
konzern.

Global Value Management GmbH

Elsterstr. 11, 82223 Eichenau

Telefon: +49 (0)81 41 / 88 AB9

Internet: www.globalvaluemanagement.de, #ail: Bernhard.Schmid@globehluemanagement.de

Management/Partner
Dr. Bernhard Schmid, geschéftsfuhrender Gesellschafter
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Branche: M&A / Corporate Finance

Grundungsjahr: 2013

TeamgroRe: 25in GroR3britannien, Deutschland, Skandinavien
Niederlassungen: London, FrankfurtStockholmt Partner in USA, China, @ssien
Unternehmensprofil:

Hampleton Partners ist eéinternational tatige M&ABeratung mit Fokus auf den Bereichen Software,
Technologie und digitale GeschaftsmodelMit Birosin London, Frankfurind Stockholmsowie Netzwerk
partnern in den USA, China und @sienkombiniert Hampletonumfassende Transaktionerfahrung umth
gewachsenes Netzwerk von Branchenkontakteit echter operativer Branchenerfahrung und branchen
spezifischer Expertiseum fur Grunder, Investorenund Fuhrungskrafte vorSoftware und Technologie
unternehmenerfolgreich Sellund BuySide sowie Growth CapitBrojekte zu realisieren

Das Kernangebot von Hampleton ist die Beratung beim Verkauf von Unternghatesonderen den Sektoren:
Autotech& Mobility, Digital Marketing, Enterprise Softwaredemmerce, IT& Business ServiceSupply Chain
Management Solutiongdugmented® Virtual RealityArtificial Intelligence, CybersecurjfyintechundHealthtech

Die regelmaRig erscheinenden M&Warket Report zeigeBewertungsmultiplikatoren, Referemainsaktionen,
Markttrends un Aktivitdten inden genannterTechnologieSektoren www.hampletonpartners.com/reports

Referenztransaktionen:
f Aposterat Harman/Samsung Car Augmented Reality Software
f Banking Software ComparyPortfoLion Digitale Bankldsung Software
f BaseCaséCertara Data Visualisation Software
f Bright Boxt Zurich Insurance Group Connected Car Platform Lésung
f ComAroundt BMC Wissensmanagement Software
f CPU 24|7tIAV Automotive Engineering HPC Managed Services
f Docufy t Heidelberg Multi-Level Dokumentationssysteme Software
f FAST LTAAfinum Archivierungsund Backug.dsungen
f Loop54tFactFinder/Genui Partners AlECommerce SaaS
f Omnio tIBM loT Industrial Connectivity
f PAQATQ easybill/LEA Partners E-Commerce AfteSales Software
f Pixi t Descartes ECommerce SaaS
f Queuetit tGRO Capital Virtuelle Warteraume
f Shopwaret PayPal und Carlyle ShoptSoftware
f SimitZF Friedrichshafen Augmented Computer Vision Software
f Stagilt Timetoact Group/Equistone Atlassian [TTonsulting
f Tradebytet Zalando E-Commerce Integration Software
f 2getthere t ZF Friedrichshafen OEM fir autonome Fahrzeuge
f VItGradet Spectris Fahrzeugsimulationssysteme
f WAVEStthyssenkrupp Nachhaltigkeitsmanagement Plattform

Hampleton Partners

Frankfurt am Main (DACH) London (UK) Stockholm (Nordics)
Dr. Jan Eiben, Managing Partner Anthony Chow Michel Annink
jan@hampletonpartners.com anthony@hampletonpartners.com  michel@hampletonpartners.com

Internet: www.hampletonpartners.com M&A Market Reportswww.hampletonpartners.com/reports
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Branche: Unternehmensberater / M&A

Griindungsjahr: 2010

Niederlassungen: Wuppertal, nationales und internationales Netzwerk
Unternehmensprofil:

HESELER Mergers & Acquisitioagleitet Verkaufer und Kaufer bdinternehmenstransaktioen.

Es werden vorbereitende, konzeptionelle und durchfihrende MaflRnahmen in- Kiadf Verkaufsprozessen
erbracht.

Hierbei Ubernimmt HESELER M&A das gesamte Projektmanagement des Transaktionsprozesses oder einzelne
Aufgabenstellungen.

Unternehmenserwerber unterschiedlicher Art nutzelie honorierten Dienste wiePermanent Dealsourcing,
Professional Target Search und das Evaluieren passender Zukaufe.

Bei Bedarferstellt HESELER Mé&nternehmensbewertungen Expertengutachten undWVirtschaftlichkeits
analysenDarUber hinaus werden transaktionsnahe Beratungsleistungen und Turnatdaflidahmen fiir Kaufer

und Verkaufer in jeder Unternehmensphase erbracht. Hierbei wird fallweise ein Team aus eigenen Kapazitaten
und Netzwerkpartnern bedarfsgerecht gebildet.

Mandanten sindGesellschafter von Unternehmemittelsténdische Unternehmebzw. UnternehmerKonzern
gesellschaften,bdrsennotierte Gesellschaftefrinanzinvestoren aller GréRenordnungen und Auspragungen,
Family Offices, Erbengemeinschaften, Piivatstorenund MBI/MBO-Aspiranten.

HESELERergers & Acquisitionsnitiiert und begleitet nationale undyrenziiberschreitende Transaktionen in
nahezuallen Sektoren.

Leistungsmerkmale:

x Initiierung und Begleitung nationaler und internationaler UnternehmenstransaktigBeg Side und Sell
Side) sowidlie Einleitung vorEigenkapitalausstattungen und Fremdkapfahanzierungen.

x  Unternehmenskauf Stand Alone, Add On, Buy and Build, MBI / MBO, Joint Venture;/Cead
Investoren, Bewertung, Preisfindungerhandlung, Professional Search, Sparring

x  Deal Sourcingrojektweise oder permanent

x  Unternehmensverkauf Nachfolgeregelung, Exit, Anteilsverkauf, Umbruchsituation, Sondersituation,
Spin Off, Carve Out, Bewertung, Preisfindwigrhandlung, Sparring

x  UnternehmensfinanzierungKapitalausstattungen durch Investorenzufiihrung in allen Unternehmens
phasen

x UnternehmensphaserkEarly Stage, Later Stage, Growth/Expansion, Turnaround, Distressed

ReqgionenD/A/CH und CrosBorderDeals weltweit (internationales Netzwerk)

x

HESELER Mergers & Acquisitions
Unternehmensund Wirtschaftsberatung
Moltkestrasse 65, 82115 Wuppertal

Telefon: +49 (0) 202 94672858

Internet: www.heseler.coEMail: info@heseler.co

Management/InhaberFederik L. Heseler
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Branche: Mergers & Acquisitions
Grundungsjahr: 2024

Niederlassungen Frankfurt am Main
Unternehmensprofil:

hillstreet advisory partners mit Sitz in Frankfurt am Main isine exklusive Adresse fiir den Kauf und Verkauf
mittelstandischer Unternehmen sowie fir die professionelle Nachfolgeberatung. Als partnerschaftlich gefiihrtes
Beratungsunternehmen sind wir unabhéngig und frei von jeglichem Interegseiiikt und bieten erstklassige
Beratung auf dem Niveau einer Tder Investmentbank. Unser einzigartiger Ansatz: tiefgreifendes Kmow

pe © €& i1 E(}oPE& ] Z Po]38v dE ve I3]}v v ¢« 13 u : ZE 11ii EP vis§
Readin ¢ «Programm fir eine ofmale Vorbereitung auf M&Aransaktionen.

hillstreet advisory partners bringt nicht nur langjahrige M&&rfahrung mitt wir sind eine der wenigen M&A
Boutiquen in Deutschland, die tiefes Investmentbankfrwhow mit operativer Expertise und aktivem
Investoreneinblick vereinen. Dariiber hinaus haben unsere ¥8&#aterein umfassendes Branchen Kndmaw in
den BereicheBusiness Services, Consumer Products, Healthgadelndustrials Unser Team sorgt dafir, dass
jeder Schritt im Prozess prazise, kreativ und zielorientiert unter Beriicksichtigung ihrer individueltesdere
erfolgt tvon der strategischen Strukturierung bis zur finalen VerhandINtandanten kdnnen sicm kritischen
Momenten auf unsere Erfahrung, unser Netzwerk und die richtigen Entscheidvedassen

Referenztransaktion:
Auf unserer Website zeigen wir im Ne®egment regelméafig unsere jingsten Transaktionen:
https://hillstreet-advisory.com/news/

hillstreet advisory partners GmbH
Goethestralle 8

60313Frankfurt am Main

Tel.: +49 (W73707 74 04

Internet: https://www. hillstreetadvisory.com
E-Mail: info@hillstreet-advisory.com

Management/Partner

Geschéftsfuhrungviarco Strogusch, Markus Wenzel
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Branche: M&A-BeratungWirtschaftsprifungsgesellschaft
Griindungsjahr: 2007

Anzahl Mitarbeiter: 25

Niederlassungen: Disseldorf, Frankfurt am Main
Unternehmensprofil:

Die FADVISE AG ist eine unabhangige Wirtschaftsprufungsgesellsitiaftl&A-Advisory, CF@dvisory,
Transaktionsberatung und Unternehmensbewertukdgesentliche Merkmale unseres Beratungsansatzesdiend
Uiberdurchschnittlich seniore Teamstruktur sowde& garantierte Unabhéngigkeit und Exklusivitdt. Zu unseren
Mandanten gehdren groRe und mittelstandische international agierende tdatersgruppen Private Equity
"¢ 00 Z (85 V UV E v WIES(}o]}uvs Ev Zu v «}A] ~& u]loC K((] X

Im BereichM&A-Advisory helfen wir unseren Mandanten M&A-Projekte erfolgreich durchzufiihren. Wir
unterstitzen Kaufer beder Identifizierung potenzieller Zielunternehmen bis hin zur Integration nach dem Kauf
Wir beraten Verkaufer bei der Vorbereitung des MRPozesses (Exit Readiness), der Suche geeigneter Investoren,
der Organisation des M&Rrozesses sowie den Verkaufsverhandlungen bis zum erfolgreichen Abschluss (Closing)

Im Rahmen unsere€FO AdvisorBervicesunterstiitzenwir das Management bei der Strategieentwicklung zur
Vorbereitung von Unternehmestransaktionen und anderen Fragestellungen deu@& OF@Agenda; u.a.bei der
Entwicklung individueller Business Plane, der Integration erworbener Unternehmen, dem Liguiditéigement
sowie in komplexen Aspekten des Accounting und Reporting.

Die Schwerpunkte defransaktionsberatundiegen in der Beratunder Eigen und Fremdkapitalgeber (Financial
Due Diligence, Tax Due Diligentiternehmenskewertung) und in der Unterstiitzung bei Unternehmens
verk&ufen (Vendor Assistance, Vendor Due Diligence) und Refinanzierungen.

Im BereichUnternehmensbewertungagieren wir als Berater, neutraler Gutachter oder Schiedsgutachter im
Rahmen verschiedener Anlasse fimternehmensbewertungen wie z.B. Kauf, Umwandlung, Verschmelzung oder
Einbringung von Unternehmen, Eintritt und Austritt von Gesellschaftern, Purchase Price Allocation und
Impairment Tests.

Weitere Informationen finden Sie unter wwwadvise.de

Referenzen:
Auf Anfrage

I-ADVISE AG Wirtschaftsprifungsgesellschaft
KlausBungertStra3e 5a, B10468Dusseldorf

Tel.: +49 (211) 5180 2®, Fax: +49 (211) 5180 238
Internet: www.i-advise.de EMail: info@tadvise.de

Management/Partner
WP Frank Berg, WP StB Frank Sichau
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Branche: M&A
Grundungsjahr: 1973
Geschaftsvolumen: ca. 50 Transktionen jahrlich mitrund 15 Mrd. EURTransaktionsvolumen

weltweit und rund 500Professionals iciber 50Landern

Unternehmensprofil:

IMAP t International M&A Partnerst berét weltweit mittelstandische Unternehmen und deren Gesellschafter
sowie Konzerne und Finanzinvestoren bei der umfassenden Vorbereitung und Durchfiihrung strategischer
Unternehmenstransaktionen. Das Beratungsspektrumn aigf die exklusive Begleitung von Unternehmens
verkdufen und Veranderungen im Gesellschafterkreis im Zuge von Nachfolgereglungen fur typisch mittel
standische Unternehmen oder von ESitrategien von Finanzinvestoren sowie die Umsetzung von strategischen
Akquisitionsprojekten fur Familienunternehmen oder Konzerne fokussiert. Daneben werden Kunden bei der
Strukturierung von Eigemuind Fremdkapitalfinanzierungen im Zuge von Wachstumsprojekten oder Akquisitionen
beraten. Der Schwerpunkt der Tatigkeit liegtt tiber 80% der Kundenauftrdge auf Verkaufsmandaten mit
TransaktionsgréRen zwischen 20 und 300 Mio. EUR.

Gegrindet im Jahr 1973, gilt IMAP als eine der altesten und weltweit gro3ten Organisationen fiir Mergers &
Acquisitions mitPrasenz iruber 50Landern Rund 500nternational agierende Berater fuhren jéhrlich mehr als

220 Transaktionen mit einem Gesamtvolumen vomd 15 Mrd. EURrfolgreich durch, davon in den letzten
Jahrenuber 25Transaktionen p.a. in Deutschland mit einem Teainiber 50 Mitarbeitern. Eine wichtige Basis

fur den Erfolg ist die Branchenexpertise durch Nutzung globaler Ressourcen in allen wesentlichen Wirtschafts
sektoren.

Neben dem Transaktiodénowhow verfiigt das IMAHeam Uber fundierte eigene Erfahrungen als erfolgreiche
Unternehmer, Vorstande oder Geschéftsfiihrer in mittelstandischen Unternehmen.

Referenztransaktionen:
siehe Websitewww.imap.com/dede

IMAP M&A Consultants AG
Glicksteinallee 25

68163 Mannheim

Tel.: +49 (0)628B2860

Fax: +49 (0)623286100
E-Mail: info@imap.de

Management/Partner
Vorstande: Dr. Carsten Lehmann, Henning Gr&elf Georg Mittler
Partner: Florian Boéschen, Philipp Cro¢@hristoph Gluschke, Mathias Heymahfichael Knoll,

Thorsten Schneider, Katja Schilit, Burkhard Weberndreas Widholz
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Branche: CorporateFinance/ M&A-/ Strategieberater
Grundungsjahr: 2010

Anzahl Partner/Teamgrofie: 13

Unternehmensprofil:

intelligentisberat erfolgreiche mittelstdndische Unternehmer, die auf ihr Lebenswerk stolz sind und es gewinn
bringend verkaufen méchten. Im Smalhd Mid-CapSegment bid00 Mio. EUR Umsatzegleitet das Team der
intelligentisdie Unternehmer und ihre Familien neben dem Tagesgeschaft diskret, unabhangig und erfolgreich
durch den Verkaufsprozeddierbeifindet die intelligentis marktpreisbasiert und erfolgsabhangig den Kaufer mit
dem hdchsten Interesse.

Fur Investoen sucht die intelligentis dererKriterien entsprechende Zielunternehmen als exklusive Uber
nahmemodoglichkeiten. Fir die betreuten Investoren erstg#ls Teanprojektbezogen eine qualifizierte Liste von
geeigneten Zielunternehmen aus der sich erfolgreich Transaktionen entwickeln |Asgem sichern die laufende
Marktbeobachtung und das groBe Netzwerk die friihzeitige Identifikation von sich bietenden Chancen.

intelligentis agiert als fuhrendes Beratungshairs allen Bereichen des M&Rrozessesnit professionellen
ProjektmanagementDie Mandanten profitiererdavon, dassie zu jeder Zeit in dem Prozess wisseig der
aktuelle Stand bei den einzelnen Themen ist

Als branchenlbergreifend tatige Spezialisten fur Unternehmenstransaktionen im Mittelstand hat das Team der
intelligentis bereits erfolgreich Projekte in eineeihevon Branchenvon ECommerce, iber IT und Aufzugbau bis
zum Maschinenund Anlagenbauwurchgefiihrt.Die Griinder der intelligentis verfolgetabeiseit dem Jahr 2010

das Ziel, fuihre Mandantenmit der besten fachlichen Expertisedie gemeinsam gesetzten Ziele zu erreichen.
intelligentis ist eine Marke der inhabergefuhrten ENWITO GmbHHmiptstz in Dresden.

Services:

x Unternehmensverkauf

Analyse des Unternehmens und ldentifikation von Chancen sowie Risiken im Verkauf
Langfristige Verkaufsvorbereitung mit laufendem Coaching

Erstellung von qualitativ hochwertigen Verkaufsunterlagen mit professionellem Layout
Strukturierte Suche nach dem Kaufer mit dem gré3ten Interesse
Verhandlungsfuhrung zur Herstellung von WAfin-Situationen mit den Kaufern
Begleitung und Unterstitzung bei der kaufmannischen Prifung (Due Diligence)

~—h Yk —h —h —h —h

x Unternehmenskauf:
f Aufnahme in unsere Investorendatenbank
f Laufende Marktbeobachtung und Identifikation von Investitionschancen
f Aktive Suche nach geeigneten Zielunternehmen fiir nationale und internationale Investoren
f Externe M&AAbteilung fur deutsche Mittelstandler mit aktiver BByild-Strategie

x Distressed M&A:
f Strukturierter Prozess mit hochster Effizienz und Effektivitéat
f Entwicklungstrategische Anspracheideen und optimiter Verkaufsunterlagen
f Start des Anspracheprozesses innerhalb von 5 Tagen

intelligentis {eine Marke der ENWITO GmbH
BautznerLand¢r. 32 {01324 Dresden

Telefon +4851 2870890

E-Mail: kontakt@intelligentis.de { Web: wwwintelligentis.de

Geschaftsfiihrende Gesellschaftéiatthias Ehnert, Rainer Witt
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Branche: Corporate Finance Beratung
Grundungsjahr: 1999

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 15

Niederlassungen: Frankfurt am MainBremen
Unternehmensprofil:

IPONTIX ist eine unabhangjg partnergefiihrte Beratungsgesellschaft fliganzheitliche Unternehmens
finanzierungund Nachfolgel6sungerAls Financial Advisor bieten wir unseren Mandanten $e@r 25 Jahren
langfristig orientierte strategische Corporate FinaiBrratung auf hochstem Qualitétsniveaawie erfolgreiche
NachfolgeldsungenNeben Unternehmensverkaufen begleiten wir ebenso langfristige Buy &-Buidtegien
(Plattformstrategien). Die Beratung zur Eigenkapitalfinanzierung Uber den Kapitalmarkticiisdas Thema
Delisting und Going Private sind Spezialitdten unseres umfassenden Dienstleistungsspektrums

Die ausschlieBliche Wahrung der Interessen unskrerden,absolute Diskretion und der langfristige Erfolg von
Transaktionen und Finanzierungen stehen fiir uns immer im Vordergrund. Durch aktives Projektmanagement mit
hohem persodnlichem Einsatz ermdglichen wir unsekemdenauch wahrend eines Transaktionsprozesses die
Konzentration auf das Wesentliche: Das operative Geschaft.

Unsere Kunden sind primar mittelstandische Unternehmen und Unternehmer Faffbilienunternehmen
wachstumsstarke Technologieunternehmsowie Family Offices und Finanzinvestoren

Unser Kurzprofil im Uberblick
x  Eigentumergefihrt und unabhangig
x  Branchenubergreifende Beratung
x  Produktiibergreifende Beratung in allen Fragen der Eigad Fremdkapitalbeschaffung:
- Mergers & Aquisitions(Unternehmenskauf uneverkauf)
- Fremdkapitalberatung
- Eigenkapitalberatung
- KapitalmarktberatundIPO und Going Private)
x  Nachfolgeldsungen
Strategische Buy Siedandate / Entwicklung von Plattformstrategien
x Eigenstandige Bewertungsprodukte: Erstellung von Valuation Opinions, Valuation Considerations,
Fairness Opinions

x

ReferenzTransaktionen:

Einen Auszug aktueller Referenzen finden Sievawf.ipontix.com

Kundensindu.a.die opta dataGruppe, DD&eutsches Zentrum fir das Gesundheitswesd, SOFTWARE Peter
Fitzon GmbHCentrotec SBNV&H Dentalwerk Birmoos GmbHPSEN LOGISTICS GmbH, BORSIG Keys,
Burger Technology AGKV MOBILITY SERVICES HOLDING GmbH +Baokhé@s Bauer AG, GOLDBECK Solar
GmbHsowie zahlreiche weitere Familienunternehmen und Family Offices.

IPONTIX CORPORATE FINANCE Beratwe/sgeaft mbH
MelemstraRe 2, 360322 Frankfurt am Main

Tel.: +49 (0) 69 95454 Bfo@ipontix.com

Internet: www.ipontix.com

Management:
Dr. Elmar JakqglHeiko Backmann, CFA

2026 | EQUITY GUIDE 119



M&A-BERATER

Branche: M&A-, Unternehmensund Personalberatung

Grundungsjahr: 2010

Hauptsitz Hamburg

Fokusbranchen: Druck, Verpackung, Drucknd Verpackungsmaschinen, Verbrauchs
materialien

TransaktionsgroéfRen: EUR 5 Miot EUR 100 Mio.

Unternehmensprofil:

KNOX ist eine Beratungsgesellschaft, deren Engagerasmthmlich- aber nicht ausschlie3lictder Verpackungs

und Druclndustrie gilt, sei es in der Produktion, im Handel oder im Dienstleistungsbereich. Das Team von KNOX
berét seitnahezu 2Qahrenin Deutschland, Europa und dariiber hindirgernehmen in diesem Branchenumfeld

bei strategischen Herausforderungen, insbedere auch durch die umfangliche Betreuung und den erfolgreichen
Abschluss von Unternehmetmansaktionen.

Im Druck wie auch im Verpackungsmarkt hat das Team von KNOX zahlreiche Transaliéiglettet, wiederholt
Unternehmen auf der Kauferseite wie auch auf der Verkauferseitelgreich vertreten. KNOX unterstutzt
fuhrende Branchenunternehmen und internationale Investoren bei ihren Akquisgiategien und betreut
mittelstandische Unternehmen bei ihrer Unternehmensnachfolge oder wirbt Wachstumskapital und
Finanzierungsmittel fidiese ein.Dabei begleitet und steuedasTeam den gesamten M&Rrozesdlexibel im
gewiinschten MaReind steht ander Seitedes Unternehmersis der Vertragsbschluss erfolgtst und der
Kaufpreis flief3t.

Und sollte sich bei einer Unternehmensnachfolge ein Verkauf nicht als der optimale Weg erweisen, so kann KNOX
Uiber seine Direct Search angestellte Geschéftsfihrer finden oder tber das Interim Management die Zeit
Uberbriicken, bis eine neue Managementgen@&ataus dem Gesellschafterkreis herangewachsen ist.

Services:
X Begleitung von Buysidglandaten, Buyand-build-Strategien und Market Rellps
Umfassende Betreuung von Sellsidandaten und Unternehmensnachfolgen
Beratung und Finanzierungskonzeption fir MBgZenarien
Gewinnung und Einbringung branchenerfahrener MBI
Einwerbung von Wachstumskapital / Eigenkapitalstarkung / Sonderfinanzierungsformen
Distressed M&A
Unternehmensbewertungen
Unterstiitzung von Financial sowie (themenbezogen) Commercial und Technical Due Diligence

X X X X X X X

Weitere Informationen finden Sie unte&nww.knoxgmbh.combzw. www.knoxexperts.com.

KNOX GmbH

Neuer Wall 71

20354 Hamburg

Tel. +49 (0) 40 1805 6418

E-Mail: mail@knoxgmbh.com

Webseite M&A: https://www.knoyxexperts.com
Webseite Print&Packaging: https://www.knaxnbh.com

Management:
Michael Dosch, Jens Freyler
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Branche: Corporate Finance / Mergers & Acquisitions
Griindungsjahr: 1998

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 12

Niederlassungen: Dusseldorf

Unternehmensprofil:

MAYLAND entwickelt mit Inhabern und Geschéftsleitungen mittelstndischer Unternehmen individuelle Losungen
fur den Kauf und Verkauf von Unternehmen oder Unternehmensteilen und setzt diese Transaktionen gemeinsam
mit den Entscheidungstragern um. MAYLAND riiipemt bei diesen nationalen und grenziiberschreitenden
Projekten die strukturierte Prozessfihrung und koordiniert die gesamten Dienstleistungen fur einen erfolgreichen
Abschluss der Transaktion. Internationale Projekte werden im Verbund von Worldwide Mé&#gdfuhrt, deren
Grunder und exklusives Deutschlakfiitglied MAYLAND ist.

MAYLAND arbeitet branchenlbergreifend mit Fokus auf Automotive; Biad Baustoffe, Chemie, Dienst
leistungen, (Erneuerbare) EnergieFood & Beverage, Healthcare, IT, Konsumguter, Logistik, Maschinenbau,
Medizintechnik, Sicherheitsdienste, Software, Sport, Telekommunikation und Textilien und bietet unter anderem
die folgenden Dienstleistungen an:

M&A Beratung, Portfoliooptimierung, Unternehmenskauf wwerkauf, MBO, MBI, LBO, Owrignyout, Joint
Venture, Spiroff, Carveout, Unternehmensnachfolge, Finanzierungsoptimierung, Distressed Debt, Fundraising
sowie Konzeptionierung und Umsetzung von Buyi&BStrategien.

Weitere Informationen finden Sie untenttps://www.mayland.de

Referenzen:

Herbrig & Co. GmbH | Borromin Capital, BAUER AG | DEME Offshore Holding, Canon Business Services | Swiss
Post Solutions, FM LeasingPartner | MRH Trowe, Edelmann | Chongging Paishing Technology/China, Flamonitec |
BFI Automationt Alder, Mitsubishi HC CagpltJapant European Energy, Centroplafindos, KOCH Solutioris

Jiangsu Rainbow Heavy Industries, China, EASikufmsemakler AGt Summitas (Bain Capital/Canada Life),
Tagueri AGt con|energy, CIC Erneuerbareinfrastructure investor Bluefield Partnerfoodablet flaschempost,

klarsolar, EWK UmwelttechnikvValmet, EMKAt Oaktree, Witte t evasys SaasS, erpatidg Capital, AGORhein

Energie, sinopsisiS2, Parookavillé Providence Equity, LEDLENSERision/Afinum, ENGIEEnergieversorgung
Gera,ALTUSt EDF EN Paris, AIRCO Klintanogy, Vortex Energy E.ON, ED$ Reifenhauser, Gev8WB crea,

MAX Automation, Casic China, NehlsefeEW, InfraRed Capital, Sandton Capital New York, BellandVision,
Sita/Suez, Continental AG, CS Consulting

MAYLAND AG Mergers & Acquisitions

Rathausufer 22, 40213 Diisseldaviyw.mayland.d¢
Telefon +49211-82 82 82 4, Telefax +4211-82 82 82 444

Ansprechpartner
Matthias C. Just, Vorstandnatthias.just@mayland.de
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M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions / Corporate Finance
Griindungsjahr: 2020

Standort Stuttgart

Unternehmensprofil:

Milestone Corporate Finandst eire unabhangigeind auf den Mittelstand spezialisierte M&AInd Corporate
FinanceBoutique. Unsere Kunden sind sowohl mittelstandische Unternehmen und Konzerne als auch Finanz
investoren und Family Officed\ls erfahrene M&Merater bietenwir unseren KundermaRgeschneiderte
Lésungen, die genau adérenBedurfnisse abgestimmind zugeschnittersind. Miteinemtiefgehendan Markt-
verstandnis und einem starken Netzwerk aus potenziellen Kéaufern, Investoren und Partnern begleitesensr
Kundendurch den gesamten M&Rrozesst von der ersten strategischen Uberlegung bis zum erfolgreichen
Abschluss.

Aufgrund unserer langjéhrigen Transaktionserfahrungen haben wir uns mit einer Vielzahl von Branchen intensiv
beschéftigt, detaillierte Kenntnisse Uber unterschiedliche Markte erlangt und ein tiefes Verstédndnis Uber
spezifische Marktcharakteristika entwidkeMit einer passgenauen Beratung und einer individuell entwickelten
Strategie optimieren wir die Erfolgswahrscheinlichkeih Transaktionsprozessemd liefern de bestmégliche
Ergebnise fur unsere KundeWir verfiigen Uber ein aktives und breites &etrk an Brancherund Industrie
experten, auf welches wir jederzeit zugreifen kénnen.

Kompetenzen:

f Strategische Beratung: Whegleitenunsere Kundendie richtige M&AStrategie zu entwickelwelche
zuderen Unternehmenszielen und langfristigéision passt

f Marktanalyse und Targeting: Durch prézise Marktanalysen identifizieresowmhlpassende Kéaufexls
auchpotentielle Ubernahmezieldiir unsere Kunden

f Unternehmenswertanalyse undteigerung Wir fihren einestrukturierte Priifung und Bewertungller
relevanten Unternehmensdaten durch, um Risikeidantifizierenund den Wert des Unternehmens zu
optimieren

f Verhandlungsfuhrung: Unsere erfahrenen Verhandlungsfuhrer sedzinteressenunserer Kunden
maximaldurch und sichermlie bestmdglichedKonditionen

f  Transaktionsstrukturierung un@bwicklung: Wir sorgen fir eirgelorientierteund eine an die Kunden
anforderungeroptimierte Gestaltung der Transaktion

Leistungsspektrum:
f Beratung beNachfolgeregelungn undBeratung ben Verkauf von Unternehmen undnternehmens
beteiligungen
f Beratung ben Zukauf von Unternehmen und Begleitung von Buy & Egfildtegien
f Finanzierungberatung und Begleitung bei der Kapitalbeschaffung
f Beratung in Sondersituationen (Restrukturierung und Insolvenz)

Referenzen

In der Vergangenheitvurden von den Partnern von Milestone Corporate Finagice Vielzahl von Transaktionen
durchgefiihrt und erfolgreich abgeschlossdva das Selbstverstdndniyon Milestone Corporate Finanasin
Hochstmafld an Diskretion und Vertraulichkeit vorsigrgrden keine Kundennamereroffentlicht. Bei Bedarf kann
jedoch eine personliche Vorstellung dar konkreten Aufgabenstellueg passende Referenztransaktionen und
realisierten Projekte erfolgen Darliber hinaus bestehjederzeit auch die Méglichkeit, von Unternehmern und
Investoren ein direktes Feedback aus vergangenen gemeinsamen Projekten zu erhalten.

Milestone Corporate Finance GmbH

Ulrich Pral3ler (Managing Partner)

FlughafenstraBe 590629 Stuttgart

Tel: +49 (0y11 490 525 3% www.milestonecf.de| info@milestonecf.de
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M&A-BERATER

Branche: M&A-Beratung, Corporat&inanceBeratung
Griindungsjahr: 2014
Anzahl Partner/Teamgrofie 8 Partner / 30 Mitarbeiter

lhre Unternehmensnachfolge in den besten Handen!

Nachfolgekontorwurde 2014 gegriindet undhat sich auf Nachfolgeregeluren bei kleinen und mittleren,
Uberwiegend inhabergefuhrtednternehmen spezialisierDas engagierte Expertenteaberat mittelstandische
Mandanten auseiner Vielzahl von Branchen von Automatisierung ber Bau und Handwerk bis lzn
Softwareentwicklungt beiden ThemerUnternehmeng&auf und-verkauf sowieNachfolgevorbereitungDer Fokus

liegt dabei auf Transaktionen mit Volumina von bis zu 20 Millionen Euro. Als Teil der Syntra Group hat sich
Nachfolgekontort gemeinsam mit der auf den unteren Midarket-Bereich und Tansaktionsvolumina zwischen

20 Millionen und 150 Millionen Euro spezialisierten Syntra Corporate Finaateeine der fihrenden M&A
Beratungsboutiquen etabliert, deren Leistungsportfolio ein breites Spektrum des Mittelstandes abdeckt.

Unabhé&ngige Beratung

Nachfolgekontor verfolgt einen von Banken und anderen Interessengruppen génzlich unabhéngigen Beratungs
ansatz. DeWerkaufsprozesist dabeiauf die speziellen Bedirfnisse der haufig noch operativ tatigen Unternehmer
abgestimmt t effizient, professionell, pragmatisciDartber hinaus profitieren die Mandanten von der
umfassenden Erfahrung der Projektteams, die sowohl branchentbergreifend als auch innerhalb der Syntra Group
zusammenarbeiten und so fir alle Beteiligten den grof3tmdglichen Mehrwert erzielen.

Anonymes Bieterverfahren

Bei der Gestaltung des Verkaufsprozesses setzt Nachfolgekontor seit seiner Griindung auf einen Ansatz, der das
Interesse der Mandanten in besonderem Mafe schitzt: magerweile mehrfach von deWirtschaftspresse
ausgezeichneteonyme BieterverfahrerDabei erhalterdie Mandanterohne Preisgabe ihrer Identité&inerhalb

vondrei Monaten eine realistische Einschéatzung des zu erzielenden Kaufptegsésrend auf durchschnittlich

einem Dutzend eingereichter AngebotBas Verfahren ermdglicht es, die Volstegen der Auftraggeber der
tatsdchlichen Marktresonanz gegenuberzustellen, noch bevor das Vorhaben am Markt bekannt wird. Auf
Grundlage der so generierten Angebote entscheiden die Mandanten, nihes Bietern sie in Verkaufsverhand
lungentreten méchten.

Referenztransaktionen der letzten Jahre:

Verkauf JURATHERM an PLETZER Gruppe

Verkauf Abel & Weimar aickhardt Bau

Verkauf WBH Water an KF Unternehmensgruppe
VerkaufHermann Popko Elektroinstallation und AnlagenbalWAVENTUS
Verkauf INTRAG an OMERGY

Partnerschaft der INS Dachtechnik d&t Wierig Gruppe

Verkauf pure! an Indutrade AB

Verkauf Coswiger Tiefind Rohrleitungsbau an die R&fuppe
Verkauf Business Trends Academy an Educaadmers

Verkauf Solmser Feinblecind Apparatebau an die Wicked@&roup
Verkauf PI Informatik an Cenit

Verkauf Otto Zepp HeizudgiftungKlimatechnik an Builtech
Verkauf IWIK Energiemanagement an Officium

Verkauf LandgraEnergietechnilan die EAMGruppe

Verkauf BBU Dr. Schubert an die TERRAS Tiefbau Gruppe

R R Y Tk —h R R —h —h R = —h —h = —h

Nachfolgekontor GmbH

Am LeitzPark 4, 35578 Wetzlar

T.: 06441 78587 10; F.: 06441 78587 91
E-Mail: info@nachfolgekontor.de
Web:www.nachfolgekontor.de

GeschéftsfihrungPatrick Seip, Julian Will

2026 | EQUITY GUIDE 123



M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions
Grundungsjahr: 1953

Anzahl Vorsténde/Teamgrofie: 2/30

Niederlassungen: Hamburg, Frankfurt
Unternehmensprofil:

Mit mehr als 3.000 betreuten Mandaten aus Uber 70 Jahren Geschéftstatigke@aisins Germanydie
erfahrenste deutsche M&#®Beratung. Oaklins ist weltweit mit58+ Professionals an (ibeéd0 Standorten in 40
Landern aktiv, in Deutschland mit 30 Experten an den Standorten Hamburg und Fradkflies Jahr schlie3en
wir Uber 300 erfolgreiche Projekte ab, in denen wir unsere Mandanten bei Unternehmensverkaufdgiufeh,
bei der Nachfolgeplanung und bei der Umsetzung von Expansionsstrategwee bei Unternehmenswert
ermittlungen und Debt Advisosfufgaben beraten. Inallen Projekten arbeiten unsererdfessionalsin
internationalen Teams zusamme®o sind wir fiir unsere Mandanten jederzeind um den Globus prasent.

Bei Oaklins finden wir mit unserer M&xpertise und unserem wertvollen Branch€etzwerk fur jeden
Mandanten die individuell beste Lésung. Wir haben spezialisierte Industriegruptasiiert, um unsere
umfangreichen Marktkenntnisse zu biindeln und globale Industriekontakte effizient zu nutzen. Unser fundiertes
Fachwissen erstreckt sich Uber eine Vielzahl von Branchen, darunter: Maschimenlagenbau/industrielle
Fertigung, TMT (insbesondeBoftware (SaaS) und$Ervices), Food & Beverage, Healthcare (Gerate, Verbrauchs
artikel, Services), Heimtieedarf, Handel und Konsumguter, Dienstleistung, Bauwirtschaft, Automobilindustrie,
Logistik, Luftfahrt, Energiewirtschaft, Immobilienwirtschafid Agrarwirtschaft.

Beispiele jungster Transaktionen:

x Die Klett Gruppe hat eine Mehrheitsbeteiligung am Berliner Startup Careloop, eifprGxieLosung
fur die Rekrutierung, Weiterbildung und Integration von internationalem Pflegepersonal, tbernommen.

x Die E.Gruppe, eine schnell wachsende Industrieplattform, die von der europdischen Investment
gesellschaft GIMV unterstitzt wird, hat die LET Gruppe, einen fuhrenden deutschen Anbieter von
maRgeschneiderten Losungen fiir elektrische Infrastruktur und Energiesysteme, von GFEP Family Equity
Uibernommen.

x Das Family Office Peter M6hrle Holding hat die GROFA Group, fihrender europdischer professioneller
Mehrwertdistributor fur Fahrrader, Bikes und deren Komponenten, Fahrrachd Sportzubehor, £
KickScooter und Unterhaltungselektronik an die DARFON EldctdCorp., fihrender Hersteller von
globalen Prazisionskomponentenlésungen, verkauft.

x ASPICON, ein deutscherDienstleister, der sich auf leistungsstarke, hochverfligbare Datenbankinfra
strukturen wie Oracle, SQL Server und PostgreSQL sowie Managed Services spezialisiert hat, wurde von
Grouplink ibernommenrginem Portfoliounternehmen von Patrimonium Private Equity und Wille Finance.

x Die Janitza electronics GmbH, ein filhrender Hersteller von Systemen zur Uberwachung der Strom
qualitat, Energiemessgeraten und Lésungen zur Netzanalyse, hat die DIGIMONDO GmbH, fiihrender
deutscher Anbieter von Internet of Things (loTihd Softwarelésungen mit Spezialisierung auf den
Energie und Versorgungssektor, ibernommen.

X SGW Metering, ein fuhrender Anbieter von technischen Dienstleistungen fir StrmnSmart Meter
sowie Gas Wasser und Warmezéahler, wurde von ista SE, @nder weltweit fihrenden Energie
dienstleister in den Bereichen Verbrauchstransparenz, Energieabrechnung und Verbesserung der
Gebaudeeffizienz, tibernommen.

Weitere Referenzen auf unserer Website: www.oaklins.com/de/de/deals

OaklinsGermanyAG

Biro HamburgABGStraf3e 35 20354 HamburgTel: +49 (0)434914189

Biro Frankfurt Guiollettstral3e 48 - 60325 Frankfurt/M. - Tel: +49 (0)69 505029152
Internet: www.oaklins.de EMail: info@de.oaklins.com

Vorstand:Dr. Florian von Altendan P. Hatje
Aufsichtsratsvorsitzendebr. jur. Torsten Angermann FRES
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M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions
Grundungsjahr: 2004

Standort Hamburg
Unternehmensprofil:

Parklane Capital ist ein unabhéngiger M&A und Corporate Finance Spezialist fur Wachstumsunternehmen aus den
Bereichen Neue Medien, Technologie, Internet und TelekommunikatioserLeistungsspektrum umfasst die
Beratung beim Kauf und Verkauf von Unternehmensbeteiligungen, die Durchfiihrung von Finanzierungsrunden
sowie Private Placements.

Parklane Capital verfugt ber umfassende Transaktionserfahrung und ausgezeichnete Verbindungen-zu Unter
nehmern, Firmen und Investoren in den Segmenten Technologie (Software, Telekommunikation, IT, Healthtech),
Internet (ECommerce, Onlindarketing, Gamig, Entertainment) und Medien (Digitale Medien, Apps, Content).
Parklane Capital istpezialisiertauf Transaktionen mit einem Dealvolumen von 20256 Mio. Euro, wobei die
gréRtebegleiteteTransaktion bei knapp 500 Mio. Euro lag. Neben zahlreichen BédPsivate Equity Investoren

hat Parklane auf der Buy und Sell Side fir und mit nationalen und internationalen Strategen wie Microsoft,
Zalando, eBay, Publicis, Dentsu, EY, WPP, Mitsui, Time Warner und vielen mehr gearbeitet.

Wir bieten unseren Kunden Zugang zu hervorragenden Partnern fir alle Situationen: strategische Kaufer,
Finanzinvestoren und Family Offic8e langjahrig&rfahrungunseres TeamalsUnternehmerund Griinder im
Technologieund Internetsektor ermdglichins zudenein tiefes Versténdnis fir die strategischen und operativen
AnforderungerunsererKlienten

Ausgewahlte Referenztransaktionen

x  Verkauf demeubau kompass AGeiner der fuhrenden Classifietdattformen fir Wohnungsneubaute
an dieScout 24 SE

x  Verkauf der Ticketinglattform white label eCommercean AXS,Teil der amerikanischeAnschutz
Entertainment Group, einem der weltweit fuhrenden Konzerneim Bereich Spoft und Live
Entertainment

x  Verkauf defFreihoff Gruppe einem der fihrenden Spezialisten fir elektronische Sicherheitslésun
Deutschland, an die vdBMK Capitalinterstiitzte Garda Grougus Skandinavien

x  Verkauf derChannel Pilot Solutions GmbHSpezialist fir Sad®sungen im Bereich-Eommerce
Marketing und Produktdatenoptimierung, @&regal Unternehmerkapital

x  Verkauf von Assets deneLakeGmbH Anbieter von Business Intelligence SaéSungen, aMicrosoft

X Verkauf vorFour 20 Pharmaeinem fiihrenden deutschen Anbietéiir medizinisches Cannabgm da:
weltweit grofite CannabifinternehmenCuraleafmit Sitz in den USA

x Teilverkauf voncelebrate company dem fiihrenden européischen Onlidabieter von persona
sierten Karten und Fotoprodukten (u.a. Kartenmacherei) EMZ sowie Begleitung deAddOn
Akquisitiondes franzésischen Anbietefdelier Rosemood

x Verkauf von diconium, Deutschlands grétem unabh&ngigen-S@rvices Unternehmen, c¢
Dienstleistungen fir den gesamten digitalen Transformationsprozess anbietet, soldsvagen AG

x  Verkauf der Strategieberatuf@C&C Strategy Consultants GmBHEY Parthenon

Parklane Capital Beteiligungsberatung GmbH
Jungfernstieg 38, 20354 Hamburg

Tel.: +49 40 819 912 90

E-Mail: office@parklanecpaital.de
Web:www.parklanecapital.de
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M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions / Mittelstandsberatung
Griindungsjahr: 2016 (1996)

TeamgroéRe: 9

Standorte Herford

Unternehmensprofil:

Die PFM Partner sind seit mehr aJahren als M&A und Unternehmerberater fiir den Mittelstand tatig. Am
Standort Herford ist ein umfassendes Netzwerk, getragen durch Mandanten, Projektpartner, Investoren und
Kollegen weiterer beratender Disziplinen etabliert.

Der Verkauf und Kauf von Unternehmen oder Unternehmensbeteiligungen im deutschen Mittelstand steht im
Fokus der Aufgabenstellungen.

Die Unternehmerberatundir strategische, betriebswirtschaftliche und finanzielle Aufgabenstellungen erganzt
den ganzheitlichen PFNIBeratungsansatz.

Die umfassende Expertise fur Unternehmenstransaktionen und ergédnzende Beratungsleistungen basiert auf der
langjahrigen operativen Erfahrung der Partner in Geschaftsfiihrungspositionen und dem daraus resultierenden
Verstandnis fir mittelstdndische Strukturend Anforderungsprofile.

Die Prozesse werden von der friihen Planungsphase bis zum erfolgreichen Absetaossortet

Die langfristigen unternehmerischen Ziele sind fir PFM MaRstab fir die Realisierung eines Unteraehmens
verkaufs, eines Kaufmandates, einer Restrukturierungsr Finanzierungsmaf3nahme.

Leistungsspektrum:

Pre t M&A tBeratung
Transaktionsberatung fir M&AProjekte
Restrukturierung

Projektmanagement
Unternehmensfinanzierung

X X X X X

PFM | Partner fur Mittelstandsberatung | Gottenstrote$: Partner begleitet neben der prozessbezogenen
Transaktionsberatung viele Mittelstandler in Form einer PK&A t Beratung bei der Vorbereitung der internen
oder externen unternehmerischen Nachfolge. Hierbei erfolgt ein individuell ausgerichteter Lossaigsanr
erfolgreichen wirtschaftlichen und operativen Umsetzung der Zielvorgaben.

PFM | Partner fur Mittelstandsberatungsottenstréter & Partner
t «SeSE ~ 060 {Heéifordi{ d oXW =266953M10
Internet: www.pEmittelstandsberatung.de, ail: info@ pfmittelstandsberatung.de
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M&A-BERATER

Branche: Corporate Financ8eratung
Grundungsjahr: 2013

Anzahl Partner: 2

Niederlassungen: Holzkirchen, Minchen
Unternehmensprofil:

PMC ist ein auf die Corporate Finafi@eratung von mittelstdndischen Unternehmen und Private Eguity
Gesellschaften spezialisiertes, unabhangiges Beratungshaus.

Als Unternehmer verfugen wir Uber ein besonderes Verstandnis fir die individuellen Bedurfnisse und unter
nehmerischen Ziele unserer Mandanten. Wir begleiten diese bei der Umsetzung unternehmerischer Projekte als
flexibler Partner effizient und ergebnisorientiert mit erstklassigen, professionellen Beratungsleistungen.

Aufgrund unserer langjahrigen und umfangreichen Erfahrungen aus met@aBeratungsmandaten decken wir
das gesamte Portfolio an Corporate Finafienstleistungen ab.

Strategische Transaktionsberatung

Durchfiihrung von Unternehmenskaufen unerkaufen (M&A)
Verkaufsvorbereitungen von Unternehmen

Unternehmensund AsseBewertungen fir eine Vielzahl von Anléassen
Unternehmensbewertungen fur Unternehmen in Restrukturierungssituationen
Unterstiitzung im Rahmen von Unternehmensnachfolgen

Business Planning und Financial Modelling

X X X X X X X

Unsere langjéahrige Transaktionsxd Bewertungserfahrung vereinen wir mit umfassendem Branchenwissen, wie
beispielsweise in den Branchen Automobilwirtschaft, Anlagemd Maschinenbau, Einzelhandel und Konsum
glter, Chemie und Pharma, Energiad Versorgungswirtschaft, Infrastruktur, Software und Finanzwirtschaft.

Zur Erzielung bestmoglicher Ergebnisse fir unsere Mandanten beziehen wir stets unternebnmehsanchen
individuelle Bedirfnisse sowie 6konomische, finanzielle und rechtliche Rahmenbedingungen in unsere Leistungen
mit ein.

ReferenzTransaktionen:Auf Anfrage

PMC Prinz Minderjahn Corporate Finance GmbH &Ki®.
LenaChristStral3e 4x83607 Holzkirchen

Trogerstrale 44x81675Munchen

Telefon +49 (8936 22 41 77

Internet: https:.//www.pm-cf.com xEMail: info@pmcf.com

GeschéftsfihrungDaniel Prinz, Maximilian Minderjahn
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M&A-BERATER

Branche: Mergers & Acquisitions / Corporate Finance
Grundungsjahr: 2001

Team: 9 Partner, 30 M&/Berater

Standorte Frankfurt, Hamburg, Zirich
Unternehmensprofil:

Proventis Partnersist eine partnergefiihrte M&Meratung, zu deren Kundewor allem mittelstédndische
Familienunternehmen, Konzegisowie Private Equity Fonds zahlen. Mit 30 MB&yatern gehdrt Proventis zu den
grofiten unabhangigen M&Beratungen im deutschsprachigen Raum und blickt auf mehr als 20 Jahre M&A
Erfahrung und Uber 430 abgeschlosséransaktionemit einem Gesamtvolumen von mehr als 22 Milliarden
Eurozurtick Mit drei Standorten in Deutschland und der Schweiz sowie einem internationalen Netzwerk fokussiert
sich Proventis auf mittelstandische M&A&ansaktionen in sechs Kernsektorémdustrie, Chemie &Materialien,
Dienstléstungen Technologie & MedierKonsumguter & Handel sowie Gesundheitswe&ir.Besonderheit der
Partner ist ihr ausgepragter unternehmerischer und operativer Hintergrund in ihren Kernbranchen, der ein tiefes
Verstandnis fur strategische Anforderungen, Geschéaftsmodelle ymidzesse sowie Transaktionsmotive
ermdglicht.

Proventis Partners ist ein integraler Bestandteil von Mergers Alligreieer internationalen Partnerschaft von
preisgekronten M&ASpezialisten, die Unternehmen, die ein internationales Netzwerk fir ihre M&A
Transaktionen benétigen, hochwertige Beraturgstungen anbieten. Mergers Alliance bietet Proventis und
seinen Kunden einen einzigartigen Zugang zu lokalen Markten in Europa, Nordamerika, Lateinamerika, Asien und
Afrika durch einen hervorragenden Informationsaustausch, auergewdhnliche Teamarbeiedraliensvolle
personliche und professionelle Beziehungen. Als Teil dieser Allianz erweitert Proventis seine globale Reichweite
und stérkt seine Position im Markt fur Fusionen und Ubernahmen.

Ausgewahlte Referenzen 2@2ind 2025

f Kauf von Euroglas und Glaspack durch TricorBraun

f Kauf von Biral durch Senseca (GENUI)

f Kauf von Geonica durch Senseca (GENUI)

f Kauf von ACS durch Senseca (GENUI)

f Kauf von Vertrieb und Service fur Caterpifandukte (Norwegen/Niederlande) durch Zeppelin

f Verkauf der Arion Group an die Caring Group

f Verkauf der International School Potsdam und Erfurt an AcadeMedia

f Verkauf von Pontacol an Covestro Deutschland

f Verkauf von e.sigma an Diehl Defense

f Verkauf von Twinco (Singapur) und Carl Baguhn (Deutschland und Kolumbien) an Zephyr (Dea Capital)
f Fairness Opinion zum offentlichen Ubernahmeangebot fiir die ausstehenden Aktien von Zwahlen et Mayr
Frankfurt Hamburg Zdrich

Bockenheimer Anlage 46 Grof3e Johannisstr. 19 Feldeggstrasse 58

D-60322 Frankfurt am Main D-20457 Hamburg CH8008Zzurich

Tel.:+4969 870 0939 71 Tel.: +4940 360 975D Tel.: 41 44 536 3630

Web: www.proventis.com| E-Mail: info@proventis.com
Partner:

Torben GottschauJost HartmannDr. Uwe NickelDr. JarPhilipp PfanderUlrich SchneiderDr. Christoph
Studinka, Christoph Ulrich, Jan Wetter, Dr. Wilderich Mierdarg
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M&A-BERATER

Branche: Strategie & Value Creation / Corporate Finance
Griindungsjahr: 2014

TeamgroRe: >40

Niederlassungen: Dusseldorf Frankfurt London
Unternehmensprofil:

Als flhrende integrierte Strategieund CorporateFinanceBeratung biindeln wir Dienstleistungen beider
Doménen, um unserdandantenin allen Phasen einer Transaktion optimal zu unterstiitzen. Eben dieser
integrierte Transaktionsansatz liefert hervorragende Ergebnisse und ist unser klares Alleinstellungsmerkmal.

Im Bereich Strategy & Value Creation Advisory beraten wir unsere Mandanten bei der Formulierung und
Umsetzung ihrer Strategie sowie in Phasen des Wachstums und der DigitalisieruagaéitenFull Potential
PlanesowieExit ReadinesBrogrammeund filhrenCommercial Due Diligences auf der Buyside und Sellside.durch
Zudembegleitenwir alle Phasen unéspekte der Wertschdpfung bis hin zur Vorbereitung eines erfolgreichen
Exits.

Im Bereich Corporate Finance / M&A Advisory unterstitzen wir Kaufer oder Verkdufddnternehmen oder
Unternehmensteilerumfassend bei der Vorbereitung und Durchfiihrung von Unternehmenstransaktionen oder
Investitionen. Dabei konzentrieren wir uns insbesondere auf Verkaufsmandate fir mittelstandische Unternehmen
im breiteren Technologiebereich.

Zu unseremMandantenzéhlen PrivateEquity und Infrastrukturfonds ebenso wie Corporates. Insbesondeférin
Sektoren verfligen wir Uber ein besonders tiefes Wissen und haben uiMandantenbei einer Vielzahl von
Herausforderungen und in allen Phasen einer Transaktion beraten:

Smartinfrastructure, Software & IT, Media & Entertainment, Business Semmmefdustrials.

Ausgewahlte Referenztransaktionen a2825

INVISION / PINOVA: Ubernahme der Utimaco TS GmbH.
SPIEAkquisition der SD Fiber Gruppe.

Q-Park BV: Akquition der BAVARIA Parkgaragen GmbH.
KENFOBeteiligung an der N7ZHAoldings, LCC.

Q-Park BV: Ubernahme der Park One GmbH.

~\ —h —h —H —

Weitere Informationen finden Sie unterww.rautenbergco.com

Rautenberg & Company GmbH
Dreischeibenhaus 1, 40211 Dusseldorf
Neue Mainzer Stral3e 28, 60311 Frankfurt
23 Berkeley Square London, W1J 6HE

T +49 211 900 999

Web: www.rautenbergco.com |lail: mail@rautenbergco.com

Partner. Arndt RautenbergPhilipp von HochbergGero SteinrédenMirco René GramatkeBoris Herzog
LEike Gerrit Blllingen
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M&A-BERATER

Branche: Corporate FinanceRechtsberatung, Steuerberatungudit & Assurance,
Advisory & IT sowiBusinessProcessOutsourcing

Griindungsjahr: 1977

Mitarbeitende: iber2.450 in Deutschlan(>200 Transaktionsberatgr6.000weltweit

Niederlassungen: 23in Deutschland; globdl17eigene Standorte in 50 L&andern

Unternehmensprofil/ Industrie-Fokus

RODL ist seit 1977 Wegbegleiter und Wegbereiter. Ukigrdergrenzen hinweg bringen wir wirkungsvolle
Lésungerauf den Weg: MiCorporate FinanceRechtsberatung, Steuerberatung, AuditA&surance, Advisory &
IT sowie Business Process Outsourcing. Zukunftsgerichtet, interdisziplinér widexusand. Mit einem globalen
Mindset und lokaler N&he.

Wir gestalten Transaktionen branchenibergreifend, I6sungsorientiert und mit Weitblick. Unsere Mandanten
Mittelstdndisch gepragte Weltmarktfihrer, international aktive Familienunternehmen und Pty
GesellschaftenOb Unternehmenskauf odewverkauf, Joint Ventures, strategische Allianzen, Finanzierungen,
Borsengéange oder Immobilienprojektavir sind Thiwegbegleiter Auch bei Restrukturierungen und Sanierungen
er6ffnen wir Chancen fir nachhaltigen Erfolg

SeitBeginnarbeiten wir interdisziplinr und tUber Grenzen hinwéfjt rechtliche, steuerliche und finanzielle
Expertisestrukturierenwir Transaktionengestalten internationale Vertrage und begleit8iebis zur erfolgreichen
Integration.

Wir ebnen Wege. Weltweit.

Services:
TransactionServices (Financial Due Diligepc€aluation Services und Financial Modelljnl&A Tax (Due
Diligence, StrukturierungM&A Legal (Du®iligence, SPA) und M&A Advisory

ReferenzTransaktionen:
X  Wir sind einer der fihrenden TransaktionsberaterBereich Smalund Mid-Cap in Deutschland
~ 10 Mio. t } 500 Mio)
x RODIbegleitet 300+ Transaktionen im Jahr

RODL

AuRere Sulzbacher StraRe 100 | 90491 Nirnberg
Mergenthaleralle€73-75 | 65760 Eschborn
Internet: www.roedl.com

Ansprechpartner

Jochen Reisjechen.reis@roedl.com
Tel: +49 6196 76114 775
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Branche: Mergers & Acquisitions / Financial Advisory
Griindungsjahr: 2016

Niederlassungen: Frankfurt am Main, Istanbul
Unternehmensprofil:

Roots Advisory ist eine unabhangi@orporateFinanceBeratungmit klarem Fokus auf den Mittelstand. Seit der
Grundung im Jahr 2016 begleiten wir Unternehmer, Familienunternehmen, Konzerne, Family Offices und insti
tutionelle Investoren bei M&Aund CorporateFinanceTransaktionen im Mig€CapBereich.

Wir unterstiitzen Unternehmen und Investoren bei allen zentralen finanzstrategischen Fragestellungen. Unser
Leistungsportfolio umfasst den Verkauf und Kauf von Unternehmen, die Nachfolgeplanung,usidiéfremd
kapitalfinanzierungen sowie Immobilientransaktionefudem entwickeln wir die Verkaufsreife eines Unter
nehmens (Exit Readiness) in struktureller, strategischer und emotionaler Hinsicht gezielt weiter. Gleichermal3en
unterstiitzen wir wachstumsorientierte Stamps in frihen und fortgeschrittenen Phasen.

Unser Beratungsspektrum umfasst zudem die Erstellung von Unternehmensbewertungen, Mediationsprozesse
zwischen Gesellschaftern sowie die regulatorische Beratung von regulierten Instituten.

Das ROOTBeam verfugt Uber langjahrige Expertise aus den Bereichen Investment Banking, Industrie und
Transaktionsberatung. Zusétzlich profitieren wir vom Wissen unseres Beirats, der aus renommierten Experten des
Finanz und Industriebereichs besteht.

Ein Grof3teil unserer Mandate ist international ausgerichtet. Wir verfiigen Uber umfassende Erfahrung in der
Strukturierung und Umsetzung grenziberschreitender Transaktionen. Unsere Mandanten profitieren von einem
interdisziplindren Beratungsansatz, hoherthedischer Kompetenz und einem internationalen Partnernetzwerk

mit direktem Zugang zu Entscheidungstragern. Dabei setzen wir auf agile Kooperationen mit Partnern, die ihre
Mérkte in den jeweiligen Landern verstehen und aktiv mitgestalten.

Referenztransaktionen
Eine Ubersicht unserer Transaktionen und Mandate finden Sie auf unserer Website: https://wwvadessry.com

ROOTS Advisory GmbH

HochstraRe 49, 60313 FrankfurnaMain

Tel: +49 (059 219350810

Internet: wwwroots-advisoryde, EMail: mail@rootsadvisory.de
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Branche: M&A- und Strategieberatung
Griindungsjahr: 2019

Mitarbeiterzahl: 25

Standort: Munchen
Unternehmensprofil:

S&B Strategy ist eirgpezialisierte BeratungsboutiquesiMiinchen und unterstiitzt Investoren und Unternehmen
der Bau und Bauzuliefdsrancheim Rahmen von M&A Strategie sowie Investitionsprojekten in DACH und
Europa.

Durch unsere langjéhrige Projel& Industrieerfahrung verfiigen wir tber fundiertes Fachwissen insbesondere in
folgendenSektorender erweiterten Bauwirtschaft

X Infrastruktur x  Bauausfiihrung x Energie

X Industrie X  Service X Mobilitat

X Handel x  Software X Logistik
Leistungen:

Edr Investoren:
x Commercial Assessment & CDD (Buy Sitkendor Side)
Value Creation
ExitStrategie
Buy & Build
M&A SeliSide

X X X X

Eur Unternehmen:
X  Geschaftsbereiche optimieren (Geschaftsmodell, interne Abléaufe etc.)
X  Wachstum generieren (neue Kundengruppen, Durchdringung von Méarkten und Regionen etc.)
X  M&A (Zukaufund Verkauf, Unternehmensnachfolge etc.)

Referenztransaktionen:

X Markteintrittstrategie und vollumfangliche Ubernahme des MRPozesses von Sourcing bis SPA Signing
fur Brookfield / HomeServe fiir ca. 20 erfolgreiche Transaktionen

X  Wachstumsfinanzierungon urbx und Suche nach einem strategischeartner

X Beratung derKalte Eckert Gruppe, ein Portfoliounternehmen von Triton Partners, beim Erwerb der
Meilbeck Kalteund Klimatechnik GmbH

x Beratung derAqua Group, ein Portfoliounternehmen von Rantum Capital, beim Erwerb der Scherer
Stdbaden GmbH

Weitere Projekt und Kundenreferenzefinden Sie untesandbstrategy.com/referenzewder auf Anfrage.

S&B Strategy GmbH

Sandstraf3e 33D-80335 Miinchen

Tel.: +490)89 200 60 125
www.sandbstrategy.con| info@sandbstrategy.com

Managing Partnes: Patrick SeidleChristoph Blepp
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M&A-BERATER

Branche: M&A-Beratung, Corporaté&inanceBeratung
Grundungsjahr: 2004 (vormals sonntag corporate finance)
Anzahl Partner/Teamgrofie: 8 Partner / 30 Mitarbeite

Syntra Corporate Financémafigeschneidee M&A-Beratungfir den Mittelstand

Syntra Corporate Finance ist eine der fihrenden Beratungen fur den Mittelstand, wenn Estanmehmens
verkéaufe undkéufe geht Der Fokus liegt auf der Begleitung von Transaktionamit@ren Mid-Market-Segment
mit Volumina zwischen 20 Millionamd 150Millionen EuroZudemberat SyntrdJnternehmerbei strategischen
Kapitat und FinanzierungsmafRnahmemd hat sich als verlasslicher Partner RnivateEquityInvestorenund
Family Officesm deutschsprachigen Raum etabliert, u.a. beim Verkauf von Beteiligungen sewder Erarbei
tung und Umsetzung langfristiger Akquisitionsstrategi€&emeinsam mit Nachfolgekontot spezialisiert auf
Nachfolgeregelungen bei kleineren, Gberwiegend inhabergefiihrten Unternehineeckt SyntraCorporate
Finance als Teil d&yntra Grougin breitesSpektrum des Mittelstands abvom etablierten Marktfiihrer bis zum
regionalen HidderChampion.

Individuelle, I6sungsorientierteTransaktionsberatung

Das Team von Syntra zeichnet sich diié&A-Knowhow auf internationalem Niveaaus gepaart mitregionalem
Feingefiihl sowie eam tiefgreifenden Verstandnis fur die Glber Generationen gewachsenen Strukturen -mittel
stéandischer Unternehmen. Dafiir setzt das Syfteam auf eine partnerschaftliche Zusammenarbeit atlién
ProzessbeteiligteriMut zu pragmatischen, unkonventionefiedsungen, ein weitiehendes (BranchejNetzwerk
sowiedie Nutzung starker Synergieeffekiasbesondere zwischen den beiden Marken der Syntra Group.

Erfahrener Transaktionspartner fimahezualle mittelstandischen Branchen

2025 realisierte das Team rund 30 erfolgreiche Transaktionen, insgesamt fast 150 seit der internen
Nachfolgeregelung im Jahr 2021. Die Expertise von Syntra erstreckt sich dabei Uber nahezu alle mittelstandischen
Branchen hinwed von traditionell gepréagtersektoren wie Maschinemund Anlagenbau sowie Handwerk bis hin

zu Zukunftsbranchen wie IT & Software, Umwelttechnik und Erneuerbare Energien.

Referenztransaktionen der letzten Jahre:

Partnerschaft designfunktion und Royal Ahrend

Verkauf meetB an Asker Healthcare

Verkauf KIRZSilosysteme an QVM

VerkaufMetzgerei Ott arstrategischen Partner

Verkauf CONPLUS an DATAGROUP

Verkauf KUMM Technik an Rieker

Verkauf DeNe Deutsche Netzbau an die ENS1(pe

Verkauf DriversCheck an HRworks

Verkauf verisco an Keysight Teclogies

Verkauf avanti an House of HR

Verkauf Schneider Networkservice (SNG) an Circet

Verkauf WWB an AUCTUS, Griindung der TERRAS Tiefbau Gruppe
Verkauf der Huttemann Gruppe an die Mayelnhof Holz Holding

~h Yk R —h —h —h —h —h K R —h —k —H

SyntraCorporate Finance GmbH

Am LeitzPark 4, 35578 Wetzlar

T.. 06441 78587 20; F.: 06441 78587 92
E-Mail: info@syntracf.com

Web: https://www.syntracf.com

GeschéftsfihrungPatrick Seip, Julian Will
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Branche: Corporate FinancéM&A-Berater
Griindungsjahr: 2000

Headquarter: Minchen

Unternehmensprofil:

WTS Advisory ist ein unabhéangiger, innovativer Losungsanbieter flrr die zielorientierte Beratung und aktive
operative Unterstlitzung von Unternehmen entlang der gesamten-&g&hda. Dies umfasst Lésungen von der
M&A- und Transaktionsberatung und Begleitung®& [P]5 o v d@& ve+(}Eu §]}v p( ut P IuE cE
&]v v bis hin zurexternen Berichterstattung, Optimierung der Finanzabteilung, Fragestellungen der
Governance, Risk & Compliance

WTS Advisory ist Teil der WTS, einer globalenSemlice Anbieterin flr Steuerberatungsleistungen sowie
komplementére Financial Advisory Services. WTS verzichtet bewusst auf die Durchfiihrung von Jahresabschluss
prufungen und ist damit ein unabhangiger und langfristiger Partner. WTS ist in Deutschland an 12 Standorten und
weltweit in mehr als 100 Landern vertreten.

Der Bereich Deal Advisory bietet eine integrierte Beratung von finanziellen (WTS Advisory) und steuerlichen (WTS)
Aspekten entlang des gesamten Transaktionsprozessd3aaM&AStrategyTeam fiihrt fir die Mandanten Sell

Side und BuySideProzesse bis zum Closing dur@as Deal AdvisoffJeam begleitet Unternehmenstrans
aktionenzum Beispiel in Form von Financial Due Diligence Untersuchungen und weiter&idBuynd Selbide

Services sowie Bewertungsleistungen (u.a. Gutachtliche Unternehmensbewertdrgesaktionsbewertungen,
Fairness Opinions, steuerliche Bewertungen, Purchase Price Allocations, Impairment Tests) und Modeling
Solutions bis hin zur pofdeal Implementierung Das WTS Transaction Advisdsam liefert kompetente
Beratung in jeder Phase einer Unternehmenstransaktion. Angefangen bei der Tax Due Diligence, Uber die
Strukturierung und den Verhandlungen zum Unternehmenskaufvertrag bis hin zuDpaktmplementienng.

Referenzen vorWTS Advisoryaktueller Auszug)*:

% Beratung der NEXUS AG und Erstellung einer Fairness Opinion im Rahmen des Ubernahmeangebotes der
Project Neptune Bidco GmbH (TA Associates)

¥% Begleitung des deSPAGiBgrsengangs der BigRep SE-[BDcker) als Financial Advisor

% Verkauf der Integer GmbH (IT Managed Services) an die Valley IT Group

% Beratung der Gesellschafter der audiatec (synthetische Diamanten) bei der VerauRerung aller Geschafts
anteile an Diamond Foundry Inc. aus den USA

¥ Beratung deMELOSGesellschaftebei der Verauf3erung einer Mehrheitsbeteiligung an die GUS Holding

¥ Beratung der Gesellschafter bei der VerauRerung der EWK Umwelttechnik an Valmet aus Finnland

¥ Beratung der VIA optronics beim Erwerb des Engineering Dienstleisters Germaneers GmbH

¥ Beratung der Fire Holding, einem Portfoliounternehmen der DBAG, beim Erwerb der TBS in Deutschland
und ABBS in Belgien

¥ Beratung der Gesellschafter der DITTRICH@&Mtzgus)eim Verkauf einer signifikanten Minder
heitsbeteiligung im Rahmen eines Owner Blyts und MBOs an die VR Equitypartner

% Exklusiver IP@erater von VIA optronics GmbH fiir den Borsengang an die NYSE in New York

¥ Exklusive Beratung der Aktionare der MULTIM@&Nppe (Brandschutz) beim Verkauf von wesentlichen
Anteilen an die Deutsche Beteiligungs AG (DBAG)

% VerauRerung einer maRgeblichen Minderheit der Brunnig Gruppe (Holzindustrie) an CIC & Pesca Equity

¥ Verkauf der baramundi software AG an die WITTENSTEIN SE

¥ Verkauf VIA optronics GmbH an den bdrsennotierten Investor Integrated Miexironics Inc. (IMI),
Teil des Ayala Konzerns

¥ E.ON Energie Deutschland Gml@Hirchfiihrung einer Financial Due Diligence im Rahmen des M&A
Business Partnering

¥ Durchfihrung von Unternehmensbewertungen nach IDW S 1, u.a. fur Raffinerie Heide GmbH sowie fir
Unternehmen der MondGruppe und der Rodenstogkruppe

¥ HVEGashiorGroupB.V: Financialnd TaxDueDiligencém Zugeder Akquisitiormehrerer Unternehmen

¥ NV Holding GmbHUnterstutzung beeinerindikativen Unternehmensbewertung

* Durchfihrungdurch die WTS Advisory odgurch Berater deitWTS Advisorym vorherigen Unternehmen

WTS Advisory AG
Friedenstralle 22, 81671 Miinchen
Web: www.wts.de/advisory | Bail: contactadvisory@wts.de
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DEAL SOURCING FUR PRIVATE EQUITY INVESTOREN

Branche: Deal Sourcing fur Private Equity Investoren
Grundungsjahr: 2016

Partner Teamgrofe: 4/17

Unternehmenssitz Schindellegi

Unternehmensprofil:

Seit 2016 unterstiitzt die Winterberg Partners AG mit Sitz in Schindellegi nahe Zirich institutionelle und private
Investoren bei der Beteiligung an mittelstandischen Unternehmen im deutschsprachigen Raum. Der Fokus liegt
dabei auf der Identifikation und Mdierung von Akquisitionstargets mit einem Umsatz von BUBis zu EUBDO
Millionen. Das Team von Winterberg Partners versteht sich als -GeaérationTeam, strategischer
Sparringspartner und Proze€oach fir seine Kunden und verfligt tber langjahrige Erfahrung in der dunigh

und Begleitung von komplexen Beteiligungsvorhaben an mittelstdndischen Unternehmen in zahlreichen Branchen
und Industrien.

Unsere Beratungsdienstleistungen beinhalten:

Winterberg Partners fuihrt in Absprache und im Auftrag seiner Private Equity Kunden systematische Amalysen
Suchen in klar definierten Marktsektoren und -subsektoren durch, identifiziert dabei potzalle
Akquisitionstargets unduhrt qualifizierte Ansprachen dieser Targets durch. Weiterhin unterstiitzt Winterberg
Partners bei der Umsetzung der weiteren transaktionsbegleitenden Prozdigdeei kommtWinterberg Partners

die langjahrige Erfahrung des Teams mit anerkannteest practice Ansadtze aus verschlidenen
Beratungsdisziplinerzugute wie dem Executive Search, der Strategieberatung sowie weiterer Transaktions
beratungsformen die fur Zwecke der Identifizierung und Schaffung von Investitionsopportunitétemittelbar

oder in modifizierter Formzum Einsatz kommen

Industrie-Fokus:

Winterberg Partners verbindet seine Erfahrung in der Lead Generation und Transaktionsanbahnung mit tiefer
Industrieexpertise. Hierflr stehen dem Partnerteam erfahrene Beirdte als Mitglieder klar definierter Projektteams
zur Seite, wobei die jeweiligefeams nach den Bedirfnissen eines bestimmtanhS8reams zusammengestellt
werden. Wir arbeiten grundséatzlich brancheniibergreifend, verfligen tber unsere Partner und Beirate aber tUber
besondere Expertise in den folgenden Marktsegmenten: Software/IT/Tiekh Al und Machine Learning), Life
Sciencesiifkl. MedTechund Healthcare), Automotive, Maschinaimd AnlagenbauBanking FinTech, Smart City

(inkl. Infrastruktur, Energie, Waste Management, Wassertechnologie), Lebensmittel und Konsumgditer.

Transaktionsgrosse:
1 20 Mio. t | 300 Mio.

Reference Deals:

Absolute Vertraulichkeit ist Grundsatz unseres Geschéfts. Daher verdffentlichen wir nacheprf&ipjekt
abschluss prinzipiell keine Transaktionen. Gerne erlautern wir lhnen in einem personlichen Gesprach jedoch
ausgewahlteProjekte

WINTERBERG PARTNERS

Untere Paulistrasse J0CH8834Schindellegi

Telefon +4 (0)79 328679

Web:www.winterbergpartnerscom | EMail: info@winterbergpartnerscom

Verwaltungsrat Alexander OchmannDr. Florian KiihnleMark Eisenhut
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COMMERCIAL DUE DILIGENCE ANBIETER

Branche
Mitarbeiter:
Grundungsjahr:

Niederlassungen

Partnerbiros:

Unternehmensberatung

>35
2011
Miinchen

Dubai- Kairo - London - Madrid - Mumbai - New York - Peking - Sao Paulo

Profil | Bluemont Consulting ist eine inhabergefiihrte internationale Strategie Transaktionsberatung fiir
klassische und digitale Geschéaftsmodelle. In unserem Geschéftsfeld Transaktionsberatung betreuen wir strate
gische Investoren sowie Kunden aus der Pritajeity und der Private Debindustrie. Dabei begleiten wir unsere
Kunden entlang der gesamten M&&ertschépfungskette, die von der Unterstutzung bei der Deal Generation
Uber die Durchfiihrung von kommerziellen Due Diligences, der Verbesserung der Légtigkgs von Port
foliounternehmen bis hin zu Ex@trategien und Verkaufsprozessen reicht. Wir zeichnen uns durch tiefgreifendes
Branchenwissen aus und kennen die Erfolgsfaktoren der Geschéaftsmodelle in den jeweiligen Industriesegmenten.
Unsere Schwerpunktbranchen sindllrstrials B2B Services, Anlagenbau, Automotive, Konsumguter, Handel, Bau
und technische Gebaudeausriistung, Infrastruktur, Umwelt und IT. Dartber hinaus kombinieren wir unsere
relevante Transaktionsexpertise mit digitalem Knrbow und urerstiitzen unsere Kunden bei digitalen
Fragestellungen entlang des gesamten Lebenszyklus einer Investition. Unsere Erfahrung greift auf mehr als 250
erfolgreich durchgefiihrte Projekte im Transaktionsumfeld zuriick. Die erfolgreiche Betreuung unserer Beinden

der Transaktionsunterstitzung basiert auf unserem unternehmerisch gepragten Geschaftsmodell mit einem
hohen Anteil von SenieRessourcen und interdisziplindren Teams mit fundierter Branchenexpertise.

Services |Deal Generation / Target Screening / Band-Build Support, Commercial Due Diligence (Bungd SeH
Side), Digital & Tech Due Diligence, Rdstgerintegration,100-Tagesplanungoperative Wertsteigerungs
programme (Wachstum und Kostenoptimierung), Restrukturierung, Intdfanagement

AusgewahlteReferenztransaktioner Projekte im PEUmfeld:
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Fragen zu ausgewahltdReferenztransaktionerichten Sie bitte an:
markus.fraenkel@bluemordonsulting.com

Bluemont ConsultingsmbH

Am Tucherpark 4 | 80538 Minchen
Telefon: +49 89 5999 467 0 | Telefax: +49 89 59997467

Internet: www.bluemontconsulting.de, BMail: info@bluemontconsulting.com

Management/Partner Jurgen Lukas - Markksankel - Sebastian Haaf
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Branche: Strategieberatung
Griindungsjahr: 2015

Mitarbeiter: 15

Standore: Minchen Disseldorf
Unternehmensprofil:

Wir sind eine spezialisierte BouticuBeratung mit Sitz in Miinchamd DusseldorfWir unterstiitzen Unternehmer

und inhabergefuhrte Familienunternehmen bei der Identifizierung, Entwicklung und Umsetzung strategischer
Handlungsoptionen. Finanzinvestoren unterstiitzeniwilen Bereichen Deal Sourcing, Commercial Due Diligence
und Value CreationAls inhabergefiihrte Beratung denken und handeln wir unternehmerisch im Sinne unserer

Kunden.

Branchen:

Services:

X X X X X

Bauindustrie

Business Services

Healthcare

ITService& Software

Sonstige (z.B. Maschinenbau, industrielle Produkte)

Goto-Market Strategy:
f Market Attractiveness Assessment
f Markteintrittsstrategie
f Acquisition Search / Addn Search
Commercial Due Diligence:
f Commercial Due Diligence (Rial, Full scope
f Vendor Commercial Due Diligence
f Commercial Factbook
Value Creation:
f Strategieprojekte / Strategic Reviews
f Post Merger IntegratioPMI)
f Financial Modelling / Business Planning
f Exit ReadinessNachfolgeberatung

Projekt und Kundenreferenzen stellen wir auf Anfrage gerne zur Verfigung.

CA Strategy Consultants GmbH
SchleiBheimer StraRe 80333 Miinchen
Tel: +49 (0) 89 5154812

E-Mail:
Internet:

info@commerciahdvisory.com
https:// www.commercialadvisory.com

Ansprechpartner Markus KnarrDr. Niels Kegel, Florian Hansmann, Andreas Vollmar
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Branche: Mergers & Acquisitions (Health Care)

Grundungsjahr: 2011

Anzahl Partner/Teamgrofie: 5/22

Niederlassungen: Minchen London, Kopenhagen, Seoul, Tokio, New York
Unternehmensprofil:

ConAlliance gehort zu den fihrenden M&A&ratungshausern mit maximal konzentrierterdustrieexpertise
ausschliellich irlealth Care und Life Sciences

Medizintechnikund Medizinprodukte das Pflegeund KrankenhausweserHomecare,Pharmavertrieb und
logistik, pharmazeutische Verpackungbiahrungserganzungsmittel, Cosmoceuticals, Labor und Diagbddék
Kernkompetenen. Hierzu hat ConAlliance Spezialistenteams aufgebaut, die sich neben dem klassischen
Investmentbanking auch durch detailliertes Expertenwissen in den jeweiligen NideseGesundheitswesens
auszeichnenDaruber hinaus verfugtonAlliancéiber ein profundes, gewachsengi®balesNetzwek, auf das zur
Erarbeitung mafRgeschneiderter Mandantenlésungen zugegriffen wird.

SEL{SIDE ADVISORY

ConAlliance begleitet und unterstitzt inre Mandantenallen Aspekten einednternehmensverkaufsozesses,
d.h.bei Verkaufvon ganzenUnternehmenoder Unternehmensteile, aber auch beCarveouts oder Verkauf von
Patenten, Lizenzen und IRie ConAllianc&dvisoryteams beraten umfassengbn der Vorbereitung und
Anbahnungder Transaktionbis hin zu Fuhrung und Abschluss der Vertragsverhandlunpen Healthcare
Spezialisierung und damit einhergehende tiefe Expertise zum jeweiligen kommerziellen, technologischen und
regulatorischen Umfeld und direkter Zugang zu den Entscheidern sichert eine schnelle Umsetzung des
Unternehmensverkaufs bei gleichagir Maximierung des Verkaufserlfses.

BUYSIDE ADVISORY

Ein weiterer Tatigkeitsschwerpunkt ist die Beratung bei Unternehmenskauf. ConAlliance berat Strategen und
Finanzinvestoren gleichermaRen bei der Entwicklung von Akquisitionsstrategien und deren Umsetzung. Ziels
etzungen koénnen beispielsweise d@érkung der Marktposition durch externes Wachstum irobfer Ausland
Buyand-Build, Auslastung bestehender KapazitdfeExpansion in benachbarte Produkarktsegmente
Diversifikation zur besseren Risikoverteiluder die Sicherung neuer Technologisein. ConAiance flhrt das
TargetScreening durch, stellt den Kontakt zu den Entscheidern her und begleitet die Transaktion bis zum
Abschluss der Verhandlungen.

COMMERCIAL DUE DILIGENCE

Von der Red Flag bis hin zuBankableCommercial Due Diligencpriift und unterstitzt ConAlliancenit
konzentrierterKompetenz im Gesundheitswesen und ermédlsh eineprofunde und gleichzeitigligigeAnalyse
des Targets und dessen Nachhaltigkeit.

Detaillierte Informationen finden Sie unter ww@onAllianceeom.

Referenztransaktionen:

Mehr als 150 namhaftélransaktionenin der internationalen Gesundheitsindustrind der Garant fur die
professionellen M&ABeratungsdienstleistungen volConAlliance die mit absoluter Diskretion, hdchstem
Engagement und ohne Interessenskonflikte ausschlielich zum Vorteil des Mandanten umgesetzt werden.
ConAlliancezeichnet sich dadurch aus, mit ihren Mandanten und nicht Uber sie zu sprechen. Ausgewahlte
Referenzen und Transaktionen werden ausschlie3lich auf Anfrage vertraulich zur Verfiigung gestellt.

CONALLIANCE | M&A ADVISORS FORMEAETHCARE INDUSTRY

Postanschrift: Postfach 44024580751 Miinchenr Miesvander-RoheStr. 46, D-80807 Miinchen
Tel: +49 (0)89 80953683 Fax: +49 (0)89 80957608

Internet: http://www.conalliance.com, #ail: kontakt@conalliance.com

GeschaftsleitungDeutschland)Gilinter Carl Hober
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COMMERCIAL DUE DILIGENCE ANBIETER

Branche: Strategie & Value Creation / Corporate Finance
Griindungsjahr: 2014

TeamgroéRe: >40

Niederlassungen: Dusseldorf Frankfurt London
Unternehmensprofil:

Als fihrende integrierte Strategieund CorporateFinanceBeratung bindeln wir Dienstleistungen beider
Domanen, um unserdMandanten in allen Phasen einer Transaktion optimal zu unterstiitzen. Eben dieser
integrierte Transaktionsansatz liefert hervorragende Ergebnisse und ist unser klares Alleinstellungsmerkmal.

Im Bereich Strategy & Value Creation Advisory beraten wir unsere Mandanten bei der Formulierung und
Umsetzung ihrer Strategie sowie in Phasen des Wachstums und der DigitalisieruagadéitenFull Potential
PlanesowieExit ReadinesBrogrammeund filhrenCommercial Due Diligences auf der Buyside und Sellside.durch
Zudembegleitenwir alle Phasen unéspekte der Wertschdpfung bis hin zur Vorbereitung eines erfolgreichen
Exits.

Im Bereich Corporate Finance / M&A Advisory unterstitzen wir Kaufer oder Verkdufddnternehmen oder
Unternehmensteilerumfassend bei der Vorbereitung und Durchfiihrung von Unternehmenstransaktionen oder
Investitionen. Dabei konzentrieren wir uns insbesondere auf Verkaufsmandate fir mittelstandische Unternehmen
im breiteren Technologiebereich.

Zu unsererMandantenzéhlen PrivateEquity und Infrastrukturfonds ebenso wie Corporates. Insbesondere in
sechs Sektoren verfligen wir Uber ein besonders tiefes Wissen und haben bsedantenbei einer Vielzahl
von Herausforderungen und in allen Phasen einer Transaktion beraten:

Digital Infrastructure, Software & IT, Media & Entertainment, Business Servidastrials undConsumer.

Ausgewahlte Referenztransaktionen a2824

f Oakley Capital: Akquisition der vitroconnect GmbH.

f Q-Park BV (NL): Ubernahme der Britannia Parking Group Ltd (UK).

f Mainova AG: Verkauf von 50,r Anteile an der Mainova WebHouse GmbH an einen BlackRock Global
Infrastructure Fonds.

f EMERAM Capital Partners: Akquisititar Garderos GmbH.

f CVC/ Syntegon: VerkaufsiBereichdur flissige Lebensmittel Ampack GmbH und Osgood Industries
LLCtan die DUBAG Group.

f Circet/ICG: Akquisition der SA-BE& GmbH.

f Gilde Equity Management / VR Equitypartner / Wagner Holding: Zusammenschluss ihrer Portfolio
unternehmen conTeyor Group und KTP Kunststoff Palettentechnik.

Weitere Informationen finden Sie unte&nww.rautenbergco.com

Rautenberg & Company GmbH
Dreischeibenhaus 1, 40211 Dusseldorf
Neue Mainzer Stral3e 28, 60311 Frankfurt
23 Berkeley Square London, W1J 6HE

T +49 211 900 999

Web: www.rautenbergco.com |lail: mail@rautenbergco.com

Partner. Arndt RautenbergPhilipp von HochbergGero SteinrédenBoris HerzogBritta Hornung Schweter
LEike Gerrit Blllingen
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Branche: M&A- und Strategieberatung
Griindungsjahr: 2019

Mitarbeiterzahl: 25

Standort: Munchen
Unternehmensprofil:

S&B Strategy ist eirgpezialisierte BeratungsboutiquesiMiinchen und unterstiitzt Investoren und Unternehmen
der Bau und Bauzuliefdsrancheim Rahmen von M&A Strategie sowie Investitionsprojekten in DACH und
Europa.

Durch unsere langjéhrige Projel& Industrieerfahrung verfiigen wir tber fundiertes Fachwissen insbesondere in
folgendenSektorender erweiterten Bauwirtschaft

X Infrastruktur x  Bauausfiihrung x Energie

X Industrie X  Service X Mobilitat

X Handel x  Software X Logistik
Leistungen:

Edr Investoren:
x Commercial Assessment & CDD (Buy Sitkendor Side)
Value Creation
ExitStrategie
Buy & Build
M&A SeliSide

X X X X

Eur Unternehmen:
X  Geschaftsbereiche optimieren (Geschaftsmodell, interne Abléaufe etc.)
X  Wachstum generieren (neue Kundengruppen, Durchdringung von Méarkten und Regionen etc.)
X  M&A (Zukaufund Verkauf, Unternehmensnachfolge etc.)

Referenztransaktionen:

X Markteintrittstrategie und vollumfangliche Ubernahme des MRPozesses von Sourcing bis SPA Signing
fur Brookfield / HomeServe fiir ca. 20 erfolgreiche Transaktionen

X  Wachstumsfinanzierungon urbx und Suche nach einem strategischeartner

X Beratung derKalte Eckert Gruppe, ein Portfoliounternehmen von Triton Partners, beim Erwerb der
Meilbeck Kalteund Klimatechnik GmbH

x Beratung derAqua Group, ein Portfoliounternehmen von Rantum Capital, beim Erwerb der Scherer
Stdbaden GmbH

Weitere Projekt und Kundenreferenzefinden Sie untesandbstrategy.com/referenzewder auf Anfrage.

S&B Strategy GmbH

Sandstraf3e 33D-80335 Miinchen

Tel.: +490)89 200 60 125
www.sandbstrategy.con| info@sandbstrategy.com

Managing Partnes Patrick SeidlefChristoph Blepp
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COMMERCIAL DUE DILIGENCE ANBIETER

DILIGENT ADVICE FOR FAST THINKERS WORKING ONNEHDED

CDDBerater mit Fokus auf B2B Technology

Singular Group ist eine inhabergefiihrte Investmemid StrategieBeratung fur fihrende Mi€Cap Private Equity
Investoren in Europa (Fokus DACH).

Wir setzen hdchste Anspriiche an unsBienstleistungen: Unsere Commercial Due Diligence Reports sind streng
strukturierte Dokumente mit Tiefgang auf die wichtigsten Investmentthesen und beinhalten klare Handlungs
empfehlungen. Wir kommen schnell zu Ergebnissen und finden pragmatische Losungen.

Fir dieses Leistungsversprechen greifen wir zuriick auf die Erfahrung von +200 begleiteten Transaktionen und
einem konsistenten Projektleiterteam, sowie proprietare Industriepartner und Praktiker. Unser internationales
und unternehmerisches Setup macht unseinem attraktiven Arbeitgeber fir Tofalente.

Unser Fokus liegt auf CDDs

Pre-DDassessment Redflag CDD Bankable CDD

Value creation plan Add-on target assessment

Wir sind B2B Technolggexperten

Enterprise Tech Healthcare Tech Industrial Tech

- B2B Software - Digital Health - Environmental Tech

- Cybersecurity - Medical Devices - Industrial Machinery

- IT Services - Medical Services - Industrial Services
Referenzen:

Wir arbeiten fur eine gro3e Spannbreite an Investoren wie z.B. Afinum, Avedon, Bencis, BID Equity, FLEX Capital,
HF Equity, H.I.G. Capital, NORD Holding, Pinova Capital und Véhdeitere begleitete Transaktionen auf
Linkedl

Dennis Jung Henriette Jemeljanow
Partner Associate Partner
Singular Group AG

Zug | Minchen| Johannesburg
Baarerstrasse 43, 6300 Zug (Schwéla)eb: www.singular.cH -Mail:
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FINANCIAL/TAX DUE DILIGENCE ANBIETER

BPG Beratungaind Priifungsgesellschaft mbH
Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft

Branche: Audit, Tax, Advisory, IT
Griindungsjahr: 1979

Anzahl Partner/Teamgréfle 14 Managing Partner / 1®Mitarbeiter
Niederlassungen: mArN > KzZ& { Z>/E
Unternehmensprofil:

Crowe BPG ist eine groRe unabhangige, partnerschaftlich gefiihrte WirtschaftsprifumgSteuerberatungs
gesellschaft mit2 Standorten in Deutschland. Rund 100 MitarbeiterWirtschaftspriifer, Steuerberater,
Unternehmens und |IFBerater t bieten Ihnen einen interdisziplindren Beratungsansatz auf héchstem Niveau.
Hochqualifizierte Spezialisten betreuen Unternehmen aller Bramclee deutschen Wirtschaft, Institutionen des
offentlichen Sektors sowie vermégende Privatpersonen individuell und mit mal3gesctieaiiésungen. Crowe
BPG ist Mitglied von Crowe Global.

Crowe Global ist ein weltweit agierendes Netzwerk von Wirtschaftsprifern und Steuerberatern mit Gber 200
Mitgliedsfirmen und GbeB5.000 Mitarbeitern in 80 Landern. Durch die Mitgliedschaft bei Crowe Global stehen
Crowe BPG Experten in allen bedeutenden Landern der Welt als kompetente Ansprechpartner zur Verfugung.
Crowe Global belegt weltweit Rang 9 der unabhangigen PrifumgsBeratungsunternehmen. CrovaPG nutzt

die Mitgliedschaft bei Crowe Global, um fur ihre Mandanten eine grenzuberschreitendeitBeglauf hohem

Niveau sicherzustellen. Crowe BPG kann jederzeit auf ihre internationalen Partner in den verschiedenen Landern
zurtickgreifen und ihren Mandanten damit ztigig und kompetent die optimale Betreuung zukommen lassen. Neben
der klassischen Wirthaftsprifung und Steuerberatung bietet Crowe BPG Transaktionsleistungen fir Private
Equity und Venture Capital Gesellschaften sowie fiir Unternehmen des kleinen und gréReren Mittelstandes aller
Branchen an. In einer Vielzahl von Transaktionen hat CroweilBB@®/landanten mit der Durchfiihrung von
Financial und Tax Due Diligence, Unternehmensbewertungen sowie transaktionsbegleitender Beratung erfolgreich
unterstltzt. Das Advisory Team von Crowe BPG besteht aus auf Transaktionsberatung spezialisierterft®¥irtscha
prifern, Steuerberatern und erfahrenen Professionals.

ReferenzTransaktionen:

x Diverse Financial und Tax Due Diligence (Full Scope Due Diligence, Vendor Due Diligence, Red Flag Due
Diligence) fur verschiedene PrivaEguity, Venture Capital Gesellschaften sowie Family Offices

X  Beratung mittelstandischer Unternehmen beim Verkauf von Unternehmensteilen (M&A, Transaktions
begleitung)

X Unternehmensbewertungeim Rahmerder Ubertragungund Einbringungron Geschéftsanteilen (u.a.
auch bérsennotierter Unternehmen)

Crowe BPG Beratungand Prifungsgesellschaft mbH

Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft

HermaKdrdingStralRe 5, Dt 40468 Dusseldorf

Tel: +49 211 73068 0

Internet: http://www.crowe-bpg.de, EMail: hoffmann@crowebpg.de, wenzel@crowbpg.de

Ansprechpartner:
WP Andreas Hoffmann (Geschéftsfuhrer, Partner)

WP/StB Klaus Wenzel (Geschéftsfiuhrer, Partner)
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Branche: Wirtschaftsprifung/Steuerberatung

Griindungsjahr: 1966

Anzahl Partner/Teamgrofie: mehr als220, davonmehr als180 Professionals, davanehr als 80 Berufs
tréager (u.a. Wirtschaftsprufer, Steuerberater, Rechtsanwaélte)

Niederlassungen: Miinchen

Unternehmensprofil:

Unser oberstes Ziel ist es, unsere Mandanten nicht nur durch fachliche Kompetenz betriebswirtschaftlich und
steuerlich umfassend zu betreuen, sondern wir wollen ebenso wtiteh personlicher Einsatzbersihaft und

Aloo u VP P uvs$ ® EI] pP vX hve E hvs Ev Zu veu £Ju ¢35 23 Z] E ] Ju s}
%o Ee,v0] Z & SpuvP Ju D]SS 0%opvISU Vv s E VEA}ESUVP 0 «+3 ] Z v] 23
Grindung sind wir mit der Verambrtung gegentber unseren Mandanten von der Einzetfg zu einem

modernen, internationalen Dienstleistungsunternehmen fiir Wirtschaftspriifung und Steuerberatung gewachsen.
Unsere hochqualifizierten Mitarbeiter bieten das gesamte Beratungsspektrum der Brapotiessionell und aus

einer Hand. Bei internathalen Fragestellungen stehen uns ber unseren Kooperationspartner Ghtubal

Experten in allen bedeutenden Landern der Welt zur Verfigung.

Kleeberg bietet ein hochprofessionelles, modernes Beratungsspektrum in den Bereichen Wwpsthafy,
Steuerberatung, Transaktionsberatung und betriebswirtschaftliche Beratung. Dartber hinaus fiihren wir Unter
nehmensbewertungen fur verschiedene Branchen und UnternehmensgréfRen durch.

Kleeberg erbringt integrierte Dienstleistungen rund um das Thema Unternehmenstransaktionen. Wir unterstiitzen
unsere Mandanten bei Due Diligences und MB#zessen. Hierbei verfolgen wir einen interdisziplinaren Ansatz
und biindeln unsere langjahrigen Erfahgen aus der Wirtschaftsprifung und Steuerberatung. Unsere Dienst
leistungen umfassen das gesamte Spektrum aus steuerrechtlichen, gesellschaftsrechtlichen und betriebswirt
schaftlichen Fragestellungen sowie bilanziellen Rechtsfolgen.

Als professionelle Berater verstehen wir uns als Partner unserer Mandanten. Wir suchen passgenaue Lésungen
und arbeiten nicht mit der Schablone. Jede Fragestell@ignen wir personlich als Herdesderung und sehen

jedes Mandat als Vertrauensbeweis. Gemeinsam mit unseren Mandanten legen wir die Projektschritte fest,
definieren kurz, mittel- und langfristige Ziele und verstehen uns auf dem gesamten Weg als begleitender Berater.
Mit diesem Ansatz licken wirschonauf fast 60erfolgreiche Jahre zuriick.

Referenztransaktionen
Auf Anfrage

Dr. Kleeberg & Partner GmbWirtschaftspriifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft
Augustenstr. 10, 80333 Minchen

Tel: +49 (0) 89 55983 0, Fax +49 (0) 89 55983 280

Internet: www.kleeberg.de

Management/PartnefStand:Dezember 2025

Frank BehrenZThomas Goéttler Robert Hortnagl, Sandra Inioutilexander KrigerKai Peter Kiinkele, Sabine
Lentz, Dr. Lars Ludemanhorenz NeuDr.Karl PetersenPhilipp RinkeReinhard Schmid, Jirgen Schmidt,
Dr. Michael H. Thiel, Markus WittmarDr. Hannes ZieglmaieProf. Dr. Christian Zwirme
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Unternehmensprofil:

Eight Advisory ist ein unabhéngiges globales Beratungsunternehmen fur Unternehmenstransaktionen, sowie fur
Transformationen und Restrukturierungen von Unternehmen, dersGeschaftsfiiluing, Investoren und Banken
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Boutiquen, steht Eight Advisory fiir Kompetemd Handson-Mentalitat: Nah am Kunden, bereit zur Ubernahme

von Verantwortung, schlanker interner Struktur und einem hohen MaR3 an unternehmerischem Verstandnis

Griindung: 2009 in Frankreich, Deutschlassdart 2018

Branchenschwerpunkte PrivateEquityGesellschaften, Family Offices, Banken sowie KMUs und Konzerne aus
Industrie (z.B. Automotive, Chemiel.ife Science Energie, Konsumagiiter,
Maschinenbau), Handel, Gesundheit, Dienstleistungen, Finanzen sowie Transport,
Logistik und Infrastruktur

Geographischer Fokus: DACHRegionmit Standorten in Frankfurt am Main, Munchen, Hamburg, Kéln und
Zirich.Anzehnweiteren Standorten in Europa sowie in den USA und Uber die Allianz
Eight International weltweit in Gber 30 Landern vertreten

Services Unterstiitzung, u.a. bei

f Financial, Tax, IT- und Operationa(einschlie3lich Carv®ut) DD-Priifungen

f Refinanzierungen, Effizienzsteigerungsprogramme Sanierungsgutachten,
Liquiditatsplanung und -steuerung, WorkingCapitalOptimierung sowie
Treasury & Cash Management Support

f Steuerliche Strukturierung im Rahmen von Unternehmenstransaktionen

f Unternehmens und Assetbewertungen, Impairment Tests, Kaufpreis
allokationen,SqueezeDut-Gutachten und Fairness Opinions

f Erstellung von Transaktioodellen; Bewertung von transaktionsbezogenen
Synergien, Unternehmensplanungen und Financial Model Reviews

f Finanzierungsund M&ABeratung belnfrastrukturprojekten/-portfolios

f Optimierungvon Organisationen, Prozessen und Tawml$inanzbereich

f Business Plan und Budget Erstellung, Aufbau Berichtswesen, sowie Fast
Close Initiativen

ReferenzDeals
f Kommerzielle und technische Digligence fiur CKW im Rahmen der
Ubernahme der Fernwarmeind Fernkaltenetze von Weggis
f Finanzielle und steuerliche Duiligence fir die Cegi@ruppe im Rahmen der
Ubernahme von sevdesk
f Finanzielle und steuerliche DuRiligence sowie Unterstiitzung bei der Steuer
strukturierung im Zusammenhang mit der Fusion der MEBRKT Homecare
GmbH mit der unizell Medicare GmbH zur Liveo Gruppe
f Unterstiutzung der PORBruppe und QUAERO CAPITAL bei der Finanzierung der
Berufsschule in der Wiener Seestadt Aspern
f Finanzielle Dud®iligence fiir Naxicap Partners im Rahmen der Ubernahme der
Tomorrow Education Group
f SqueezeOut-Gutachten im Kontext des (mehrheitlichen bzw. vollstdndigen)
Erwerbs der OTRS AG durch die EasyVista SA
Eight Advisory

Taunusanlage 15, 60325 Frankfurt am Main
Web: www8advisory.com/en
E-Mail: germany@8advisory.com

Country Managing PartneMichael Wahl
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Branche: M&A-BeratungWVirtschaftsprifungsgesellschaft
Griindungsjahr: 2007

Anzahl Mitarbeiter: 25

Niederlassungen: Disseldorf, Frankfurt am Main
Unternehmensprofil:

Die FADVISE AG ist eine unabhangige Wirtschaftsprufungsgesellsitihafl&A-Advisory, CF@dvisory,
Transaktionsberatung und Unternehmensbewertuldgesentliche Merkmale unseres Beratungsansatzesdiend
Uberdurchschnittlich seniore Teamstruktur sowdee garantierte Unabhangigkeit und Exklusivitat. Zu unseren
Mandanten gehoéren grofRe und mittelsténdische international agierende fdeternsgruppen Private Equity
"¢ 00 Z (S V uv E v WIES(}o]}uvs Ev Zu v «}A] ~& uloC K((] X

Im BereichM&A-Advisory helfen wir unseren Mandanten M&A-Projekte erfolgreich durchzufiihren. Wir
unterstiitzen Kéaufer baier Identifizierung potenzieller Zielunternehmen bis hin zur Integration nach dem Kauf
Wir beraten Verkaufer bei der Vorbereitung des M&Ffozesses (Exit Readiness), der Suche geeigneter Investoren,
der Organisation des M&Rrozesses sowie den Verkaufsverhandlungen bis zum erfolgreichen Abschluss (Closing)

Im Rahmen unsere€FO AdvisorBervicesunterstiitzenwir das Management bei der Strategieentwicklung zur
Vorbereitung von Unternehmestransaktionen und anderen Fragestellungen deu@& OF@Agenda; u.a.bei der
Entwicklung individueller Business Plane, der Integration erworbener Unternehmen, dem Liguiditéigement
sowie in komplexen Aspekten des Accounting und Reporting.

Die Schwerpunkte defransaktionsberatundiegen in der Beratunder Eigen und Fremdkapitalgeber (Financial
Due Diligence, Tax Due Diligentiternehmenskewertung) und in der Unterstiitzung bei Unternehmens
verkaufen (Vendor Assistance, Vendor Due Diligence) und Refinanzierungen.

Im BereichUnternehmensbewertungagieren wir als Berater, neutraler Gutachter oder Schiedsgutachter im
Rahmen verschiedener Anlasse fiimternehmensbewertungen wie z.B. Kauf, Umwandlung, Verschmelzung oder
Einbringung von Unternehmen, Eintritt und Austritt von Gesellschaftern, Purchase Price Allocation und
Impairment Tests.

Weitere Informationen finden Sie unter wwwaivise.de

Referenzen:
Auf Anfrage

I-ADVISE AG Wirtschaftsprifungsgesellschaft
KlausBungertStra3e 5a, B10468Dusseldorf

Tel.: +49 (211) 5180 2®, Fax: +49 (211) 5180 238
Internet: www.i-advise.de EMail: info@tadvise.de

Management/Partner
WP Frank Berg, WP StB Frank Sichau
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Branche: Wirtschaftsprifung | Steuerund Transaktionsberatung |
Risike und Sanierungsmanagement

Griindungsjahr: 1964(Vorgangergesellschaften)

Mitarbeiter: mehr als 12@erufstrager, davon ibe30 Partner

Niederlassungen: 10 Burosbundesweit

Berlin, Chemnitz, Dresden, Dusseldorf, Frankéumt Main Halle/LeipzigKoblenz
Koln,Mannheim,Miinchen

Unternehmensprofil:

Die Nexia GmbH gehort zu den groRen Wirtschaftsprifumgd Steuerberatungsgesellschaften in Deutschland,
unabhéangig und partnergefiihrt. Mehr als ®GWitarbeiter, darunter tber 120 Berufstragestehen unseren
Mandanten anzehnStandorten zur Verfigung. Wir sind Teil des internationalen Negtawerkes, das in tber
120 Landern eines der fihrenden Netzwerke unabhéangiger PrifungsBeratungsgesellschaften ist.

Services

Neben Wirtschaftsprifung und Steuerberatung unterstiitzen wir unsere Mandanten k&uferseitig im Zusammen
hang mit Unternehmenstransaktionen. Unsere Services umfassen den gesamten Transaktionsprozess, und zwar
insbesondere:

Transaktionsberatung inklusive Unternehmensbewertung

Financial & Tax Due Diligence

Unterstiitzung in Fragen des Unternehmenskédaiv. verkaufertrages

Steuerliche Strukturierung der Transaktion

Prifung von Closing Accounts

PostAkquisitionsberatung, B.Purchase Price Allocation fur IFRE&BRechnungslegungszwecke

2 e o

Ferner unterstitzen wir Eigentimer beim Verkauf ihres Unternehmens, hier insbesondere durch eine
Vorabanalyse und die gezielte Aufarbeitung finanzwirtschaftlicher und steuerlicher Informationen (Fact Book bzw.
Vendor Due Diligence) sowie bei der Unternelmsimewertung.

Mandanten und Projektreferenzen stellen wir auf Anfrage gerne zur Verfugung.

NexiaGmbH

Executive Office

GeorgGlockStralRe 4, 40474 Duisseldorf

T: +49 21171700 | E: kontakt@nexia.de | W: www.nexde

Leiter Transaction Services:
Christoph Thomas, E: christoph.thomas@nexia.de
Marcus Jingling, E: marcus.juengling@nexia.de
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FINANCIAL/TAX DUE DILIGENCE ANBIETER

Branche: Corporate FinanceRechtsberatung, Steuerberatungudit & Assurance,
Advisory & IT sowiBusinessProcessOutsourcing

Griindungsjahr: 1977

Mitarbeitende: iber2.450 in Deutschlan(>200 Transaktionsberatgr6.000weltweit

Niederlassungen: 23in Deutschland; globdl17eigene Standorte in 50 L&andern

Unternehmensprofil/ Industrie-Fokus

RODL ist seit 1977 Wegbegleiter und Wegbereiter. Ukigrdergrenzen hinweg bringen wir wirkungsvolle
Lésungerauf den Weg: MiCorporate FinanceRechtsberatung, Steuerberatung, AuditA&surance, Advisory &
IT sowie Business Process Outsourcing. Zukunftsgerichtet, interdisziplinér widexusand. Mit einem globalen
Mindset und lokaler Nahe.

Wir gestalten Transaktionen branchenibergreifend, I6sungsorientiert und mit Weitblick. Unsere Mandanten
Mittelstandisch gepragte Weltmarktfihrer, international aktive Familienunternehmen und Pty
GesellschaftenOb Unternehmenskauf odewverkauf, Joint Ventures, strategische Allianzen, Finanzierungen,
Borsengéange oder Immobilienprojektavir sind Thiwegbegleiter Auch bei Restrukturierungen und Sanierungen
eroffnen wir Chancen fur nachhaltigen Erfolg

SeitBeginnarbeiten wir interdisziplinr und tUber Grenzen hinwéfjt rechtliche, steuerliche und finanzielle
Expertisestrukturierenwir Transaktionengestalten internationale Vertrage und begleit8iebis zur erfolgreichen
Integration.

Wir ebnen Wege. Weltweit.

Services:
TransactionServices (Financial Due Diligenc€aluation Services und Financial Modelljngl&A Tax (Due
Diligence, StrukturierungM&A Legal (Du®iligence, SPA) und M&A Advisory

ReferenzTransaktionen:
X  Wir sind einer der fihrenden TransaktionsberaterBereich Smalund Mid-Cap in Deutschland
~ 10 Mio. t } 500 Mio)
x RODIbegleitet 300+ Transaktionen im Jahr

RODL

AuRere Sulzbacher StraRe 100 | 90491 Niirnberg
Mergenthaleralle€73-75 | 65760 Eschborn
Internet: www.roedl.com

Ansprechpartner

Jochen Reisjechen.reis@roedl.com
Tel: +49 6196 76114 775
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FINANCIAL/TAX DUE DILIGENCE ANBIETER

Branche: Rechtsanwélte / Steuerberater / Notare
Grundungsjahr: 1949

TeamgroRe: 120+ Rechtsanwalte

Standorte: Berlin - Frankfurt/Main - HamburgMinchen
Unternehmensprofil

SKW Schwarz ist eine unabhéngige Kanzlei mit id@Ahwaltinnen und Anwalten, vier Standorten und einem

gemeinsamen Anspruch: Wir denken weiter. In einer Welt, in der alles in Bewegung ist, braucht es eine Rechts
beratung, die Veranderung als Chance erkennt. Die da weitermacht, wo andere aufhdren. Die sich komplexen
Themen ebenso leidenschaftlich widmet wie neuen Technologien, neuen Markten und neuen Herausforderungen.

Als FulServiceKanzlei und Mitglied von TerraLex sind wir global vernetzt und beraten in allen relevanten Gebieten
des Wirtschaftsrechts. Auch in einem Bereich, der fir Unternehmen besonders wichtig ist: der Zukunft. Deshalb
arbeiten wir schon heute in @h wesentlichen Rechtsbereichen von morgen. Digitaler Wandel, disruptive
Technologien und innovative Geschéftsmodelle verandern alles. Die juristischen Fragen, die hier taglich neu
entstehen, sind unsere Leidenschatft.

Leistungsspektrum

SKW Schwarz berat Unternehmen, Private Equity Gesellschaften, Investoren, Family Offices-uipd Btaiten
rechtlichen und steurlichen Fragen bei Private Equihd Venture CapitaBeteiligungen. Das Beratungsspektrum

der Kanzlei umfasst insbesondeexhtliche und steuerliche Due Diligence, steuerliche Strukturierung, Akquisi
tionsfinanzierung, Aufsichtsrecht, Compliance, Transaktionsberatung;deastintegration in das Portfolio,
Strukturierung Adebn Deals im Rahmen von Bagd-build StrukturenBeratung im Rahmen von Tuamound
Konzepten und distressed M&A sowie sdmtliche Bereiche des Gesellschaftsrechts. SKW Schwarz verfugt Uber
anerkannte Spezialisten in einer Vielzahl von rechtlichen Bereichen wie M&A, Geistiges Eigentum, Medien,
TechnologieDigitale Wirtschaft und Arbeitsrecht. So erhalten Mandanten in jeder Phasd fiwestition jederzeit

die bestmdgliche rechtliche Beratung

SKW Schwarz

Wittelsbacherplatz 1, 80333 Munchen
Telefon +49 89 286 40

Internet: www.skwschwarz.de

Ansprechpartner:
x  Dr. Martin Béttger m.bottger@skwschwarz.de

x  Dr. Stephan Morsch s.morsch@skwschwarz.de
x  Dr. Matthias Nordmann  m.nordmann@skwschwarz.de
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FINANCIAL/TAX DUE DILIGENCE ANBIETER

Branche: Corporate FinancéM&A-Berater
Griindungsjahr: 2000

Headquarter: Minchen

Unternehmensprofil:

WTS Advisory ist ein unabhéangiger, innovativer Losungsanbieter fir die zielorientierte Beratung und aktive
operative Unterstutzung von Unternehmen entlang der gesamten-&g&hda. Dies umfasst Losungen von der
M&A- und Transaktionsberatung und Begleitung®& ]P]5 o v d@E ve+(}Eu §]}v p( ut P IuE cE
&]v v bis hin zurexternen Berichterstattung, Optimierung der Finanzabteilung, Fragestellungen der
Governance, Risk & Compliance

WTS Advisory ist Teil der WTS, einem globalerSEunlice Anbieter fur Steuerberatungsleistungen und Financial

& Deal Advisory. WTS ist in Deutschland 4&thndorten und weltweit in mehr als 100 Landern vertreten.

Der Bereich Deal Advisory bietet eine integrierte Beratung von finanziellen (WTS Advisory) und steuerlichen (WTS)
Aspekten entlang des gesamten Transaktionsprozessd3aaM&AStrategyTeam fiihrt fir die Mandanten Sell

Side und BuySideProzesse bis zum Closing dur@as Deal Advisofffeam begleitet Unternehmenstrans
aktionenzum Beispiel in Form von Financial Due Diligence Untersuchungen und weiter&idBuynd Selbide
Services sowie Bewertungsleistungen (u.a. Gutachtliche Unternehmensbewertiingesaktionsbewertungen,
Fairness Opinions, steuerliche Bewertungen, Purchase Price Allocations, Impairment Tests) und Modeling
Solutions bis hin zur pofleal Implementierung Das WTS Transaction Advisdsam liefert kompetente
Beratung in jeder Phase einer Unternehmenstransaktion. Angefangen bei der Tax Due Diligence, Uber die
Strukturierung und den Verhandlungen zum Unternehmenskaufvertrag bis hin zuDpastmplementieung.

Referenzen vorWTS Advisoryaktueller Auszug)*:

¥ Begleitung des deSPAGiBgrsengangs der BigRep SE-[BDcker) als Financial Advisor

¥ Verkauf der Integer GmbH (IT Managed Services) an die Valley IT Group

¥% Beratung der Gesellschafter der audiatec (synthetische Diamanten) bei der VerauRerung aller Geschafts
anteile an Diamond Foundry Inc. aus den USA

% Beratung der Gesellschafter der MELOS (Laborsoftware) bei der VerduRRerung einer Mehrheits
beteiligung an die GUS Holding

¥ Beratung der Gesellschafter bei der VerauRerung der EWK Umwelttechnik an Valmet aus Finnland

¥ Beratung der VIA optronics beim Erwerb des Engineering Dienstleisters Germaneers GmbH

¥ Beratung der Fire Holding, einem Portfoliounternehmen der DBAG, beim Erwerb der TBS in Deutschland
und ABBS in Belgien

¥ Beratung der Gesellschafter der DITTRICH@&Mtzgus)oeim Verkauf einer signifikanten Minder
heitsbeteiligung im Rahmen eines Owner EByts und MBOs an die VR Equitypartner

¥ Exklusiver IP@erater von VIA optronics GmbH (Display & Sensortechnologie) fiir den Bérsengang an
die NYSE in New York

% Exklusive Beratung der Aktionare der MULTIMGMppe (Brandschutz) beim Verkauf von wesentlichen
Anteilen an die Deutsche Beteiligungs AG (DBAG)

¥ VerauBerung einer maf3geblichen Minderheit der Brunnig Gruppe (Holzindustrie) an CIC & Pesca Equity

¥ Verkauf der baramundi software AG an die WITTENSTEIN SE

% Verkauf VIA optronics GmbH an den bdrsennotierten Investor Integrated #iexironics Inc. (IMI),
Teil des Ayala Konzerns

¥ E.ON Energie Deutschland Gml@Hirchfiihrung einer Financial Due Diligence im Rahmen des M&A
Business Partnering

¥ Durchfihrung von Unternehmensbewertungen nach IDW S 1, u.a. fur Raffinerie Heide GmbH sowie fir
Unternehmen der MondGruppe und der Rodenstogkruppe

¥ HVEGashiorGroupB.V: Financialnd TaxDueDiligencém Zugeder Akquisitiormehrerer Unternehmen

¥ NV Holding GmbHUnterstutzung beeinerindikativen Unternehmensbewertung

* Durchfihrungdurch die WTS Advisory odgurch Berater deitWTS Advisoryn vorherigen Unternehmen

WTS AdvisonAG

FriedenstraBe 22, 81671 Minchen
E-Mail: info-advisory@wts.de
Web:  www.wts-advisory.de
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WIRTSCHAFTSKANZLEIEN

Branche: Rechtsanwaélte

Griindungsjahr: Gegrundet 2000 in Frankfurt als Sfdff von Taylor Wessing.
Grundungsmitglied von act legal (Mai 2017 | www.actlegal.com)
internationale Kanzlei mizahlreichen Biros in aktuell 19 der wesentlichen
Wirtschaftszentren Kontinentaleuropas.

Anzahl Partner/Teamgrofie: 24 Partner; insgesamt UbeB0 Anwadlte in Deutschlandind Uber 400
Professionals europaweit.
Biiros: u.a. in Frankfurt/Main, Amsterdanielgrad, Bratislava, Brussel, Budapest,

Bukarest, Lissabon, Madrid, Mailand, Paris, Prag, Sofia, Warschau, Wien

Unternehmensprofil:

act]vP Elee }E E- (}E AIPFoOll S&vickanzilei beYdten wir in allen wichtigen Bereichen des
Wirtschaftsrechtst national und internationalind das mit denm_eistungsprofil einer internationalen GroRkanzlei
und den effizienten Strukturen einer Boutiqu&u unseren Mandanten z&hlaiber 1.500 Unternehmen und
Unternehmensgruppen, Finanzinvestoren, Kreditinstitute, vermégende Privatpersonen sgesfédr und Unter
nehmensfiihrungenWir bieten das gesamte Spektrum der leistungsstarken Unterstiitzung von Finanzinvestoren,
Family Offies und Growth Investorsnd beraten unsere Mandanten vollumfassend in den Bereidfi&A und
Private Equity

1. Private Equity/ small & miecap: Seit unsereKanzleigrundungind wirexzellent in der Private Equity
Branche verdrahtet untlieten PEs sowie auch deren Portfoliounternehmen (u.a. auch im Rahmen von
HGC v plJo ~SE § P] ve -Sdrglos®Z | vignu Wir beraten typische LBO/MBO
Transaktionen auf Buyside und Sellside, einschliel3lich Managementbeteiligunge@resaBorder
Transaktionen.
2. Strategic M&A/small & midcap: Wir beraten Strategen bei (oftmals auch grenziiberschreitenden)
Unternehmenskaufen undzusammenschlissen. Wir begleiten unsere Mandan(Bayside und
Sellside)n allen Phasen einer Transaktion, einschlie3lich Cami® strategische Allianzen sowie bei
der Beratung im Zusammenhang mit Joint Ventures.
3. Distressed M&A/ M&A in SondersituationEiner unserer Kernbereiche sind zudem Transaktionen in
Sondersituationen, wenn sich z.B. entweder der Mandant oder das Target in einer finanziellen Krise
(Jv 3} E ] v Ev &EuUuv E c*}v E-+]3u 3]}v vr A] IX X ] ]vs
beim Kauf aus der Insolvenz. Als eine der wenigen Kanzleien in Deutschland bietet wir auch im Rahmen
A}v "~lv Ee-]8u §]}v v Jv  1}u%o eSarglosW NZEILvWiu JeSE e« D~ £ % E
Bereitstellen eines Chief Rascturing Officer (CRO) sowie Chief Insolvency Officer (ClO),
Projektkoordination und Uberwachung sowie Treuhand.

t]JE ¢]v v] Z§ cvpE” v AudhdmherstnatediseheSparringsprtner mit ausgepragtem wirtschaft
lichem Verstandnid act with us!

act legal { act legal Tischendorf Rechtsanwaélte PartG mbB
e %% 0]v oo 006 { 010006 & H MNGIEE7097D |v
So P oX }u {-gerfmanikom

Ansprechpartner PE/M&A:

Dr. Sven Tischendorf, MB{sven.tischendorf@actlegglermanycom

Christoph Otto Breithaupt, M.B.[HSG){ christoph.breithaupt@actlegalermanycom
EX & ] v &} |fddian.bradie@éctlegaermanycom
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WIRTSCHAFTSKANZLEIEN

Branche: Steuerberatey Rechtsanwalt, Wirtschaftsprifer
Grundungsjahr: 1988

Teamgroile 60

Unternehmensprofil:

BLL ist eine Tax Boutique fir Private Equity und Venture Capitatind spezialisiert auf die laufende Betreuung
nationaler und internationaler Private Equitund Venture CapitaFonds. Daneben beraten wir vermdgende
(Privat)Personen mit unternehmerischem Hintergrund.

Services

(1) Private Equityund Venture CapitaFondsHandelsrechtlich€uartals und Jahresabschliss®wie Kapital
konten, steuerliche Analyse der Investments, jahrliche Steuererklarungen, administrative Unterstiitzung der
nationalen und intenationalen Initiatoren;

(2) Family Office:UmfassendeSteuerberatung von (Privat)Personen mit unternehmerischem Hintergrund
Koordination von externen Beratern;

(3) Steuerliche Beratung auf Gesellschaftand Gesellschaftseben®ersonliche Begleitung in steuerlichen
Themenbereichen, Begleitung steuerlicher AuRenpriifung

Referenmandate

x Zahlreiche nationalend internationale Pivate EquitySponsorerund -Strukturen
x Zahlreiche nationale und internationale Venture Cap8pbnsoren undStrukturen

BLL Braun Leberfinger Ludwignger PartGmbB
RichardStraussStr. 24, 81677 Minchen

Tel: +49 89 41 11 2200

Fax: +49 89 41 11 202

EMail: info@blimuc.de

Internet: https.//www.blimuc.de

Management/Partner:
Dr. Joseph BrauProf. Dr. Stefan Leberfingebr. Christoph LudwigThomas UngerSebastian Pech
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WIRTSCHAFTSKANZLEIEN

Branche: Rechtsanwaélte
Standorte In Deutschland4 Standorte, weltweit Gber 150 Standorte in Giber 90 Landern
Teamgroile In Deutschland Uber@® Rechtsanwélte, weltweit Uber 2.400 sowie weitere 1.000

Legal Professionals

Unternehmensprofil:

Die Ernst & Young Law GmbH Rechtsanwaltsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft (EY Law) ist-eine eigen
stéandige Rechtsanwaltsgesellschaft und gleichzeitig Teil der globalen Organisation von EY. Mit mé6® als 2.
Rechtsanwaéltenn derzeitmehr als 90L&ndern fugen wir praxisbezogene FadirviceBeratung mit spezifischer
Branchenexpertise zusammedrinzu kommen tber 1.000 mehrsprachige juristische Fachkréafte in allen Zeitzonen

im Bereich Legal Managed Services. Dabei setzen wir neben innovativen Services und Technologien in einer
Vielzahl von Disziplinen auch unser glob&leszwerk gezielt fiir unsere Mandanten ein. Nicht zuletzt legen wir
groRen Wert auf personliche Beratung. Daher findet man unser Team auch an insges&tandiorten in
Deutschland.

Beratungsspektrum Private Equity:

Wir beraten unsere Mandanten, fihrende nationale und internationale Private Equity Hateseily Officeand
Management Teams, ganzheitlich bei Transaktionen. Unser globales, schlagkraftiges Private Equity Team agiert
schnell, vernetzt und pragmatisch, um fir unsere Mandanten wirtschaftlich sinnvolle und nachhaltige Lésungen
zu erarbeiten.

Die EY Lailransaction & Private EquiBraxis wurdaviederholt A}v :pA Ju & ] Z cWE]A § <«u]3C dE
(Mid-  %o+” peP 1 yn@wor8UVEir die Kanzlei des Jahres 2023 im Bereich Private Equity & Venture Capital
nominiert. Sie wurde auRerdem bei IFLR 1@@6derholt als Top 30 Kanzlei fir Private Equity in Deutschland
gefihrtpyv. AJE o p( v Ju t]JESe Z (8t} Z Z viIfirM&Agermdkeda < vio ]/

Zu unseren Starken und Schwerpunkten zahlen insbesondere fachiibergreifatioleale und international®E

und M&A Transaktionen, die wir mit Hilfe unserer crossfunktionalen Teams in allen Disziplinen meistern.
Gemeinsanmit unseren EXollegen aus anderen Service Liaatwvickeln unsere Teams eine geeignete Strategie
timmer unter Berlicksichtigung der relevanten rechtlichen, steuerlichen, betriebswirtschaftlichen und taktischen
Aspekte. Im Bereich Private Equity werden Werte nicht an einem Tag geschaffen. Wir berdtalb déer die
eigentliche Akquisition hinaus und unterstiitzen beratend und operativ falzes sich die durchweg andernden
Anforderungen an das jeweilige Geschéft und das der jeweiligen Pottfotiernehmen erfiillent vom Einstieg

bis zum Exit.

Neben einer marktgerechten Legal Due Diligence beraten unsere erfahrenen Teams auch bei der Erstellung und
Verhandlungder Transaktionsdokumentatiosowie Management Incentive Programmefsemeinsam mit
unserem TransactionsTeam, und Branchenteams aus den anderen Service Lines von EY bieten wir einen
umfassenden und abgestimmten ServicQualitat ist dabei unser oberstes Gebot.

Ernst & Young Law GmbH Rechtsanwaltsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft
FriedrichstrafRe 140, 10117 Berlin
Internet: https://eylaw.de

Kontakt Private Equity
Dr. Torsten GockePartner
Tel.: +4B0 2547112584;-Mail: torsten.goeck@de.ey.com
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WIRTSCHAFTSKANZLEIEN

Branche: Rechtsanwaélte
Grundungsjahr: 2022

Anzahl Rechtsanwaélte 9 Partner 8 Associates
Biros Berlin, Hamburg, Miinchen
Unternehmensprofil:

GreenGate Partnersist eine Technologianzlei mit hoher Branchenkenntnis und tiefem Verstandnis
unternehmerischer Prozesse. In 2022 von einem eingespielten Team an Partnerinnen und Partnern gegrundet,
vereinen wir insgesamt 154 Jahre an Erfahrung in der juristischen Bgratu

Wir wollen Fortschritt ermdglichen, den rechtlichen Boden fur Innovation bereiten. Als Unterstitzer unserer
Mandanten beraten wir auf Augenhdhe, in Ihrer Sprache, passgenau und individuell. Immer mit einem Blick fur
die wirtschaftliche Relevanz jeder Malbmae. Wir begleiten (internationale) PEnd VGFonds, strategische
Investoren und Business Angel ebenso wie Grinder,-8psrbder Manager.

Zu unseren Beratungsschwerpunkten zahlen:

Mergers & Acquisitions / Private Equity

Wir stehen fir Erfahrung, umfassendes wirtschaftliches Verstandnis und die Implementierung pragmatischer und
sachgerechter Losungen. Mandanten schéatzen unsere VerhandlungsDurchsetzungsstarke, Kompetenz in
Transaktionsstrukturierung und herausragendBnojektmanagement.

Venture Capital

Wir stehen fir marktfihrende Venture Cap#Bératung in Deutschland und bei grenziiberschreitenden
Transaktionen. Unsere rechtliche Beratung rund um Venture Cafpigaisaktionen ist umfassend und beinhaltet

insbesondere Finanzierungsrunden, Bxansakinen, rechtliche Due Diligence sowie (auch virtuelle)
Beteiligungsbzw. IncentiveProgramme.

Die Einbindung unserer Experten aus ArbeitsrechRdght, IP, Datenschutz und Gesellschaftsrecht bietet einen
echten Mehrwert fiir unsere Mandanten.

Ausgewahlte Referenzen:

x Rabot Energy LaufendeBeratungim CorporateBereich und bei Finanzierungsrunden

X Redalpine Venturdartners | Laufende Beratung, insb. bEinanzierungsrunden, u.&roxima Fusion
GmbH undunia Innovation&mbH

x  Stride.VC LLP | Beratung bei diversen Finanzierungen (Convertible Loans/Equity), BuenbembH
und handlyGmbH

X 20V(J Laufende Beratung, insb. beinanzierungsrunden, u.ZekjuGmbH

x HighTech Grinderfonds | Diverse Finanzierungsrunden

x  Cybus GmbH bei Finanzierungsrunde mit u.a. TeamViewer

Weitere auf Anfrage.

GreenGate Partners Rechtsanwaltsgesellschaft mbH
https://www.greengate.legal

Ansprechpartner
Dr. Tobias Schdnhaar, LL.M., tobias.schoenhaar@greengate.legal
Marc René Spitz, LL.M., rene.spitz@greengate.legal

BERLIN HAMBURG MUNCHEN
Friedrichstral3e 186 Willy-BrandtStral3e 23 PrinzLudwigPalais, TurkenstraRe 7
10117 Berlin 20457 Hamburg 80333 Miinchen
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WIRTSCHAFTSKANZLEIEN

Branche Rechtsanwlt, Steuerberatey M&A-Beratung
Griindungsjahr: 1996

Anzahl Partner: 1

Niederlassung Berlin

Unternehmensprofil:

Basierend auf einer langen und intensiven ME#&ahrung strukturiere ich vorwiegend im TechnoleBireich
Unternehmensverkaufe. Neben der anwaltlichen und steuerlichen Betreuung organisiere und fiihre ich den
gesamten Verkaufsprozess. Fir die Gesellschafter bin ich Ansprechpartner fiir die stratégisgistierung und
Prasentation des Unternehmens, einschlie3lich der Aufbereitung der Zahlen und der Finanzplanung.

Ausgewdnlte Beispiele meiner Beratung:

X 2024: Begleitung der Gesellschafter der ZEDAS GmbH bei dem Verkauf der Geschéftsanteile an Arcadea
GROUP.

X 2023: Begleitung der Griinder der QuinScape GmbH, Mitgesellschafter der Dataciders GmbH, bei der
VeraulRerung ihrer Geschaftsanteile an Rivean Capital.

X 2022: Begleitung der Gesellschafter der InMediasP bei dem Verkauf der Geschéftsanteile an die
QuinScape Group.

X 2020: Begleitung der Gesellschafter der Ruwisch & Kollegen bei dem Verkauf der Geschéftsanteile und
eines Patentportfolios an Analog Devices

X 2020: Beratung der Gesellschafter der BioteCon Diagnostics beim Verkauf ihrer Geschéftsanteile an die
BioChek International Holding B.V.

X 2020: Begleitung der Gesellschafter der prolvision GmbH bei der Verauerung ihrer Geschéftsanteile an
divae

x  2019: Begleitung der Gesellschafter der QuinScape GmbH bei dem Beitritt der AUCTUS Capital Partners
AG

Weitere betreute Transaktionen sind untemww.hoffmannlaw.deaufgefuhrt.

Hoffmann Rechtsanwalt & Steuerberater

Markgrafenstraf3e 2513465 Berlin

Tel.: +49 (0B0 22505090, Fax: +49 (B) 22505099

Internet: www.hoffmannlaw.de EMail: office@hoffmannlaw.de

lhr Ansprechpartner:
RA + StB Ralf Hoffmarirgl.+49 (0)30 22505090 ®ail: office@hoffmannlaw.de
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WIRTSCHAFTSKANZLEIEN

Branche: Rechtsanwalte, Steuerberater

Griindungsjahr: *s UE+% E°VP0] Z °E}U D € AE BIAVE AWE U ApE
1881 in Chicago erdffnet; seit 2001 in Deutschland; seit 2002 unter Mayer
Brown Rowe & Maw LLP, als Mayer, Brown & Platt und Rowe & Maw (UK)
fusioniert sind, seit 2007 Mayer Brown LLP.

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 30 Partner; insgesamt ibét5 Anwalte in Deutschland

Buros: Brasilia (Tauil & Chequer), Briissel, Charlotte, Chicago, Dubai, Diisseldorf,
Frankfurt, Hong Kong, Houston, London, Los Angeles, New York, Palo Alto,
Paris, Rio de Janeiro (T&C), Salt Lake City, San Francisco, Sao Paulo (T&C),
Singapur, Tokio, Vitéria (T&®ashington, DC.

Unternehmensprofil:

Mit mehr als 1800 Anwalten an weltweit 2 Standorten in Nordund Stidamerika, Europa, Asien und ddahen

Osten gehért Mayer Brown LLP zu den fiihrenden internationalen Wirtschaftssozietdaten. Zu unseren Mandanten
zahlen nationale und internationale Banken, Fonds und Finanzdienstleister sowie groe und mittelstandische
Industrieunternehmen.

Mit einer globalen Reichweite auf vier Kontinenten und 22 Niederlassungen sind wir dort, wo unsere Mandanten
uns brauchen, insbesondere in den drei gréf3ten Finanzzentren dertiMel York, London und Hongkomndem
Ruckgrat der WeltwirtschaftUnsere Beratung umfasst alle Bereiche des Wirtschaftsrethbts in nationalen,
grenzuberschreitenden oder internationalen Fragen. Wir haben umfangreiche Erfahrung bei komplexen Trans
aktionen und Rechtsstreitigkeiten in allen Branchen, insbesondere in der gldbakemzdienstleistungsbranche.

In den deutschen Biros Frankfurt am Main und Disseldorf beraten@i&nwalte deutsche und internationale
Mandanten in allen Bereichen des Wirtschaftsrechts. Unsere deutsche Praxis wird regelméaRig in den filhrenden
Rechtshandbiichern JUVE, Legal 500, Chambers & Partners und IFLR 1000 empfohlen. In Europa sind wir dariiber
hinaus in Brussel, London und Paris vertreten.

Unsere Mandanten schatzen unsere Anwdlte als strategische Partner mit ausgepragteschaftlichem
Verstandnis und fur ihre herausragende Beratung ganz im Interesse der MandAtge&ine der wenigen global
vollsténdig integrierten Kanzleien bietet Mayer Brown weltweit konsistente Beratungsqualitdt und technische
Standards flr eine reibungslose, standortiibergreifende Zusammenarhéisere "One Firm Culture"
gewabhrleistet, dass wir unseren Mandanten all unser Wissen und unsere Erfahrung zur Verfiidangstel
immer sie uns brauchemin Deutschland, Europa und auf der ganzen Welt.

Mayer Brown LLP

Neue Mainzer Stral3e 336 (Global Towey| 60311 Frankfurt am Main | Deutschland
Tel: +49 69 7941 0 | Fax: +49 69 7941 100

Kdnigsallee 61 | 40215 Dusseldorf | Deutschland
Tel: +49 211 86224 0 | Fax: +49 211 86224 100

www.mayerbrown.com

Managing Partner Deutschland: Dr. Guido Zeppenfeld
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Branche: Rechtsanwalte, Steuerberater

Griindungsjahr 1934 Griundung der Kanzlei durch Edward H. McDermott uiliaky M. Emery in
Chicago/USA. 2002 Grindung von McDermott Biros in MincherDiisdeldorf,
2012 in Frankfurt a. M. und 2019 in Koln.

TeamgroRe: 60 Partner, +100 Berufstrager

Unternehmensprofil:

McDermott Will &Schulteist eine internationale Anwaltssozietat mit ibe750Rechtsanwalterund mehr als 20
Standortert. In Deutschlandst die Kanzlemit Biros inMinchen,Frankfurt a. M. Disseldoruind Kdlnvertreten.
Unsere Kanzleiteht fir ein uneingeschranktegSommitment zu juristischer Exzellenz und erstklassi§emice.

Wir leben eine innovative Kanzleikultur, die es ermdglicht, in starken und effizienten Teams fir unsere
Mandantnnenund Mandanterherausragende Erfolge in juristischer und wirtschaftlicher Hinsicht zu erziglen.

uns stehen nicht allein die rechtlichen Herausforderungen im Vordergrund, sondern vor allem deren
wirtschaftlicke, pragmatische und kreative Losur\yir identifizieren uns mit den Zielen unsefdandantinnen

und Mandantenund legenWert auf eine partnerschaftliche Zusammenarbeit.

McDermott Will &Schultebietet ein groRes internationales Netzwerk, das weltweit eine effiziente Beratung aus
einer Hand sicherstellt. Dabei arbeiten wir sowohl mit unseren eigenen Buros als auch seit vielen Jahren Hand in
Hand mitKolleginnen und<ollegen renommierter befreundeter Kanzleien im Ausland zusammen. Zu unseren
Mandaten zahlen insbesondere die Beratung von Private Efoityls, mittelstdndische Unternehmen (Private
Clients und Family Offices), institutionelle Investoren, Banken und Sparkassesoevie DAX 40Fortune 500

und FTSE250nternehmen.

Beratungsspektrum:

Unsere in Deutschland zugelassenen Rechtsanwaltinnen und Rechtsanwalte beraten in Deutschland, Europa und
weltweit. Das Team besteht aus anerkannten Expertinnen und Experten in ihnrem Fachgebiet. Wir arbeiten eng mit
unseren Teams in den USA und Asien mstiésondere mit unseren Kolleginnen und Kollegen in London, Paris,
Brussel und Mailand landeriibergreifend eng zusammen. Die Teams sind mit verschiedenen Kulturen und mit
vielen unterschiedlichen rechtlichen Ansatzen im globalen Marktumfeld vertraut. IreidBePrivate Equity
gehoéren wir zu den fuhrenden Rechtsberatungen mit besonderem Fokus auCagifiransaktionenUnsere
Transaktionspraxis umfasst Venture Capital,-Buys, Leverage Finance, Mergers & Acquisitions und IRiDs.

vielen unserer Mandantinneand Mandanten arbeiten wir seit Jahren erfolgreich zusammen. Das Ergebnis dieser
vertrauensvollen Beziehungen ist ein tiefes Verstandnis fur zahlreiche Branchen und die spezifischen
wirtschaftlichen und rechtlichen Anfderungen

* Weltweite Standorte: Atlanta, Austin, Boston, Brussel, Chicago, Dallas, Disseldorf, Frankfurt a. M., Houston,
Kdln, London, Los Angeles, Mailand, Miami, Miinchen, New York, Orange County, Paris, San Francisco, San Diego,
Silicon Valley, Singapur, WashimgtD.C. und Wilmington

McDermott Will & SchulteRechtsanwaélte Steuerberater LLP

DUSSELDORF, Stadttor 1, 4@aSseldorf, T: +49 211 302Q1F: +49 211 30211 555

FRANKFURT A. @berlindau 5456, 60323 Frankfurt a. M.T: +49 69 951148, F: +49 69 271 599 633
MUNCHEN, Nymphenburger Str. 3, 80335 Miinchen, T: +49 89 12712 0, F: +49 89 12712 111
KOLN, Erftstr. 15, 50672 KoIn+&9 221 45549 8QQF:+49 221 98257 902

Internet: https:.//www.mwe.com

Leiter der Buros
Dr. Matthias KampshoffDusseldorKdln), Frank Muller(Frankfurt), DrWolfgang von Frent@Minchen)
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Branche: Rechtsanwalte und Steuerberater
Grundungsjahr: 2022

Anzahl Partner/Teamgrofie: 3 Partner, 6 Bchtsanwalte
Niederlassungen: Miinchen und Frankfurt am Main
Unternehmensprofil:

Momentum ist eine auf Transaktionen spezialisierte Anwaltskanzlei mit Sitz in Minchen und Frankfurt am Main.
Der Schwerpunkt liegt aufen BereicherM&A, Private Equity und Venture Capital, einschlie3lich Management
und Mitarbeiterbeteiligungen sowignternehmensnachfolgerDariberhinaus berat Momentum bei Steuerstruk
turierungen und der steuerrechtlichen Begleitung von Transaktionen.

Momentum wird von erfahrenen Transaktionsanwalten geleitet, die effiziente und exzellente Beratung im Small
und Mid-CapSegment bieten. Mit einem ausgepragten unternehmerischen Verstandnis, gro3er Transaktions
erfahrung und einem lésungsorientierten Beratungsansatz betreut Momentum Mandanten wie Private- Equity
und Venture Capitainvestoren, Family Offices, KMUs, Konzerne sowie Unternehmer und Griinder.

Die Transaktionen von Momentum zeichnen sich oft durch internatidmale crossborder Sachverhalte aus, die
Momentum unter Einbindungeines Netzwerkes aasislandischen Partnerkanzleien beréat.

Referenz Transaktionen (Auswahkb 1. Januar 2025):

FUNKE Mediengruppe bei der Ubernahme des Social Reci@ttnigup everbay

FUNKE Mediengruppe bei der Ubernahme der internationale Kochplattform Kitchen Stories

IT Capital Partners beim Erwerb der tecRacer Gruppe

Gesellschafter der Telescope Advisory beim Verkauf an Analysys Mason (ein Portfoliounternehmen von

Bridgepoint)

Gesellschafter der Simovative GmbH beim Verkauf an Flex Capital

x kopa Ventures, IBB Ventures und neosfer (Commerzbank Gruppe) bei dem Verkauf ihrer Beteiligung an
Daato Technologies an die EQS Groug®ma Bravo)

X 'e 00+ Z (8 E E c -@uppge hei derl@bernahme durch die urban apes Gruppe

X  Gesellschafter der Daulto GmbH bei der Ubernahme durch Octopus Energy

X Wingcopter, ein fihrendes européaisches Drohnentechnol&@tup, bei einer2-stelligen Millionen Euro
Venture Capital Finanzierungsrunde

x  StreifenederGruppe beim Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung von Embla Medical an der Streifeneder
ortho.production

X Meet5 Europas grofite SocializiAgp bei einer erfolgreichen EUR 8 Mio. SeAdsnanzierungsrunde

x  KFPlattform Genow bei einer erfolgreichétURL,65 Mio. Seedrinanzierungsrunde

x  Rethink Ventures bei einer erfolgreichen EUR 3 Mio-SeredFinanzierungsrunde in das De@pch Start
up Hyperdrives

x KlDeepTecksStartup etalytics bei einer Serg&VentureCapitatFinanzierungsrunde in Héhe v&UR16
Mio. mit dem VentureFonds M12 von Microsoft, Alstin Capital (Carsten Maschmeyer}pelpst undBM H

x  Gesellschafter der GuMe GmbH Gummitechnik und Werkzeuge beim Verkauf an die Valunia Cap 1 GmbH

x Terravent Group beim Erwerb eines Windparks mit finf Turbinen und einer Gesamtleistung von 27,8

Megawatt von JUWI in Nordrhelvestfalen.

|Executive Equity Partners (EEIBéim Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung an der Pinolino Kindertrdume

GmbH

X X X X

x

x

Momentum Rechtsanwalte Steuerberater PartG mbB

Standort Miinchen Standort Frankfurt am Main
Josephspitalstr. 15 Eschersheimer Landstd

80331 Miinchen 60322 Frankfurt am Main

Tel.: +49 89 30 90 69 70 Tel.: +49 69 247 562 853

Web:  https://www.momentum-partner.de EMail: info@momentumpartner.de
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Branche:

Griindungsjahr 1997

Rechtsanwalte, Steuerberater

Anzahl Partner/Teamgro3e36 Partner, mehr als 80 Rechtsanwalte/Steuerberater

Managing Partners

Dr.Eva NasgPeter F. PeschkBr. Matthias Durst

POELLATHt eine fuhrende international vernetzte Wirtschaftsnd Steuerkanzlei mit tber 180 Legal and Tax

Professionals an den Standorten Berlin, Frankfurt und Miinchen.

Wir stehen fur exzellente Beratung zu Transaktionen und Asset Managetnecittlich und steuerlich aus einer
Hand. Unsere spezialisierten Praxisgruppen kennen nicht nur das Rgehteinsam mit unseren Mandanten

gestalten wir Best Practices im Markt.

Umfassenden Service bieten wir in folgenden Beratungsschwerpunkten

Mergers & Acquisitions

Unternehmenskauf, Strukturierung, Private
Equity, Venture CapitaKartellrecht,
Managementbeteiligungerkinanzierungen,
Distressed M&AArbeitsrecht,Schiedsverfahren

Gesellschaftsund Kapitalmarktrecht

Gesellschafts Gesellschafterund Organhandeln,

Corporate Litigation und Compliance

Private Clients

Erb und steuerrechtliche Beratung von
Familienunternehmern und vermdgenden
Privatpersonen, Stiftungen und Trusts sowie
Family Offices

Private Funds

Errichtung, Strukturierung, Managearnd
Investorenberatung, Aufsichtsrecht, AIFM
Richtlinie/KAGHBeratung, Sekundar
transaktionen Fund Compliance

Real Estate
Transaktionen, Projektentwicklung, Finanzieruny
Joint Venture, Restrukturierung

Tax

M&A- und PETax, Internationales Steuerrecht,
Strukturierung und Besteuerung von
Investmentfonds, Unternehmensind
Immobiliensteuerrecht, Steuerstreitverfahren

Unsere Partner sind als Mitglieder in Aufsichisd Beirdten bekannter Unternehmen tétig. Zugleich werden viele
unserer Experten regelméRig in nationalen und internationalen Rankings als filhrende Berater ihres Fachgebietes
gelistet. Mandanten schatzen uei® uneingeschrankte Verfugbarkeit, unser internationales Netzwerk sowie
unseren klaren Rat.

POELLATH ist unabhéngig. Wir kénnen deshalb jederzeit mit den fuhrenden Kanzleien aller wichtigen
Jurisdiktionen sowie mit Beratern, Banken und vielen weiteren Geschaftspartnern zusammenarbeiten. Unsere
Unabhéngigkeit erlaubt uns gleichzeitig eine Zusamameegit mit lhren favorisierten Beratern.

Weitere Informationen auch zum gesellschaftlichen Engagement von POELLATH finden Sie auf unserer Website:
www.pplaw.com

BERLIN FRANKFURT / MAIN MUNCHEN
Potsdamer Platz 5 An der Welle 3 Hofstatt 1
10785 Berlin 60322 Frankfurt/Main 80331 Miinchen

Tel: +49 (30) 25356
ber@pplaw.com

Tel: +49 (69) 247040
fra@pplaw.com

Tel: +49 (89) 24240
muc@pplaw.com
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Branche: Rechtsanwaélte, Steuerberater Grundungsjahr: 2015
TeamgroRe in Deutschlandl9 Anwélte, darunter 8 Partner Biros: Hamburg

Renzenbrink & Partner ist eine fihrende Transaktiamsl Streitbeilegungsboutique mit Beratungsschwerpunkt

im Bereich Private Equitin kleinen, partnergefiihrten Teams von erfahrenen Gesellschafis Steuerrechtlern

mit hohem kommerziellem Verstandnis werden die wichtigen Aufgaben der Mandanten geldst. R&P verfligt Giber
ein engmaschiges, eingespieltes Netzwerk zu Experten in allerangéésn komplementéren Rechtsgebieten und
Jurisdiktionen und stellt deren nahtlose Koordination sicher.

Referenztransaktioner2025

f Renzenbrink & Partner hat die Grinder der Pantheon Underwriters GmbH beim Verkauf einer Mehr
heitsbeteiligung an die German Underwriting GmbH, ein Unternehmen der MRH Trowe Gruppe, sowie
ihrer Reinvestition beraten.

f Renzenbrink & Partner hat das schwedische Softwareunternehmen Halon beim Erwerb der deutschen
eleven cyber security GmbH beraten.

f Renzenbrink & Partner hat die Sansidor GmbH (Sansidor) bei dem Erwerb der Laborgesellschaft fiir
Bauanalytik mbH (LGBA) sowie der Umwelthygiene Marburg GmbH & Co. KG (UHM) beraten.

f Renzenbrink & Partner hat den paneuropéischen Private Equity Investor Apheon bei der Beteiligung von
Unigestion an seiner Portfoliogesellschaft Ortivity beraten

f Renzenbrink & Partner hat die CON&Tippe, eine Portfoliogesellschaft von IK Partners, beim Erwerb
der KERUN.ONE umfassend beraten.

f Renzenbrink & Partner hat die STRABAG beim Erwerb der S@@roppe beraten.

f Renzenbrink & Partner hat die Southworth International Group zum Erwerb von Gruse Maschinenbau
beraten.

f Renzenbrink & Partner hat die Trianel GmbH bei der VerduRerung von Beteiligungen und der
Begrundung eines Konsortiums mit der Schweizer BKW AG und dem deutschen Asset Manager Luxcara
beraten. Ziel des Konsortiums ist die Entwicklung und Errichtung eirmregrdiéten Batteriespeicher
projekte Deutschlands in NordrhelWestfalen.

f Zvliv E]vl~W ESv E Z5 ] A}v/<W ESv E+ E SvVvvVvc/<?™uoo % .

dW Zd & S$}E]vVvP 'u, ~¢c d W Zd*U Jvu(°ZE v v v]§EA} pel]v
fur Fahrschulen, rechtlich und steuerlich begleitet.

f Zvliv EJvl " W ESv E Z 8§ /< W ESv E+ ~c/<"e Ju spe uu vZ vP ulsd u
AN EA] o 'u, ~c>}Z}(("e A}v & 'E°v E( u]o] E 3 vX ] [IvA +5]8]}v (
CapitalPool des IK Small Cap Il Fonds gemeinsam mit deteltenden Managementteam von Lohoff.

f Renzenbrink & Partner hat die opseo Gruppe, ein Portfoliounternehmen von Apheon, beim Erwerb des
Intensivpflegedienstes Lebenswert von der franzdsischen ClaGanppe beraten.

f Renzenbrink & Partner hat IK Partners und ihr Portfoliounternehmen MUPRO beim Erwerb der MSS
Building Services Limited mit Sitz in Irland rechtlich und steuerlich beraten.

f Renzenbrink & Partner hat die CONET Communications GmbH, eine@appen und Portfolic
gesellschaft von IK Partners, bei der VerauRerung ihres Geschéftsbetriebs an den schwedischen
Technologiekonzern Hexagon AB im Rahmen eines Asset Deals beraten.

f Renzenbrink & Partner hat die Sansidor GmbH (Sansidor) bei dem Erwerb gercflémbH & Co. KG
(flex-sec) und der vollstandigen Ubernahme der GBSesellschaft fiir Betriebssicherheit mbH (GBS)
beraten, an der flexsec bislang eine Minderheitsbeteiliguhplt.

f Renzenbrink & Partner hat die Gesellschafter von ascatu und ArSiD beim Verkauf an die Arsipa Group,
ein Portfoliounternehmen von Warburg Pincus, sowie bei deren Reinvestition und Management
beteiligung (MEP) beraten.

f Renzenbrink & Partner hat TeamVet bei der Refinanzierung durch US Debt Fund .beraten

Renzenbrink & Partner Rechtanwalte Steuerberater Partnerschaftsgesellschaft mbB
Zirkusweg 2 (Astraturm?0359 HamburgTel.: +49 (0)40 350171®

Kontakt Private Equity Dr. UIf Renzenbrintenzenbrink@renzenbringartner.de
Kontakt Presse Gokben Beyazgbleyazguel@renzenbripgartner.de

www.renzenbrinkpartner.de
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Branche: Rechtsanwaélte / Steuerberater / Notare
Grindungsjahr: 1949

TeamgroéRe: 120+ Rechtsanwalte

Standorte: Berlin - Frankfurt/Main - HamburgMiiinchen
Unternehmensprofil

SKW Schwarz ist eine unabhéngige Kanzlei mit id@Ahwaltinnen und Anwalten, vier Standorten und einem

gemeinsamen Anspruch: Wir denken weiter. In einer Welt, in der alles in Bewegung ist, braucht es eine Rechts
beratung, die Veranderung als Chance erkennt. Die da weitermacht, wo andere aufhéren. Die sich komplexen
Themen ebenso leidenschaftlich widmet wie neuen Technologien, neuen Markten und neuen Herausforderungen.

Als FulServiceKanzlei und Mitglied von TerraLex sind wir global vernetzt und beraten in allen relevanten Gebieten
des Wirtschaftsrechts. Auch in einem Bereich, der fir Unternehmen besonders wichtig ist: der Zukunft. Deshalb
arbeiten wir schon heute in eh wesentlichen Rechtsbereichen von morgen. Digitaler Wandel, disruptive
Technologien und innovative Geschéftsmodelle verandern alles. Die juristischen Fragen, die hier taglich neu
entstehen, sind unsere Leidenschaft.

Leistungsspektrum

SKW Schwarz berat Unternehmen, Private Equity Gesellschaften, Investoren, Family Offices-uipd Btadten
rechtlichen und steurlichen Fragen bei Private Equityd Venture CapitaBeteiligungen. Das Beratungsspektrum

der Kanzlei umfasst insbesondemhtliche und steuerliche Due Diligence, steuerliche Strukturierung, Akquisi
tionsfinanzierung, Aufsichtsrecht, Compliance, Transaktionsberatung;deastintegration in das Portfolio,
Strukturierung Adebn Deals im Rahmen von Bawgd-build StrukturenBeratung im Rahmen von Tuamound
Konzepten und distressed M&A sowie samtliche Bereiche des Gesellschaftsrechts. SKW Schwarz verfigt tber
anerkannte Spezialisten in einer Vielzahl von rechtlichen Bereichen wie M&A, Geistiges Eigentum, Medien,
TechnologieDigitale Wirtschaft und Arbeitsrecht. So erhalten Mandanten in jeder Phasd iftwestition jederzeit

die bestmdgliche rechtliche Beratung

SKW Schwarz

Wittelsbacherplatz 1, 80333 Miinchen
Telefon +49 89 286 40

Internet: www.skwschwarz.de

Ansprechpartner:

x  Dr. Martin Béttger m.boéttger@skwschwarz.de
x  Dr. Stephan Morsch s.morsch@skwschwarz.de
X  Dr. Matthias Nordmann  m.nordmann@skwschwarz.de
x Dr. Tobias Rodehau t.rodehau@skwschwarz.de
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Branche: Rechtsanwalte
Griindungsjahr: 2007
TeamgroRe: 7 Partner, 7 Associates

Internationale Prasenz Grundungsmitglied von Mackrell International, Exklusive deutsche Partnerkanzlei
der Grimaldi Alliance, Exclusive IR Global Advisor fiir Foreign Direct Investment (FDI)
und Real Estate in Deutschland

Unternehmensprofil

SLB LAWietet Mandanten eine FulberviceBeratung im Wirtschaftsrecht. Neben der ausgewiesenen Expertise
im Bereich M&A ist die Kanzlei fur ihre Beratung im Hardeld Gesellschaftsrecht, Banknd Kapitalmarktrecht
sowie im Arbeitsrecht bekannt.

Unsere Kanzlei zeichnet sich insbesondere durch ihre internationale Erfahrung aus. Als Grindungsmitglied von
Mackrell International (170 Buros, 60 Lander, 4.500 Anwajti¢gen wir intensive Verbindungen zu Partner
kanzleien auf der ganzen Welt. Dies versetzt uns regelmafig in die Lage, Transaktionen und andere Mandate in
international aufgestellten Teams aus Experten unterschiedlicher Jurisdiktionen zu bearbeiten.

Ein besonderer Schwerpunkt liegt auBerdem auf CBmmslerTransaktionen zwischen Deutschland und ltalien,

dem sich das etablierte Italian Desk im Kern widmet. SLB LAW ist exklusive deutsche Partnerkanzlei der Grimaldi
Alliance(73 Jurisdiktionen, 70 Buros weltweithd Exclusive IR Global Advisor fur Foreign Direct Investment und
Real Estate in Deutschla®71 Jurisditionen, ca. 1.500 Mitglieder).

Das bieten wir unseren Mandanten

Wir beraten Unternehmen und Unternehmer, Banken, Private Equity Fonds, Family OfficesipStarid
Investoren umfassend und agieren haufig als deren ausgelagerte Rechtsabteilung. Ausgewahlte Beratungs
schwerpunkte sind auRerdem

f Vorbereitung und Durchfiihrung von Unternehmenskaufen wetkaufen

Private Equity, Venture Capital

MBOs

Distressed M&A mibesonderem Shwerpunkt auf die arbeitsrechtlichen Komponenten
Suche nach neuen Anteilseignern

Immobilientransaktionen

~ O~ ~ ~ ~

Gesellschaftsrecht, Banknd Kapitalmarktrecht

SLB Rechtsanwaltsgesellschaft mpaww.slb-law.de

LeopoldstraRe 175, 80804 Minchen, Tel.: +49 (0)89 51 ™ 27

Ansprechpartner

Dr. Christian B.A. StralRberger | M&A, Immobilientransaktionen| strassbergert@slbe
Sandra BendlePepy | Leiterin Italian Desk, M&A, FEansktionen| bendler@slblaw.de

Dr. Oliver Baumann | Arbeitsrecht, Gesellschaftsrecht, Distressed M&atimhann@sldaw.de

Dr. Louis Ronsberg | Bank Kapitalmarktrecht, Handel#: Gesellschaftsrecht | roensberg@sdHow.de
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Branche: Rechtsanwalte, Steuerberater
Griindungsjahr: 1931: New York
2000: Erdffnung Buro Frankfurt / 20(Br6ffnung Biiro Miinchen
Anzahl Partner/Teamgrofie: 11 Partner, insgesamt ca. 50 Anwaélte in den deutschen Biiros
Niederlassungen: Boston, Brissel, Dallas, Frankfurt/Main, HongkoiHguston, London,

Los Angeles, Miami, Minchen, New York, Paris, San FranSisicmn
Valley,Washington DC

Unternehmensprofil:

Weil, Gotshal & Manges ist eine der international flhrenden Anwaltskanzleien. 1931 in New York gegriindet, bietet
sie heute durch ein Netzwerk von ca. 1.100 Anwalten an 15 Standorten weltweit Beratungsleistungen aus einer
Hand fir Mandanten aus nahezu allBranchen.

Dem Beratungsbedarf global agierender Unternehmen in Deutschland entsprechend, griindete Weil im Jahr 2000
ihr erstes Biro in Frankfurt. Mit der Eréffnung eines zweiten Standorts in Minchen im Februar 2004 setzte die
Kanzlei den Expansionskurs fort. Diedlegi deutschen Standorte haben in kurzer Zeit eine fiihrende Marktposition
insbesondere in den Bereichen Private Equity, M&A und Restructuring/Distressed M&A aufgebaut.

Das breite Tatigkeitsspektrum im Bereich Private Equity umfasst u.a. traditionelle und Distressed Private Equity
Transaktionen, Secondary BQuts sowie den Verkauf von Portfoliogesellschaften. Die Kanzlei berat auch
Finanzinvestoren im Rahmen der Resturlid¢rung von Portfoliogesellschaften. Die M&#axis der deutschen
Biros begleitet sowohl traditionelle als auch Distressed M&#&nsaktionen mit einer grenziberschreitenden
Komponente. Ergdnzend werden Beratungsleistungen in den Bereichen Akquisitiorigfinag, steuerliche
Strukturierung, Fusionskontrolle und Refinanzierung angeboten.

Referenztransaktionen:
X  BeratungGriinder defTipico-Gruppebei der Zusammenfihrung mit dem Sportwettenanbieter Betclic
X BeratungAlterna Capital Partnerbei der VerdauBerung ihrer indirekten 4@Bgteiligung an der Graphit
Kropfmiihl GmbH an die Mitgesellschafterin AMG Mining GmbH
x BeratungInsolvenzverwalter einer Luxemburger Anleiheemittentibei der gerichtlichen Geltend
machung von Forderungen in Héhe von Uber 900 Millionen Euro gegen die mittlerweile insolvente
Wirecard AG vertreten
x  BeratungGlencore Canadaei der Restrukturierung und anschlieRenden Ubernahme des kanadischen
BatterieRecyclers kCycle
BeratungmyPOS World Ltcbeim Abschluss einer Vereinbarung zur Ubernahme der LAVEGO AG
BeratungFirst Brands Groupei ihren freiwillgenChapter11-Verfahren
BeratungAdvent Internationalbei der Verauf3erung von Aareon an TPG und CDPQ
BeratungNRDeim Erwerb von Galeria Karstadt Kaufhof aus der Insolvenz
BeratungLone Statbei der VerduRRerung der MB@&Zuppe an Sika und der Novo Banco an BPCE
BeratungAlibaba.combeim Erwerb der B2Blattform Visable von Capvis
BeratungTCVbeim Erwerb einer 35%igen Beteiligung an Flix durch EQT und Kiihne
BeratungMW Storage Fundbei der Griindung eines Joint Ventures fir den grof3ten Batteriespeicher in
Deutschland
X  BeratungElevion Groupbeim Erwerb der SERCOO Group GmbH und zugehdériger Tochtergesellschaften
von Deutsche Private Equity
x  BeratungOaktreebeim Verkauf der LifeFit Group und beim Erwerb der Agseptence Group
x  BeratungINVEN Capitdbei Investments in Forto GmbH, Zolar GmbH, Sunfire GmbH und tado GmbH

X X X X X X X X

Weil, Gotshal & Manges LLP

Taunusanlage 1 (Skyper), 60329 Frankfurt am Magh,+49 (0)621659600, Fax: +49 (0}24659699
Maximilianhéfe, Maximilianstrae 13, 80539 Munch&al: +49 (0)8242430, Fax: +49 (0)821243399
Internet: https://www.weil.com

CoManaging PartnerProf. Dr. Gerhard Schmidt, Britta Grauke
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VALUATION SERVICES / UNTERNEHMENSBEWERTUNGEN

Branche: Corporate FinancéVirtschaftspriifung
Grundungsjahr: 2018
Anzahl Partner/Teamgrofie: >220 bei der Dr. Kleeberg & Partner GmbH (Mutterunternehmen)

davon mehr als 80 Professionals, davomehr als 8@Berufstrager (.a.
Wirtschaftsprufer, Steuerberater, Rechtsanwdlte
Niederlassungen: Miinchen

Unternehmensprofil:

Die Kleeberg Valuation Services GmbH ist eine auf Unternehmensbewertungen spezialisierte Wirtschafts
prifungsgesellschaft unerbringt integrierte Dienstleistungen rund um das Thema Unternehmenstransaktionen.
Wir unterstiitzen unsere Mandanten bei Due Diligences und NP&d@zessen. Hierbei verfolgen wir einen inter
disziplindren Ansatz und bundeln unsere langjahrigen Erfahrungen aus der Wirtschaftsprifung und Steuer
beratung. Unsere Dienstleistungen umfassen das gesamte Spektrum aus steuerrechtlicherchgétsedsht

lichen und betriebswirtschaftlichen Fragestellungen sowie bilanziellen Rechtsf@gdemberaten wir Sie bei

allen bilanziellen Fragestellungen wie der Abbildung von Unternehmensk&ufen in der Bilanz sowie der Bewertung
von immateriellen Vermdgensgegenstandeteides sowohl nach Handelsrecht als auch nach internationalen
Rechnungslegungsstandis. Erst die fachiibergreifende Zusammenarbeit von Experten stellt das notwendige
Knowhow fiir Bewertungen sichetm Zusammenhang mit Sachkapitalerhdgan erstellen wir fir Sie zudem
Werthaltigkeitsbescheinigungen fur das fur Sie zusténdige Registergericht.

Wir wissen, dass Bewertungsanlasse mit fundamentalen Entscheidungen von langfristigem und strategischem
Charakter verbunden sind, die groRe Chancen eréffnen, aber auch erhebliche Risiken bergen. Um die Weichen
richtig zu stellen, braucht es daher einen ldinKopf, der den Uberblick behélt und weiR, worauf es ankommt

Die Bewertungsanlésse konnen sehr verschieden sein. Sie reichen vom klassischen Transaktionsgeschéft mit dem
Kauf und Verkauf von Unternehmen Uber betriebliche Restrukturierungsprozessen taariiNachfolgeplanung,

die insbesondere fur (mittelstdndische) Familienunternehmen von zentraler Bedeutung ist.

Als professionelle Berater verstehen wir uns als Partner unserer Mandanten. Wir suchen passgenaue Lésungen
und arbeiten nicht mit der Schablone. Jede Fragestellw@ignen wir personlich als Herdosderung und sehen

jedes Mandat als Vertrauensbeweis. Gemeinsam mit unseren Mandanten legen wir die Projektschritte fest,
definieren kurz, mittel- und langfristige Ziele und verstehen uns auf dem gesamten Weg als begleitender Berater.

Referenztransaktionen
Auf Anfrage

Kleeberg Valuation Servic&8mbHWirtschaftsprifungsgesellschaft
Augustenstr. 10, 80333 Munchen

Tel: +49 (0) 89 55983 0, Fax +49 (0) 89 55983 280

Internet: www.kleebergvaluation.de

Management/Partner
Dr.Karl Petersen, Prof. Dr. Christian Zwirne
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PERSONALBERATER / INFRRINAGER

Branche: Personalberatung, insbesondere Vermittlung von Aufsichtsraten
Beiraten/Branchemxperten

Grundungsjahr: 2006

Anzahl Partner/Teamgrof3e: 12

Birostandort: Frankfurt am Main

Unternehmensprofil:

Die Board Xperts GmbH wurde 2006 g®miet. Board Xperts vermittelt Aufsichtsrdte, Beirdte sowie
Branchenexperten & Unternehmen mit gesetzlicheAufsichtsratspflicht oder mit freiwilligen Kontrelund
Aufsichtsgremien. Zu unseren Kunden zahlen Familienunternehmen aus dem gehobenen Mittelstand, Family
Offices, Private Equitlauser und deren Portfolinternehmen, andere Finanzinvestoren sowie ©@oape
FinanceDienstleister, borsennotierte Unternehmen, Aktiengesellschaften, Genossenschaften und getiftun
Uber die Muttergesellschaft XELLENTO Executive Search besetzénruigBpositionen der ersten und zweiten
Ebenein allen Unternehmensarten und Branchen.

Fo die Besetzung eines Aufsichtsrats oder Beirats kommen ausschlieRlich Personen mit entsprechender
Qualifikation in Frage. Vorab sollten aus den strategischen Zielen des Unternehmens abgeleitete Anforderungs
profile und eine entsprechende Kompetenzmatrfk den gesamten Aufsichtsrat oder Beirat definiert werden.

Unser CredoLieber einen Beirat oder Aufsichtsrat mit wenigen, aber hochqualifizierten Personen besetzen und
diese dann auch angemessen bezahlen.

Netzwerk

Bei Board Xperts deckt ein Netzwerk atoer 4.000 Personlichkeiten mit ¥airungserfahrung alle Branchen und
Fachressorts ab und bildet den Poét tlie Vermittlung hochqualifizierter Aufsichtand Beirate.Wir kennen
unsere Kandidaterpersonlich und pflegen regelmafligen Kontakt. Wir wissen insbesond®er, welche
speziellen Erfahrungen sie végen, die sie ineinen Aufsichtsrat bzw. Beirat einbringekdnnen. Unsere
Mandanten bescheinigen uns immer wieder eine sehr gute Passgenauigkeit bei dems/@nrgeschlagenen
Kandidaten

Vorteile von qualifiziert besetzten Aufsichtsraten bzw. Beiraten:

Bewerten die Leistung, die Strategie und andere Aspekte des Unternehmens aus neutraler Sicht
Unterst%zen bei der strategischen Planung und Etablierung interner Kontrollsysteme

Fordern die Entscheidungsfindung insbesondere bei divergierenden Gesellschafterinteressen
Stellen herausfordernde und kritische Fragen im Sinne des langfristigen Unternehmensinteresses
Unterst®%zen bei der Unternehmensnachfolge durch eine unabhéngige Sichtweise

X X X X X

Board Xperts GmbH

Goethestrasse 350313 Frankfurt am Main
Tel.: +49 (69153 22 000

Internet: https:// www.boardxpertscom

Ansprechpartner:
Dr. Matthias Kestler, info@boaixperts.com
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KOMMUNIKATIONSBERATER / AGENTUR FUR FINANZINVESTOREN

Branche: Kommunikationsberatung, PRgentur
Griindungsjahr: 2004

Sitz Minchen

Unternehmensprofi:

Die KommunikationsagentufWK Communication Partnedeckt die gesamte Bandbreite der Corporate
Communications ab. IWK ist auf Unternehmenskommunikatiasten BereicherPrivate Equity, Venture Capital,
Corporate Finance, M&A, Asset Management, Unternehmensberatung, Professional Services, Mittelstand und
Startupsspezialisiert Die Agentur verfligt Giber besondere Expertise in der Kommunikation komplexer, sensibler
Themen und pflegt eigroResNetzwerk an Medienund WirtschaftsvertreternLaut Mergermarket begleitet IWK
regelmafRigdie meisten M&ADeals in Deutschland kommunikativ und zahlt seit mehreren Jahren zu den
deutschlandweit fihrenden Agenturen in der M&®mmunikaion.

Schwerpunkte:

f strategische Kommunikationsberatung
Pressearbeit
Finanz/Deatkommunikation

Krisen und Changé&kommunikation
CorporatePublishing
Eventorganisation

Medientrainings

~N —h " —h —H —

Auszug aktueller Kunden:

AlixPartners, BBregal UnternehmerkapitaEight AdvisoryExecutive Equity Partners (EERjecutive Interim
Partners (EIP), FSN Capital Partners, Gimv, MP Corporate FINBM& apitalSpencer Stuart, Syntra Corporate
Financeund VR Equitypartner.

IWK GmbH

OhmstralRe 1, 80802 Miinchen

Tel.: +49 (89) 2000 38D

Internet: www.iwk-cp.com t EMail: info@iwk-cp.com

Management
Ira Wlfing(Managing Partnerflorian Bergmann (Senior Director)
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KOMMUNIKATIONSBERATER / AGENTUR FUR FINANZINVESTOREN

Branche: Marken und Digitalagentur
Grundungsjahr: 2011

Teamstéarke 18 Festangestellte

Sitz Minchen

Mehrwert fir Finanzinvestoren:

Die Marken und Digitalagentur UNIBRAND unterstutzt PrivatpiityGesellschaften und ihr@ortfoliounter-
nehmen mit maRgeschneiderten Losungen, die speziell auf die Anforderungen der Bragebkehmitten sind.
Mit tiefgehender Kenntnis des Mittelstands in der DAR&gion und typischer Frozesse agiert UNIBRAND
flexibel und eigenstandig, um Finanzinvestoren spudadttichzu entlasten.

Mit einem InhouseEntwicklerteamzeigt UNIBRANDesondere Digitalkompetenz beim Aufbau und Rollout
komplexer digitaler Systelandschaften. Die Agentur ist zudem darauf spezialiskemyplett neue Marken fiir
Platfformen zu entwickeln, die im Rahmen von Band-Build-Strategien entstehen. Mit kreativen und digitalen
Ansétzen fungiert UNIBRAND als Hebel, der Wetemen und Marken sichtbar starkt und Potenzidie
Investoren voll ausschopft.

Schwerpunkte auf Fondsund Portfolio-Level.

Corporate Websitemkl. gruppenweiter Rollouts & Intranets
Naming fur Beteiligunge& Pattformen

Positionierung inkl. Entwicklung von Headlige€laims

Branding Corporate Design & Styleguides

HR & Vertriebsunterstitzung

NewsletterSysteme zur Stakehold&ommunikéion & Eventplanung
Prasentationer& Mastererstellung

Unterstiitzung bei Messen & Investor&vents

X X X X X X X X

Exemplarische Referenzen Finanzinvestoren und Beteiligungen:

Bayern Kapital, BayStartUP, Bérse Munchen, Bregal Unternehmerkapital, CaBtigpftwar&CM, EOBartners,
Fidelium Partners, gettex, GOF, Golding, Kalle Gidepgas factoringmedermis clinics, MPEP, RWB, SwanCap
Vision Mittelstand Partners

UNIBRAND GmbH
Tal 15 808331 Miinchen
Tel.: +4989-45 22 1770

www.unibrand.de
info@unibrand.de

Geschaftsfihrende Gesellschafter:
Alexander Krause, Tobias Bauer
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